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l industrial y comerciante
pyme argentino,a partir
de su trabajo diario es

merecedor de un "master" de
cómo lidiar con la inflación, de-

valuaciones,  remarcaciones e injustificadas
situaciones y, así y todo, continuar vivo.Así
podríamos decir que fue el año. Sin embar-
go, no fue un año tan malo respecto al volu-
men de ventas qué se dio en la distribución y
producción de gases del aire y el oxicorte.En
esta edición hacemos una evaluación por los
distintos momentos dónde paso el sector y
cuáles son los resultados y las expectativas
que tienen los propios jugadores del nego-
cio.La apuesta a potenciar el mercado inter-
no, la recuperación de los salarios y lograr
una estabilización macroeconómica,  parece-
rían ser los ejes que buscan dar estabilidad y
perspectiva en el 2023 a una economía, que
no lo encontró en el 2022. Es necesidad en-

contrar mayor previsibilidad a una economía
que necesitan anclar precios y domar a la in-
flación galopante, porque merece una ur-
gente solución. Y esa solución requiere el
compromiso de todos los actores de la eco-
nomía. Sin embargo lo que se percibe en es-
te rubro es que muchas veces los incremen-
tos se dan a partir de los insumos difundidos,
como se les llama  a las materias primas, que
por efectos de la guerra entre Rusia y Ucra-
nia y otro motivo sin especificar, tuvieron un
incremento en sus valores que afectó a toda
la cadena.Por último, es el deseo de todo el
equipo que compone AIRGAS Noticias que
tengan unad Felices Fiestas, que finalicen
bien este año y que tengan un mejor 2023.
A cargar las pilas y a seguir trabajando. Nos-
otros, con la edición papel nos vemos el año
que viene. Mientras tanto, seguí informán-
dote semana a semana en www.airgasnoti-
cias.com

Un año para reflexionar

E

EDITORIALSTAFF

N O T I C I A S
A I R GAS

Director - Editor
Enrique Octavio Mujica

Administración web
Pedro Magnacco

Diseño
Lautaro Rodríguez

Fotografía
Marcelo Magnacco

Redacción, Administración 
y Publicidad
Luzuriaga 1890 - Hurlingham
(1686) Pcia. Buenos Aires
Tel: 2197-3601
15-4144-4902
mujicaasoc@yahoo.com.ar
www.airgasnoticias.com
Registro Propiedad Intelectual en trá-
mite. Se puede reproducir la informa-
ción con la mención de la fuente. Las
notas de opinión reflejan el pensamien-
to del autor, no asi de la Dirección.

4

lo largo de la edición se
podrá observar que el
sector de los gases del

aire y el oxígeno muestran los
efectos pendulares de la macroeconomía. 
Todavía siguen los percances por la falta
de dólares y algunas empresas continúan
sin poner en marcha algunas plantas de
oxígeno o no consiguieron la totalidad de
los repuestos requeridos. Sin embargo,
otras firmas piensan en ampliar las fronte-
ras comerciales, como es en el caso de Ar-
gas, que abrirá una filial en la mediterrá-
nea provincia de Córdoba y también co-
menzará a producir oxígeno.
Por otro lado, reina la incertidumbre res-
pecto a que Sidertec no está produciendo
carburo de calcio para el mercado interno.
Pero, sin embargo, el nitrógeno está en

crecimiento para abastecer a industrias
con buenas perfomance como lo es la in-
dustria vitivinícola, la minera o la del petró-
leo, por ejemplo.
Otra nota interesante, que muestra la di-
námica post pandemia del Covid-19, fue
que en la Argentina se duplicó el parque
de equipos de producción de oxígeno por
PSA. Si bien no hay un dato específico, es
interesante observar en que todos los fa-
bricantes locales coincidieron en ese núme-
ro.
Estas son las pequeñas cuestiones o aristas
que presenta la realidad del sector, lo cual
más allá de los nubarrones que se obser-
van, sigue firmemente en movimiento y
tratando de superar las dificultades.

Con las luces encendidas
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mos con una planta que está en
funcionamiento y que está res-
pondiendo muy bien en mate-
ria de productividad", aseveró el
empresario.
Por último, no dejó de mencio-
nar que "el proyecto de Chubut
(la instalación de un planta de
producción de oxígeno medici-
nal) sigue firme y continuamos
evaluando el tipo de inversión a
realizar, si tomamos o no crédi-
tos para seguir avanzando, en-
tre otras cosas".

Los horizontes internacionales
En el plano de los negocios in-
ternacionales, Herrera adelantó
que dentro de 7 meses ya esta-
rá operando la planta de oxíge-
no que adquirió en España, en
la región De la Mancha.
"Ya tenemos conversaciones
avanzadas con los potenciales
clientes y estamos viendo de to-
mar algún tipo de préstamo pa-
ra financiar los primeros pasos
comerciales", dijo.
La estrategia en tierras ibéricas
tiene que ver también con la ex-
periencia preexistente en Salta,
por eso un grupo de ingenieros
de Salta ya trabajan junto al
personal de Oxitesa España pa-
ra la elaboración de todos los
sistemas e infraestructura hospi-
talaria que ofrecerán en este
mercado.
Por otro lado, en Perú, donde
desarrolla el negocio de la distri-
bución de co2 para la industria
de las bebidas gaseosas, enfati-
zó que „va a toda marcha‰ y
precisó que en estos momentos
„estamos vendiendo más de lo
que nuestros proveedores pue-
den abastecernos‰.
Por ésta situación, adelantó que
„ya estamos estudiando la in-
versión para instalar una propia
planta y que nos pueda permitir
dar un nuevo salto de creci-
miento en el mercado perua-
no".
También estamos vendiendo

oxígeno medicinal que en su
momento con la pandemia fue
muy vigorosa la demanda pero
que en este momento volvió a
una demanda normal.Como se
ve, y pese a los vaivenes, la si-
tuación para Oxitesa se expresa
con un horizonte de desarrollo.
„Estamos dando pasos más con-
trolados, porque las inversio-

nes, en estos momentos, son
más grandes y debemos ser cau-
tos y seguros‰, concluyó.   

Las grandes empresas con pandemia o con guerra, siempre con 
buenos resultados
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SOLDADURA

Los números de la soldadura en el GPNK

ías pasados comenzaron
las primeras soldaduras
de caños del Gasoducto

Presidente Néstor Kirchner
(GPNK), las cuales se concretaron
a la altura de la localidad bonae-
rense de Salliqueló, donde se en-
cuentra uno de los frentes de
obra del ducto que se construirá
para permitir una mayor evacua-
ción del gas natural de Vaca
Muerta, en Neuquén.
La empresa estatal informó que
la soldadura permitió la primera
unión de los caños de 36 pulga-
das de 12 metros de largo, fabri-
cados en la planta de Tenaris-
SIAT de Valentín Alsina, que son
parte de un total de 48 mil que
demandará la obra.
Desde la Jefatura de Calidad de
la empresa Energía Argentina,
que tiene a su cargo la construc-
ción, detallaron la cantidad de
electrodos que se utilizará en la
obra:

En el Tramo 1 y Tramo 2, que
totalizan 440 km, (cañería de
36x12,7 mm y 36x19,05 mm), se
utilizará para la soldadura de la
Línea Regular, un proceso auto-
mático GMAW con protección
gaseosa, que consumirá un total
aproximado de 55.000 kg de
alambre y 31.000 metros cúbicos
de gas. En las plantas de Doble
Juntas, se usará un proceso SAW,
que consumirá un aproximado
de 24.000 kg de alambre más
80.000 kg de flux.

En el Tramo 3, que totaliza 130
km, (cañería de 36x12,7 mm y
36x19,05 mm), se utilizará para
la soldadura de la Línea Regular,
una combinación de procesos
SMAW-FCAW, que consumirá un
total aproximado de 10.000 kg

D
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Un gasoducto de 543 kilómetros que estará listo en el mes de junio próximo.

Se utilizarán: 141 mil
kilos de alambre, 31
mil metros cúbicos
de gases, 18 mil
kilos de electrodos y
80 mil kilos de Flux.  

de electrodo
revestido, y
38.000 kg de
alambre auto-
protegido.

En los Tra-
mos 4.1 (cañe-
ría de 30x8,12
mm) y Tramo
4.2 (cañería
36x10 mm),
que totalizan
110 km, se utili-
zará para la
soldadura de la
Línea Regular,
una combina-
ción de proce-
sos SMAW-
FCAW, que
consumirá un
total aproxima-
do de 8.000 kg
de electrodo
revestido, y
24.000 kg de
alambre auto-
protegido.

Miles de kilos de electrodos y alambres, para una obra emblemática.
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REPORTAJE

La demanda, interna y externa, impulsó el crecimiento.

RMatus amplió su
laboratorio para mezclas

nuestra agilidad ejecutiva y
por ser versátiles para adap-
tarnos a los permanentes cam-
bios y necesidades que impo-
nen los procesos productivos y
de control‰, dijo, a modo con-
clusión, Ricardo.
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que les permitirá lograr la ex-
pansión de nuevas fronteras
comerciales en distintos rinco-
nes del país y en otros países.
Entre ellas, se destacan: Cascia
Gases, Oxitesa y Avedis
En el caso de Cascia Gases en
el próximo mes de enero pon-
drá en marcha su nueva planta
criogénica, en la provincia de
Tucumán, lo que permitirá tri-
plicar su producción, en el es-
tablecimiento ubicado en la
ciudad de Lules.
Por si esto fuese poco ya tie-
nen firmado el contrato de
compra para una nueva planta
para ser ubicada en la provin-
cia de Córdoba, con el fin de
lograr el objetivo de una com-
pañía federal, con distintas
unidades productivas en los
principales polos productivos
del país. El avance fue motori-
zado por visión comercial, la
toma de créditos bancarios y
estrategias de producción.
La otra compañía que se debe-
ría destacar por su performan-
ce es Oxitesa. Se consolida con
su centro de distribución en
Perú (CO2, oxígeno y otros ga-
ses) y su a apuesta a España,
tras la adquisición de una plan-
ta de oxígeno. De esta forma,
la empresa fundada por el in-
geniero ˘lvaro Herrera, co-
menzó a recorrer un vuelo in-
ternacional y diversificado,
que incluye también oficinas
comerciales en Miami, para la
importación y exportación de
equipos, productos y acceso-
rios para el sector de los gases
industriales y el oxígeno medi-
cinal.
En este sentido no podemos
dejar de mencionar Avedis,
que transita la etapa final para
la instalación del equipo ASU
en su establecimiento ubicado

en la localidad de 2 de Abril,
en el sur del Gran Buenos Ai-
res. De esta forma, continuará
abasteciendo de manera con-
solidada diversos segmentos
del mercado.
En el caso de las empresas pro-
ductoras de CO2, no hay que
dejar de mencionar la buena

En el caso de las empresas mul-
tinacionales se observaron
cambios directivos. También
hay movimientos, que implica
cierre de depósitos, con el ob-
jetivo de un mayor control y
ajuste en lo que tienen que ver
con la logística, que en estos
últimos dos años presenta un
costo muy alto.
Párrafo aparte merece señalar-
se la objeción a la fusión en la
Argentina de Linde y Praxair,
que todavía no alcanzó la
aprobación por parte de Comi-
sión Nacional de Defensa de la
Competencia (CNDC). En el
mes de mayo hubo una reu-
nión entre el Organismo y eje-
cutivos de ambas empresas pa-
ra exponer sus argumentos.
Hasta el cierre de ésta edición,
todavía no hubo una Resolu-
ción final. Porque de aprobar-
se la fusión, así como está,
quedaría una sólo empresa
que tendría entre el 55 y el
58% del mercado interno.
El mostrador
En la edición 65 de AIRGAS
Noticias, del mes pasado de
mayo, se realizó una encuesta
con 56 distribuidores, los cua-
les están ubicados en las distin-
tas regiones  del país.
Entre las preguntas, estaba la
de las expectativas de venta
para este año. El resultado dio
que el 74% consideró que se-
rán „buenas‰, un 10% „muy
buenas‰ y solo un 16% „ma-
las‰. En esa encuesta, el 62%
de los distribuidores considero
que vendía entre más e igual
que a los tiempos de pre pan-
demia.
Esos datos coinciden sobre la
mayor demanda que existió en
las distintas ramas industriales,
que se verifica en que ya está
en uso el 71% de la capacidad

marcha que tienen las dos
principales firmas nacionales:
Gascarbo y Gas Chiantore. Su
marcha se puede ver en su ca-
pacidad de provisión, tanto en
el mercado interno como las
exportaciones a los todos los
países limítrofes con son: Uru-
guay, Paraguay, Brasil y Chile.

Los insumos y la energía, con valores a tener en cuenta.

Las nuevas plantas de producción, una apuesta de la industria nacional.
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mos con una planta que está en
funcionamiento y que está res-
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ria de productividad", aseveró el
empresario.
Por último, no dejó de mencio-
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(la instalación de un planta de
producción de oxígeno medici-
nal) sigue firme y continuamos
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tos para seguir avanzando, en-
tre otras cosas".

Los horizontes internacionales
En el plano de los negocios in-
ternacionales, Herrera adelantó
que dentro de 7 meses ya esta-
rá operando la planta de oxíge-
no que adquirió en España, en
la región De la Mancha.
"Ya tenemos conversaciones
avanzadas con los potenciales
clientes y estamos viendo de to-
mar algún tipo de préstamo pa-
ra financiar los primeros pasos
comerciales", dijo.
La estrategia en tierras ibéricas
tiene que ver también con la ex-
periencia preexistente en Salta,
por eso un grupo de ingenieros
de Salta ya trabajan junto al
personal de Oxitesa España pa-
ra la elaboración de todos los
sistemas e infraestructura hospi-
talaria que ofrecerán en este
mercado.
Por otro lado, en Perú, donde
desarrolla el negocio de la distri-
bución de co2 para la industria
de las bebidas gaseosas, enfati-
zó que „va a toda marcha‰ y
precisó que en estos momentos
„estamos vendiendo más de lo
que nuestros proveedores pue-
den abastecernos‰.
Por ésta situación, adelantó que
„ya estamos estudiando la in-
versión para instalar una propia
planta y que nos pueda permitir
dar un nuevo salto de creci-
miento en el mercado perua-
no".
También estamos vendiendo

oxígeno medicinal que en su
momento con la pandemia fue
muy vigorosa la demanda pero
que en este momento volvió a
una demanda normal.Como se
ve, y pese a los vaivenes, la si-
tuación para Oxitesa se expresa
con un horizonte de desarrollo.
„Estamos dando pasos más con-
trolados, porque las inversio-

nes, en estos momentos, son
más grandes y debemos ser cau-
tos y seguros‰, concluyó.   

Las grandes empresas con pandemia o con guerra, siempre con 
buenos resultados
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Observan una expansión local y también global.

ESAB sigue creciendo
en los Estados Unidos

centrales de gas, complemen-
tando nuestros negocios GCE
y Victor‰, explicaron desde
ESAB.
La firma Ohio Medical, que
posee una experiencia de más
de 100 años, tiene su unidad
de producción en Gurnee, Illi-
nois, y emplea aproximada-
mente a 100 personas. Estar
dentro del Jrupo ESAB le per-
mitirá „acelerar la expansión a
nivel mundial‰.

Mayor presencia en mercado
También con un comunicado
a la Bolsa de NY, ESAB Corpo-
ration informó la asociación
con la cadena de tiendas mi-
noristas Northern Tool +
Equipment, especializada en
herramientas y equipos de ca-
lidad. 
"ESAB está encantado de aso-
ciarse con un minorista de
confianza como Northern
Tool + Equipment en los EE.
UU. Esta asociación significa
que los soldadores y fabrican-

con la cadena de tiendas mi-
norista Northern Tool + Equip-
ment, la cual tiene 125 puntos
de venta.

Más oferta de productos
En un comunicado de prensa,
ESAB Corporation anunció la
compra de Ohio Medical, una
de las firmas líderes en regula-
dores de oxígeno y sistemas
centrales de gas, por un valor
de $127 millones dólares.
„Ohio Medical aumenta nues-
tro mercado servido en Améri-
ca del Norte para reguladores
de oxígeno médico y sistemas

tes de todos los niveles han
ampliado el acceso a nuestros
mejores productos en su cla-
se", dijo Shyam P. Kambeyan-
da, director ejecutivo de
ESAB.
Los productos de marcas se-
lectas de ESAB (ESAB, Victor
® Gas Equipment y Tweco ® )
están disponibles en toda la
cadena minorista de Northern
Tool + Equipment, que incluye
más de 125 tiendas en el me-
dio oeste y la costa este. Los
productos también estarán
disponibles en el portal de
ventas: northerntool.com, con
una cobertura a todo el país.

ESAB, quiere ser líder en tierras de gran competencia.



Consolida el mercado nacional e inaugura en España en siete meses.

ESCENARIO

Conversamos con
˘lvaro Herrera,
presidente y
fundador de la
firma, sobre la
marcha en
Argentina, España
y Perú.

Oxitesa crece local e internacionalmente
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xitesa continúa la conso-
lidación de su trabajo
tanto en la provincia de

Salta como en los distintos ne-
gocios internacionales, concen-
trados en España y el Perú. Para
saber más de ésta actualidad, el
ingeniero ˘lvaro Herrera, presi-

O

La diversificación de los negocios, una constante de la firma salteña.

dente y fundador de la firma,
conversó con AIRGAS Noticias.
"Venimos bien en el trabajo que
desarrollamos en Salta. Estamos
creciendo con nuevos contratos
y en el incremento de nuevos
usuarios. En líneas generales no
tenemos inconvenientes en el

plano comercial. Sin embargo,
lo que nos provoca precaución
es la situación macroeconómica.
Principalmente, la cuestión in-
flacionaria y la disponibilidad de
dólares para las importaciones,
que en nuestros casos depende-
mos de equipos y productos
que vienen del exterior", explico
Herrera.
Esas variables macroeconómi-
cas, que impactan en costos y
subas de materiales y equipos,
Herrera precisó "qué se hace di-
fícil renegociar con el Estado y
privados los precios de los con-
tratos o cumplir con los precios
pactados. Varios incrementos
de precios se dan en productos
que están a precio dólar".
Respecto al consumo de oxíge-
no medicinal, precisó que "des-
pués de la pandemia se volvió a
los niveles de producción y con-
sumo previos‰. Por este contex-
to, Herrera señaló que el objeti-
vo es poner el acento en el ru-
bro industrial, principalmente
en la minería. La provincia de
Salta, en éste rubro, es una de
las mayores productoras del pa-
ís.
"Para esta diversificación conta-
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