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l industrial y comerciante
pyme argentino,a partir
de su trabajo diario es

merecedor de un "master" de
cómo lidiar con la inflación, de-

valuaciones,  remarcaciones e injustificadas
situaciones y, así y todo, continuar vivo.Así
podríamos decir que fue el año. Sin embar-
go, no fue un año tan malo respecto al volu-
men de ventas qué se dio en la distribución y
producción de gases del aire y el oxicorte.En
esta edición hacemos una evaluación por los
distintos momentos dónde paso el sector y
cuáles son los resultados y las expectativas
que tienen los propios jugadores del nego-
cio.La apuesta a potenciar el mercado inter-
no, la recuperación de los salarios y lograr
una estabilización macroeconómica,  parece-
rían ser los ejes que buscan dar estabilidad y
perspectiva en el 2023 a una economía, que
no lo encontró en el 2022. Es necesidad en-

contrar mayor previsibilidad a una economía
que necesitan anclar precios y domar a la in-
flación galopante, porque merece una ur-
gente solución. Y esa solución requiere el
compromiso de todos los actores de la eco-
nomía. Sin embargo lo que se percibe en es-
te rubro es que muchas veces los incremen-
tos se dan a partir de los insumos difundidos,
como se les llama  a las materias primas, que
por efectos de la guerra entre Rusia y Ucra-
nia y otro motivo sin especificar, tuvieron un
incremento en sus valores que afectó a toda
la cadena.Por último, es el deseo de todo el
equipo que compone AIRGAS Noticias que
tengan unad Felices Fiestas, que finalicen
bien este año y que tengan un mejor 2023.
A cargar las pilas y a seguir trabajando. Nos-
otros, con la edición papel nos vemos el año
que viene. Mientras tanto, seguí informán-
dote semana a semana en www.airgasnoti-
cias.com

Un año para reflexionar

E
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Industria, demanda y proveedores

costos extras que quitan rentabilidad.

Habrá que ver cómo se comporta la demanda 

por ahí en un mercado que encontró cierta 

estabilidad de precios, a partir de la baja de la 

in�ación. De todas formas, la caída de ingre-

sos (menor capacidad de compra) repercute 

en la merma de la demanda.

Las cartas están echadas en este primer 

semestre y habrá que ver si en el segundo 

aparece el repunte ansiado y esperado por 

toda las empresas del sector.

capacidad de productores y fabricantes de 

sortear esta situación aguda que atraviesa la 

economía, en general, y la industria, en 

particular.

Sin dudas que las empresas del sector siempre 

pasaron por estos graves momentos y sabrán 

muchas como afrontarlos y sortearlos. 

Será momento de pensar en inversiones para 

cuando vengan mejores momentos, o de mirar 

puertas adentro de la empresa para ajustar 

La caída de la demanda en los 

gases del aire pone a prueba la 
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ACTUALIDAD

Un análisis de costos y oportunidad.

¿Cuándo comprar un tanque 
para ganar autonomía?

Un análisis para 
tener en cuenta,
de acuerdo a la 
inversión, bene�cios 
y desafíos en la 
comercialización de 
gases del aire.

Lograr almacenaje con tanques criogénicos, mejora rentabilidad y autonomía en la comercialización.

coinciden en que si un distribui-
dor tiene entre 30.000 y $40.000 
metros cúbicos (m3) de produc-
to comercializado, tranquila-
mente, puede pensar en la 
producción propia para autoa-
bastecerse.
La pronta amortización de los 
tanques en las zonas más 
alejadas de producción, es 
posible en función de obtener 
mejores precios de compra. Y 
también con los valores de venta 
que muchas veces son muy 
superiores a lo que predomina 
en las grandes zonas de consu-
mo, como pueden ser el Gran 
Rosario o el Gran Buenos Aires.
Tampoco escapa a este análisis, 
que hoy algunas empresas 
nacionales apuestan a la produc-
ción en las regiones bien 
alejadas del cordón norte 
bonaerense donde se asientan 

las grandes producciones de 
gases del aire. En esas regiones, 
donde las grandes productoras 
pre�eran no acercarse, se 
encuentran las alternativas 
nacionales. Un claro ejemplo es 
el de Cascia Gases para todo la 
Región del NOA, con su planta 
en Tucumán, o la que está 
construyendo en Centenario, 
provincia de Neuquén. O la 
futura planta en Formosa de la 
�rma Avedis.
También es preciso mencionar 
que en este momento pensar en 
una inversión de este calibre, 
requiere hacer números �nos en 
función de la posibilidad de 
venta en la actualidad. Si bien 
hoy el mercado está deprimido 
en su demanda, también se 
puede pensar a futuro que 
vuelva a tener el ritmo de años 
anteriores.

o los productos. También sirve 
para cuando el distribuidor esté 
alejado de los grandes centros de 
producción.
Hay que tener en cuenta que la 
Argentina, por extensión, termina 
siendo un territorio difícil para 
lograr una buena distribución de 
los productos más diversos. La 
logística por camión es una 
cuestión que no se puede saltear. 
Y su costo, tampoco. Esta conside-
ración es aplicable a los gases el 
aire y sirve para entender que la 
adquisición de un tanque de 
almacenamiento mejora la 
rentabilidad porque achica del 
costo del �ete, pues al comprar 
un producto en estado líquido lo 
que se evita es transportar 
toneladas de acero (dígase 
grandes cantidades de cilindros).
Tanto los especialistas como los 
propios empresarios del sector,   

Muchos coinciden que tener esta 
capacidad se traduce en mayor 
independencia y obtención de 
mejores precios.
En los últimos años las distribuido-
ras comenzaron a comprar tanques 
que le permitieron lograr autono-
mía de producto. En algunos casos 
fueron para un gas determinado y, 
en otros, para varios.
De acuerdo a una encuesta que 
realizó en su momento revista 
AIRGAS Noticias, el 44% de los 
distribuidores de gases del aire 
del país encuestados tienen dos 
o más productoras proveedoras, 
y en esa encuesta quedó claro 
que lograr volumen de almace-
naje permitía mayor autonomía y 
mejor precio.
El hecho de tener un tanque tiene 
un costo a considerar que va 
desde los 30 hasta los u$s 60.000 
dólares, incluyendo compresores 
para llenado de tubos. Es una cifra 
que es amortizable en tanto y en 
cuantos se tenga mercado para el 

¿ Conviene o no conviene 
tener tanques para almace-
namiento de producto?



OXÍGENO PSA  
MEDICIÓN DE PARÁMETROS DE GASES

COMPRESORES DE AIRE 100% LIBRE DE ACEITE
BOMBAS DE VACIO

POLIDUCTOS Y ACCESORIOS
SISTEMAS ALTA PRESIÓN

RAMPA CILINDROS
TABLEROS CONTROL

INGENIERÍA EN GASES MEDICINALES DEL AIRE
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Además de las grandes productoras, atienden al sector de la minería, la salud y laboratorios.

Rola Ingeniería se consolida en 
proyecto y construcción de redes
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ACTUALIDAD

La empresa de 
Alonso Olázabal y 
Mario Rodríguez, 
van “de punta a 
punta” en los
procesos que 
requieren el uso de 
gases criogénicos.

El emprendimiento de estos dos ex Linde trae al mercado nuevas ideas e innovación en la instalación de redes de gases tanto 
hospitalarias como en grandes industrias.

atención y las buenas prácticas 
que hacemos ante cada proyec-
to. Entendemos las necesidades 
y pensamos lo que requieren en 
el momento, pero también 
proyectando el futuro, antici-
pándonos a las nuevas necesi-
dades”, dice Alonso.
Hoy Rola Ingeniería tiene su base 
de trabajo en sus o�cinas y taller 
en la ciudad de Córdoba Capital. 
Junto a los dos socios, trabaja un 
equipo de 13 empleados, que 
realizan diferentes tareas en el 
taller o en las instalaciones de los 
clientes, que tienen a lo largo y 
ancho del país.
Mario enumera cuáles son los 
principales clientes: Air Liquide, 
Linde e Indura. "También tenemos 
fuerte presencia en la industria 
minera como en el yacimiento 
Salar del Hombre Muerto, en Salta, 
donde desarrollamos los equipos 

ción construimos, después, la 
respuesta", acota este ingeniero 
mecánico encargado de elaborar 
los proyectos.
Ambos se conocieron trabajando 
en Linde, y desde sus distintos 
lugares de trabajo observaron las 
necesidades del mercado. El paso 
de ser empleados a emprende-
dores se dio tras la fusión con el 
otro gigante: Praxair. “Eso motivó 
la idea de armar Rola Ingeniería, 
porque los clientes requerían no 
solamente gases sino una 
respuesta sobre cómo usarlos a 
diario y de manera e�ciente. 
Entonces, primero renuncie yo, y 
luego Alonso”, recuerda Gonzalo.
Así que al principio hicieron sólo 
ingeniería. Y con el correr de los 
años, hoy ya están en todas las 
fases del servicio. "Los clientes 
repiten con nuestro servicio, 
porque se enganchan por la 

lógicas y e�cientes al suministro 
y administración de gases del 
aire. Nació en Córdoba, en 2019, 
y al frente están sus dos socios 
fundadores: Alonso Olázabal y 
Mario Rodríguez.
"Hacemos toda la ingeniería en 
los procesos, desde el cálculo de 
la cañería y el caudal que se 
requiere hasta la ingeniería, el 
proyecto y también la construc-
ción del proyecto. Es decir, 
vamos de punta a punta en los 
procesos que requieren el uso de 
gases criogénicos", explica 
Alonso.
Junto a Mario elaboran las 
soluciones. "Nosotros nos 
juntamos con el cliente, y 
escuchamos la necesidad y lo 
que pretende. Y con esa informa-

R
ola ingeniería es el fruto de 
una pasión por el trabajo, 
que busca dar respuestas

las grandes producciones de 
gases del aire. En esas regiones, 
donde las grandes productoras 
pre�eran no acercarse, se 
encuentran las alternativas 
nacionales. Un claro ejemplo es 
el de Cascia Gases para todo la 
Región del NOA, con su planta 
en Tucumán, o la que está 
construyendo en Centenario, 
provincia de Neuquén. O la 
futura planta en Formosa de la 
�rma Avedis.
También es preciso mencionar 
que en este momento pensar en 
una inversión de este calibre, 
requiere hacer números �nos en 
función de la posibilidad de 
venta en la actualidad. Si bien 
hoy el mercado está deprimido 
en su demanda, también se 
puede pensar a futuro que 
vuelva a tener el ritmo de años 
anteriores.
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hasta el laboratorio, ubicado 
en el primer piso.
"La calidad el diseño y la 
complejidad del proyecto que 
pudimos realizar realmente 
nos alienta a seguir buscando 
nuevos horizontes y seguir 
creciendo en la provisión de 
este tipo de servicios y obra", 
concluyen y concuerdan 
ambos empresarios.

trabajo que realizaron fue 
poner seis líneas de gases que 
se usan en los 22 puestos o 
mesadas de trabajo.
El proyecto tuvo cuatro fases de 
trabajo. Armar el proyecto de 
acuerdo a lo que pretendía el 
Gobierno de la ciudad, a través de 
la constructora Criba, que tenía 
bajo su mando la construcción 
del laboratorio. Luego vinieron 

diferentes etapas como ser la 
instalación de los troncales; 
después generar las derivaciones 
y, �nalmente, el montaje para los 
puestos de trabajo.
A su vez, también aportaron su 
ingeniería al área que se lo 
domina “pastilla”, que es dónde 
está la batería de cilindros (con los 
diferentes gases) y los compreso-
res que ayudan a inyectar el gas 

Desde clínicas hospitalarias hasta 
mineras o centros de investigación. 
Esos son los clientes que suman en 
Rola Ingeniería.

para los análisis en laboratorio del 
litio que extraen, por ejemplo", 
agrega.
"Nosotros fuimos avanzando y 
evolucionando de a poco. En un 
primer momento nos a�anzamos 
en el sector medicinal, en clínicas 
y hospitales de Córdoba, princi-
palmente, en un momento 
particular: la pandemia del Covid 
19. Después, avanzamos con otro 
tipo de clientes, que también 
requieren el uso de los gases del 
aire y buscan soluciones comple-
jas", señala Alonso.
Además del diseño de proyectos y 
el montaje y obra de los mismos, 
Rola Ingeniería también presta 
servicio de vacío de tanques y 
calibraciones in situ, como así 
también las tareas que requieren 
los equipos de los gases. "De 
hecho, una de las especializacio-
nes, es la construcción de platea, 
manejo de grúas e instalación de 
tanques criogénicos de almacena-
je de mediano y grandes volúme-
nes", enumera Mario, durante la 
sesión de fotos que se realizó en 
+54 Labs, un laboratorio del 
Gobierno de la Ciudad Autónoma 
de Buenos Aires, que funciona 
como incubadora de empresas de 
bases tecnológicas.
En este moderno edi�cio empla-
zado en el Parque Innovador, en el 
porteño barrio de Núñez, el 



12

PRODUCCIÓN

9

mos con una planta que está en
funcionamiento y que está res-
pondiendo muy bien en mate-
ria de productividad", aseveró el
empresario.
Por último, no dejó de mencio-
nar que "el proyecto de Chubut
(la instalación de un planta de
producción de oxígeno medici-
nal) sigue firme y continuamos
evaluando el tipo de inversión a
realizar, si tomamos o no crédi-
tos para seguir avanzando, en-
tre otras cosas".

Los horizontes internacionales
En el plano de los negocios in-
ternacionales, Herrera adelantó
que dentro de 7 meses ya esta-
rá operando la planta de oxíge-
no que adquirió en España, en
la región De la Mancha.
"Ya tenemos conversaciones
avanzadas con los potenciales
clientes y estamos viendo de to-
mar algún tipo de préstamo pa-
ra financiar los primeros pasos
comerciales", dijo.
La estrategia en tierras ibéricas
tiene que ver también con la ex-
periencia preexistente en Salta,
por eso un grupo de ingenieros
de Salta ya trabajan junto al
personal de Oxitesa España pa-
ra la elaboración de todos los
sistemas e infraestructura hospi-
talaria que ofrecerán en este
mercado.
Por otro lado, en Perú, donde
desarrolla el negocio de la distri-
bución de co2 para la industria
de las bebidas gaseosas, enfati-
zó que „va a toda marcha‰ y
precisó que en estos momentos
„estamos vendiendo más de lo
que nuestros proveedores pue-
den abastecernos‰.
Por ésta situación, adelantó que
„ya estamos estudiando la in-
versión para instalar una propia
planta y que nos pueda permitir
dar un nuevo salto de creci-
miento en el mercado perua-
no".
También estamos vendiendo

oxígeno medicinal que en su
momento con la pandemia fue
muy vigorosa la demanda pero
que en este momento volvió a
una demanda normal.Como se
ve, y pese a los vaivenes, la si-
tuación para Oxitesa se expresa
con un horizonte de desarrollo.
„Estamos dando pasos más con-
trolados, porque las inversio-

nes, en estos momentos, son
más grandes y debemos ser cau-
tos y seguros‰, concluyó.   

Las grandes empresas con pandemia o con guerra, siempre con 
buenos resultados

Permite una mejor logística y distribución.

Cascia Gases amplió su parque 
de tanques de almacenamiento

Cascia gases amplió el parque 
de tanques criogénicos para 
almacenamiento y distribución.
Según informó la empresa a 
Airgas Noticias, se adquirieron 
cinco cisternas de 20 metros 
cúbicos cada uno, con el �n de 
lograr el movimiento de todo el 
producto de más que se genera.
Es así que los tanques, de origen 
chino, traerán mejores formas 
en la distribución de producto.
Por otro lado, cabe recordar que 
en el mes de diciembre pasado 
se fueron dando los detalles 
�nales para la puesta en marcha 
de�nitiva, en su establecimien-
to ubicado en el parque indus-
trial de Lules, Tucumán.
“Con este equipo, importado de 
China, triplicamos la produc-
ción, pasando de 500 mil metros 
cúbicos a un millón y medio de 
m3”, comentó, en su momento, 
Marcos Salinas, presidente de la 
�rma, fundada en 1975.
“Venimos trabajando bien, 
mucho entusiasmo y sabiendo 
que estamos encaminando a 
construir la �rma: Cascia 
Federal, porque avanzamos 
con la otra planta en Neuquén 
y pensamos en el mediano 
plazo instalarnos en Córdoba”, 
apuntó Salinas.  
La puesta en marcha de la 
segunda planta comenzó hace 
dos años, a partir de la visión de 
constituir un polo de produc-
ción en la Región del NOA, a 
partir de una inversión inicial de 
350 millones de pesos, apalan-
cados en créditos bancarios y 
fondos propios. 

T
ras la puesta en marcha de 
su segunda planta de 
producción de oxígeno,

Adquirió, en China, 
cinco recipientes
de 20 metros
cúbicos cada uno.

Cascia Gases apuesta al mercado interno en el NOA y la exportación.



1313



TATSA está construyendo este año tanques (en diferentes medidas) para
almacenar 10.000 m3 de CO2. Una de las mayores plantas de América latina.

14

TECNOLOGÍA

SOLDADURA

Los números de la soldadura en el GPNK

ías pasados comenzaron
las primeras soldaduras
de caños del Gasoducto

Presidente Néstor Kirchner
(GPNK), las cuales se concretaron
a la altura de la localidad bonae-
rense de Salliqueló, donde se en-
cuentra uno de los frentes de
obra del ducto que se construirá
para permitir una mayor evacua-
ción del gas natural de Vaca
Muerta, en Neuquén.
La empresa estatal informó que
la soldadura permitió la primera
unión de los caños de 36 pulga-
das de 12 metros de largo, fabri-
cados en la planta de Tenaris-
SIAT de Valentín Alsina, que son
parte de un total de 48 mil que
demandará la obra.
Desde la Jefatura de Calidad de
la empresa Energía Argentina,
que tiene a su cargo la construc-
ción, detallaron la cantidad de
electrodos que se utilizará en la
obra:

En el Tramo 1 y Tramo 2, que
totalizan 440 km, (cañería de
36x12,7 mm y 36x19,05 mm), se
utilizará para la soldadura de la
Línea Regular, un proceso auto-
mático GMAW con protección
gaseosa, que consumirá un total
aproximado de 55.000 kg de
alambre y 31.000 metros cúbicos
de gas. En las plantas de Doble
Juntas, se usará un proceso SAW,
que consumirá un aproximado
de 24.000 kg de alambre más
80.000 kg de flux.

En el Tramo 3, que totaliza 130
km, (cañería de 36x12,7 mm y
36x19,05 mm), se utilizará para
la soldadura de la Línea Regular,
una combinación de procesos
SMAW-FCAW, que consumirá un
total aproximado de 10.000 kg

D

14

Un gasoducto de 543 kilómetros que estará listo en el mes de junio próximo.

Se utilizarán: 141 mil
kilos de alambre, 31
mil metros cúbicos
de gases, 18 mil
kilos de electrodos y
80 mil kilos de Flux.  

de electrodo
revestido, y
38.000 kg de
alambre auto-
protegido.

En los Tra-
mos 4.1 (cañe-
ría de 30x8,12
mm) y Tramo
4.2 (cañería
36x10 mm),
que totalizan
110 km, se utili-
zará para la
soldadura de la
Línea Regular,
una combina-
ción de proce-
sos SMAW-
FCAW, que
consumirá un
total aproxima-
do de 8.000 kg
de electrodo
revestido, y
24.000 kg de
alambre auto-
protegido.

Miles de kilos de electrodos y alambres, para una obra emblemática.

TATSA expande su producción
de tanques para CO2

Linde, Air Liquide, Coca Cola, Repsol, entre los principales clientes.

Además de las 
medidas estándar, 
se fabrican
en grandes
dimensiones para 
todo el mundo. 

amplia de tanques para la industria 
criogénica, el GLP, los combustibles 
varios y una amplia variedad de 
equipos pesados, de origen 
metalúrgico. 
"Nuestros principales clientes son 
empresas como Linde, Praxair, Air 
Liquide, Femsa (Coca Cola), Pepsi 
Co, Grupo Modelo, petroleras 
como Repsol, entre otras. Y te doy 
ahora una primicia: ingresamos al 
pool de proveedores globales de 
Unilever, después de pasar una 
serie de severos exámenes y 
requisitos respecto a la capacidad y 
calidad de los productos que 
fabricamos", enumeró Juan Carlos 
Gutiérrez, del área de CO2, que 
junto a Karina Ramírez y Antonio 
Rodas, describieron el trabajo que 
vienen desarrollando en este tipo 
de tanques criogénicos. 
Gutiérrez señaló que en nuestra 
fábrica de Huehuetoca, a pocos 
kilómetros de la Ciudad de 
México, "se producen tanques de 

6 TN hasta 75 TN en formato 
vertical, mientras que en horizon-
tales arrancamos desde las 100 
hasta las 600 TN. Pero podemos 
decir que, a veces, hacemos 
grandes dimensiones que están 
por afuera de lo estándar, como 
fue un tanque de 500 TN para una 
re�nería de Repsol, en Perú, el 
cual tenía 40 metros de largo y 4 
metros de diámetro".
En casos así la logística desde 
México a Perú (o a cualquier otro 
punto del planeta) es un desafío a 
la par de la fabricación. "Nosotros 
hicimos todo un trabajo previo 
con navieras y logística por 
carretera. Y en este sentido 
podemos decir que tenemos 
grandes acuerdos globales con 
las principales navieras del 
mundo, que operan con buques 
que contienen sus propias grúas, 
que movilizan cargas que van 
desde las 80 hasta las 90 tonela-
das", explicó Rodas.
Los productos de TATSA se 
encuentran en Estados Unidos, 
Canadá, en toda Latinoamérica y 
entre los continentes más 
alejados, África, apuntó Rodas.
Lograr este volumen y calidad de 
productos no es tarea de poca 
gente. "En el Grupo el plantel que 
trabaja en México y Estados 
Unidos llega a las 960 personas 
en total. Y en el caso del área de 
ingeniería y proyecto son 15 
ingenieros que están detrás de 
cada uno de los productos y con  

sus respectivos software, que 
ayudan a tener una calidad 
global en cada tanque que 
entregamos", precisó Gutiérrez.
Consultado sobre por qué una 
empresa debería elegirlos, los 
entrevistados elaboraron un 
punteo corto, pero sobresaliente. 
Rodas a�rmó: "por la calidad de 
69 años de prestigio", mientras 
que Gutiérrez destacó "el servicio 
que brindamos, al cual se suma 
una idiosincrasia en común, en el 
caso de América latina, por qué 
hablamos un mismo idioma, 
entre otras cosas. Y además 
porque podemos resolver algún 
tipo de inconveniente de manera 
rápida y e�ciente". 
En este sentido, Gutiérrez no dejó 
de mencionar y destacar, respec-
to a la calidad, que en la planta 
de Huehuetoca hay "un inspector 
permanente de Bureau Veritas (la 
auditora en calidad y procesos) 
que certi�ca que cada producto 
que sale al mercado cumple con 
las normas ASME, por ejemplo".
Respecto al futuro del CO2 y los 
tanques de almacenamiento, los 
ejecutivos de TATSA coincidieron 
en que seguirá habiendo deman-
da porque además de los 
tradicionales sectores de consu-
mo como pueden ser empresas 
envasadoras de aguas gaseosas o 
cervezas, se se le suman los 
frigorí�cos los invernaderos de 
cannabis la industria del petróleo 
entre otras.

centenares de tanques (en sus 
distintas medidas) que almace-
narán unas 10.000 toneladas 
(TN) de CO2.
Ese gigante es TATSA, la empresa 
mexicana controlada por 
inversiones norteamericanas, 
que desde hace 69 años pone en 
el mercado global una línea 

D
esde las naves industriales 
de este gigante, saldrán, 
en este año en curso,
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PANORAMA

L
os datos disponibles a hoy 
sobre desempeño de la 
producción del sector de 

La producción de gases se mantuvo 
en el primer cuatrimestre

El consultor realizó un detalle de como fue el comportamiento
productivo de las principales �rmas fabricantes en el país.

El consultor Eduardo Pelitti, en base a datos oficiales, da una mirada del sector.

En MWh

Air Liquide total

Linde Px total

Indura

Total GUMA

4m 2023

80795

86376

8890

176061

4m 2024

80489

89609

9974

180073

var 2024/23

-0,38%

3,74%

12,19%

2,28%

Fuente: Cammesa, Demanda mensual abril 2024

AÑO

2024

2024

2024

2024

2024

2024

MES

1/4/2024

1/4/2024

1/4/2024

1/4/2024

1/4/2024

1/4/2024

TIPO

GU

GU

GU

GU

GU

GU

REGIÓN

BUENOS AIRES

GRAN BS. AS.

GRAN BS. AS.

BUENOS AIRES

LITORAL

BUENOS AIRES

DEMANDA (MWh)

3458,905

2076,628

2895,389

1331,407

7119,145

2969,698

AGENTE NEMO

AIRLBB2Z

AIRLLACY

AIRLNSIY

AIRLSN1Y

AIRLVCSY

AIRLCA1Z

AGENTE DESCRIPCIÓN

AIR LIQUIDE - Pta. Bahía Blanca

AIR LIQUIDE - Lavallol

AIR LIQUIDE - Ensenada

AIR LIQUIDE - P 3 SIDERAR

AIR LIQUIDE - V. Constitución

AIR LIQUIDE ARG S.A. - CAMPANA

A su vez, Pelitti, aclaró que “las plantas de Air Liquide incluyen el consumo de todo el país (excepto Plaza Huincul), incluyendo las de H2 de 
Campana y Bahía Blanca, los on sites de Siderar y Acindar (Villa Constitución), y el resto de sus plantas de líquido (Ensenada y Llavallol). 
Mientras que una de sus plantas en Siderar utiliza energía del cliente”.

Mientras que en “Linde-Praxair se ve re�ejado “lo demandado por sus plantas de Campana (on site más líquido) y Pilar (líquido), así como la de 
Gases de Ensenada (tubería más líquido)”.

MES

1/4/2024

1/4/2024

1/4/2024

TIPO AG

GU

GU

GU

REGIÓN

GRAN BS. AS.

BUENOS AIRES

GRAN BS. AS.

DEMANDA (MWh)

2404,581

12590,241

6882,946

AGENTE NEMO

GENSENIY

PRAXCA1Z

PRAXPIOY

AGENTE DESCRIPCIÓN

GASES DE ENSENADA

PRAXAIR ARG. SRL PTA. CAMPANA

PRAXAIR SRL - EXAGA

ha habido un aumento pequeño 
del consumo total de las empresas 
mayores, que son las que compran 
como Gran Usuario Mayorista 
(GUMA) del 2,28% en los cuatro (4) 
meses de 2024, en relación a lo 
consumido en igual período de 
2023”, precisó en el informe que 
produjo para AIRGAS Noticias.
Estos consumos no consideran los 
de aquellos usuarios que reciben la 
energía de las otras empresas 
productoras y distribuidoras (Cascia 
Gases; Avedis, Gases Comprimidos, 
y otros) que no son GUMA. 

gases industriales, no re�ejan caída 
de la actividad en el primer trimes-
tre del año, así lo dio a entender el 
experimentado consultor en temas 
de gases del aire y regulación de 
servicios, Eduardo Pelitti.
Los datos más recientes, para 
constatar esta apreciación, “son los 
del consumo eléctrico registrado 
de las mayores empresas producto-
ras al 30 de abril 2024”, apuntó.
Según “los datos de demanda de 
electricidad que publica CAMMESA,  
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Consolida el mercado nacional e inaugura en España en siete meses.

ESCENARIO

Conversamos con
˘lvaro Herrera,
presidente y
fundador de la
firma, sobre la
marcha en
Argentina, España
y Perú.

Oxitesa crece local e internacionalmente

8

xitesa continúa la conso-
lidación de su trabajo
tanto en la provincia de

Salta como en los distintos ne-
gocios internacionales, concen-
trados en España y el Perú. Para
saber más de ésta actualidad, el
ingeniero ˘lvaro Herrera, presi-

O

La diversificación de los negocios, una constante de la firma salteña.

dente y fundador de la firma,
conversó con AIRGAS Noticias.
"Venimos bien en el trabajo que
desarrollamos en Salta. Estamos
creciendo con nuevos contratos
y en el incremento de nuevos
usuarios. En líneas generales no
tenemos inconvenientes en el

plano comercial. Sin embargo,
lo que nos provoca precaución
es la situación macroeconómica.
Principalmente, la cuestión in-
flacionaria y la disponibilidad de
dólares para las importaciones,
que en nuestros casos depende-
mos de equipos y productos
que vienen del exterior", explico
Herrera.
Esas variables macroeconómi-
cas, que impactan en costos y
subas de materiales y equipos,
Herrera precisó "qué se hace di-
fícil renegociar con el Estado y
privados los precios de los con-
tratos o cumplir con los precios
pactados. Varios incrementos
de precios se dan en productos
que están a precio dólar".
Respecto al consumo de oxíge-
no medicinal, precisó que "des-
pués de la pandemia se volvió a
los niveles de producción y con-
sumo previos‰. Por este contex-
to, Herrera señaló que el objeti-
vo es poner el acento en el ru-
bro industrial, principalmente
en la minería. La provincia de
Salta, en éste rubro, es una de
las mayores productoras del pa-
ís.
"Para esta diversificación conta-

Calle 97 (San Pedro) Nº 4979 - (1653)
Villa Ballester - Pcia. de Buenos Aires
Tel:  5411 3253-7923
metalurgicaerrece@hotmail.com

www.metalurgicaerrece.com.ar

En el caso de Indura, los datos de consumo “se re�ere a su única planta de líquido, ubicada en la ciudad de Garín, Buenos Aires”.

MES

1/1/2023

1/2/2023

1/3/2023

1/4/2023

1/1/2024

1/2/2024

1/3/2024

1/4/2024

TIPO AG

GU

GU

GU

GU

GU

GU

GU

GU

REGIÓN

GRAN BS. AS.

GRAN BS. AS.

GRAN BS. AS.

GRAN BS. AS.

GRAN BS. AS.

GRAN BS. AS.

GRAN BS. AS.

GRAN BS. AS.

DEMANDA (MWh)

2725,199

2145,166

2453,247

1566,776

2830,56

2717,48

2789,886

1636,096

AGENTE NEMO

INDRPIOY

INDRPIOY

INDRPIOY

INDRPIOY

INDRPIOY

INDRPIOY

INDRPIOY

INDRPIOY

AGENTE DESCRIPCIÓN

INDURA ARGENTINA - Garín

INDURA ARGENTINA - Garín

INDURA ARGENTINA - Garín

INDURA ARGENTINA - Garín

INDURA ARGENTINA - Garín

INDURA ARGENTINA - Garín

INDURA ARGENTINA - Garín

INDURA ARGENTINA - Garín

Por otra parte, Pelitti señaló que “los datos del INDEC sobre nivel de actividad industrial al 31 de 
marzo 2024 (que son los últimos publicados), muestran también un leve crecimiento del 5,4% 

respecto al año anterior”. Un dato a tener en cuenta y que contrasta respecto a la caída generali-
zada de los otros rubros que analizan los técnicos del INDEC. 

CÓDIGO

24
24111

2411, excepto
24111

24120/210

24130

24220
24231/2/3/9

24241/9

24290/300

IPI manufacturero. Sustancias y productos químicos. Marzo de 2024*

Nota: los totales por suma pueden no coincidir por redondeo en las cifras parciales. / Fuente: INDEC.

DESCRIPCIÓN

Sustancias y productos químicos
Gases industriales

Productos químicos básicos

Agroquímicos
Materias primas plásticas y

caucho sintético
Pinturas

Productos farmacéuticos
Detergentes, jabones y
productos personales

Otros productos químicos

ÍNDICE BASE
2004=100

Números Índice

140,5
161,7

81,6

137,4

105,8

70,3
202,7

147,0

109,1

VARIACIÓN PORCENTUAL

INCIDENCIA

-4,8
4,7

4,1

28,4

-1,9

-35,4
-4,2

-19,2

-14,6

-4,8
0,1

0,3

2,8

-0,2

-1,5
-1,7

-3,6

-1,1

-5,6
5,4

-8,4

28,8

-16,5

-27,5
-7,0

-10,6

-5,2

respecto al mismo
mes del año anterior

acumulada del año
respecto a igual

acumulado del año
anterior

Mientras que los datos del 
INDEC - Encuesta Productos 
Industriales (EPI) sólo están 
publicados a Enero 2024, 
también presentan un pequeño 
incremento del 3,5% en nitróge-
no y 11,5% en oxígeno (tubería 
más líquido en ambos casos)

Productos químicos, básicos e
intermedios
Producción de oxígeno y nitrógeno

Periodo

Producción

Oxígeno Nitrógeno
Miles de m3

Mar

Abr

May

Jun

Jul

Ago

Sep

Oct

Nov

Dic

2024*
Ene

Var.% 24/23

22.537

24.480

25.008

25.044

22.031

25.533

24.900

23.102

23.699

23.962

24.018

11,3

21.548

21.761

22.163

22.727

22.112

21.860

21.885

22.166

20.426

22.802

21.639

3,5
Primer mes



Esta tabla indica los tamaños de 
boquilla y las presiones de 
oxígeno y acetileno con relación 
al espesor del material que se va 
a soldar. 
Estos datos se deben tener en 
cuenta, pues si el tamaño de la 
boquilla es demasiado grande, 
la llama será débil, la boquilla se 
calentará innecesariamente y se 
produce a menudo chasquidos 
que provocan salpicaduras de 
metal del baño fundido.
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TÉCNICA

Información para coleccionar.

Tabla de orientación para
soldadura oxiacetilénica

TÉCNICA

SOLDADURA OXIACETILÉNICA 
PROCEDIMIENTO BÁSICO DE 

TABLA DE SOLDAR
Espesor del

Material m/m
Tamaño
Boquilla

Diámetro de
Varilla m/m

Presión Presión C2 H2
Lbs Kgs/cm3Lbs Kgs/cm3

1,2

1,6

2,4

3,2

4,8

5,0 - 10

1,6

1,6

2,4

3,2

4

4,8 - 5

1

3

5

5

7

9

1

3

5

5

7

9

1

3

5

5

7

9

0,1

0,2

0,35

0,35

0,50

0,60

0,01

0,20

0,35

0,35

0,50

0,60

La selección de las boquillas de 
corte se da de acuerdo al 
espesor del acero que va a ser 
cortado. En esta tabla se mues-
tran los tamaños de boquillas y 
presiones correctas de acuerdo 
al espesor del material. 
Una vez seleccionada la boqui-
lla, esta se debe ensamblar 
correctamente al soplete corte, 
se deben seleccionar las presio-
nes adecuadas en los regulado-
res y ajustar a una llama neutra.

BOQUILLAS DE CORTE

TABLA DE CORTAR
Espesor del Material Tamaño

Boquilla
Presión Presión C2 H2

P.S.I. Kgs/cm2 P.S.I. Kgs/cm2m/m Pulgadas

1-6

9-5

13-25

50

75-100

125-150

00

0

1

2

3

4

1/8”-1/4”

3/8

1/2-1”

2

3”-4”

5”-6”

25-35

25-35

35-45

45-50

45-55

55-65

6

6

6

6

6

6

1,8-2,5

1,8-2,5

2,5-3,2

3,2-3,5

3,2-3,8

3,8-4,5

0,4

0,4

0,4

0,4

0,4

0,4
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que les permitirá lograr la ex-
pansión de nuevas fronteras
comerciales en distintos rinco-
nes del país y en otros países.
Entre ellas, se destacan: Cascia
Gases, Oxitesa y Avedis
En el caso de Cascia Gases en
el próximo mes de enero pon-
drá en marcha su nueva planta
criogénica, en la provincia de
Tucumán, lo que permitirá tri-
plicar su producción, en el es-
tablecimiento ubicado en la
ciudad de Lules.
Por si esto fuese poco ya tie-
nen firmado el contrato de
compra para una nueva planta
para ser ubicada en la provin-
cia de Córdoba, con el fin de
lograr el objetivo de una com-
pañía federal, con distintas
unidades productivas en los
principales polos productivos
del país. El avance fue motori-
zado por visión comercial, la
toma de créditos bancarios y
estrategias de producción.
La otra compañía que se debe-
ría destacar por su performan-
ce es Oxitesa. Se consolida con
su centro de distribución en
Perú (CO2, oxígeno y otros ga-
ses) y su a apuesta a España,
tras la adquisición de una plan-
ta de oxígeno. De esta forma,
la empresa fundada por el in-
geniero ˘lvaro Herrera, co-
menzó a recorrer un vuelo in-
ternacional y diversificado,
que incluye también oficinas
comerciales en Miami, para la
importación y exportación de
equipos, productos y acceso-
rios para el sector de los gases
industriales y el oxígeno medi-
cinal.
En este sentido no podemos
dejar de mencionar Avedis,
que transita la etapa final para
la instalación del equipo ASU
en su establecimiento ubicado

en la localidad de 2 de Abril,
en el sur del Gran Buenos Ai-
res. De esta forma, continuará
abasteciendo de manera con-
solidada diversos segmentos
del mercado.
En el caso de las empresas pro-
ductoras de CO2, no hay que
dejar de mencionar la buena

En el caso de las empresas mul-
tinacionales se observaron
cambios directivos. También
hay movimientos, que implica
cierre de depósitos, con el ob-
jetivo de un mayor control y
ajuste en lo que tienen que ver
con la logística, que en estos
últimos dos años presenta un
costo muy alto.
Párrafo aparte merece señalar-
se la objeción a la fusión en la
Argentina de Linde y Praxair,
que todavía no alcanzó la
aprobación por parte de Comi-
sión Nacional de Defensa de la
Competencia (CNDC). En el
mes de mayo hubo una reu-
nión entre el Organismo y eje-
cutivos de ambas empresas pa-
ra exponer sus argumentos.
Hasta el cierre de ésta edición,
todavía no hubo una Resolu-
ción final. Porque de aprobar-
se la fusión, así como está,
quedaría una sólo empresa
que tendría entre el 55 y el
58% del mercado interno.
El mostrador
En la edición 65 de AIRGAS
Noticias, del mes pasado de
mayo, se realizó una encuesta
con 56 distribuidores, los cua-
les están ubicados en las distin-
tas regiones  del país.
Entre las preguntas, estaba la
de las expectativas de venta
para este año. El resultado dio
que el 74% consideró que se-
rán „buenas‰, un 10% „muy
buenas‰ y solo un 16% „ma-
las‰. En esa encuesta, el 62%
de los distribuidores considero
que vendía entre más e igual
que a los tiempos de pre pan-
demia.
Esos datos coinciden sobre la
mayor demanda que existió en
las distintas ramas industriales,
que se verifica en que ya está
en uso el 71% de la capacidad

marcha que tienen las dos
principales firmas nacionales:
Gascarbo y Gas Chiantore. Su
marcha se puede ver en su ca-
pacidad de provisión, tanto en
el mercado interno como las
exportaciones a los todos los
países limítrofes con son: Uru-
guay, Paraguay, Brasil y Chile.

Los insumos y la energía, con valores a tener en cuenta.

Las nuevas plantas de producción, una apuesta de la industria nacional.
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La visión desde este lado.

que acá. Un fabricante chino 
compra a 1400 dólares la TN, 
mientras que nosotros oscilamos 
ente los 2.800 a 3.500 dólares por 
TN a Siderca”.
Días pasados, las pymes fabrican-
tes de maquinaria agrícola están 
atrapadas por el Grupo Techint, al 
sostener que Ternium Argentina, 

empresa del grupo, es casi el 
único fabricante de acero plano 
del país y a las pymes les vende la 
chapa con su sistema de distribu-
ción que encarece más el produc-
to. Ternium Brasil provee a 
productores de maquinaria 
agrícola brasileños a casi un 50% 
más barato. Así la materia prima 

Los costos internos y otros innecesarios, jaquean a los industriales locales.

Los insumos básicos jaquean a las 
pymes proveedoras del oxi corte

corte a nivel local. El problema 
está en que insumos como la 
chapa, el aluminio o el cobre 
están entre un 50 y un 100% más 
caro de lo que abonan una 
competencia del Brasil. Además, 
desde diciembre pasado, a la 
hora de importar un componen-
te, deben abonar el 17,5% del 
Impuesto País.
Las pymes se sienten acorraladas. 
Por ejemplo, un tubo de acero sin 
costura que sirve para hacer un 
cilindro de gases del aire “por 
tonelada (TN), (dependiendo del 
diámetro) China cuesta la mitad 

L
os insumos difundidos son 
el dolor de cabeza de las 
pymes proveedoras del oxi

Insumos el doble de 
lo que salen en el 
exterior y, ahora, se 
suma el impuesto 
país.

en Argentina es más cara que el 
producto terminado que se hace 
en Brasil.
Entonces, si se arranca con la 
principal materia prima abonando el 
doble a una competencia del 
exterior, es por ahí donde pasa 
algunos de los problemas de la 
competencia en la industria nacional.
Por otro lado, el problema que se 
suma y acarrean las pymes es que el 
Gobierno Nacional implementó 
aplicar el impuesto país para todo 
producto, a excepción de determi-
nados productos médicos o para la 
energía, que es el 17,5% de produc-
to sobre el valor FOB. Inclusive 
insumos para una máquina o 
producto que luego se termina 
vendiendo en el mercado interno.
Consultando a una fabricante 
nacional de soldadoras, precisa 
que “en el caso de las máquinas 
de soldar hay partes. Que 
pagan más porcentaje que la 
máquina completa, sin tener en 
cuenta el % del dumping de las 
maquinas chinas”.
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mos con una planta que está en
funcionamiento y que está res-
pondiendo muy bien en mate-
ria de productividad", aseveró el
empresario.
Por último, no dejó de mencio-
nar que "el proyecto de Chubut
(la instalación de un planta de
producción de oxígeno medici-
nal) sigue firme y continuamos
evaluando el tipo de inversión a
realizar, si tomamos o no crédi-
tos para seguir avanzando, en-
tre otras cosas".

Los horizontes internacionales
En el plano de los negocios in-
ternacionales, Herrera adelantó
que dentro de 7 meses ya esta-
rá operando la planta de oxíge-
no que adquirió en España, en
la región De la Mancha.
"Ya tenemos conversaciones
avanzadas con los potenciales
clientes y estamos viendo de to-
mar algún tipo de préstamo pa-
ra financiar los primeros pasos
comerciales", dijo.
La estrategia en tierras ibéricas
tiene que ver también con la ex-
periencia preexistente en Salta,
por eso un grupo de ingenieros
de Salta ya trabajan junto al
personal de Oxitesa España pa-
ra la elaboración de todos los
sistemas e infraestructura hospi-
talaria que ofrecerán en este
mercado.
Por otro lado, en Perú, donde
desarrolla el negocio de la distri-
bución de co2 para la industria
de las bebidas gaseosas, enfati-
zó que „va a toda marcha‰ y
precisó que en estos momentos
„estamos vendiendo más de lo
que nuestros proveedores pue-
den abastecernos‰.
Por ésta situación, adelantó que
„ya estamos estudiando la in-
versión para instalar una propia
planta y que nos pueda permitir
dar un nuevo salto de creci-
miento en el mercado perua-
no".
También estamos vendiendo

oxígeno medicinal que en su
momento con la pandemia fue
muy vigorosa la demanda pero
que en este momento volvió a
una demanda normal.Como se
ve, y pese a los vaivenes, la si-
tuación para Oxitesa se expresa
con un horizonte de desarrollo.
„Estamos dando pasos más con-
trolados, porque las inversio-

nes, en estos momentos, son
más grandes y debemos ser cau-
tos y seguros‰, concluyó.   

Las grandes empresas con pandemia o con guerra, siempre con 
buenos resultados

Nuevamente el acuerdo de precios y cuotas de mercado vuelven a ser 
noticia en América latina. En esta ocasión en Chile, entre Linde e Indura.
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L
a Fiscalía Nacional Econó-
mica (FNE), a través del 
trabajo del Fiscal Nacional

La tarea estuvo a cargo de la Fiscalía Nacional Económica (FNE).

Cómo fue la investigación
para multar a Indura y Linde 

por colusión
Hubo cruces telefónicos,
seguimientos a los 
gerentes y
entrecruzamientos
de datos diversos,
como si fuera una 
película de detectives.

Económico, Jorge Grunberg, llegó 
a la conclusión de que Linde e 
Indura había acordado precios y 
cuotas de mercado durante, al 
menos, entre noviembre de 2019 
y enero de 2021.

Las multas por la “colusión” de 
mercado, es decir una práctica 
anticompetitiva, fue la de solicitar 
Tribunal de Defensa de la Libre 
Competencia (TDLC) que aplique 
multas a bene�cio �scal por un 
total de 37.999 Unidades Tributa-
rias Anuales (UTA), que equivalen a 
US$ 31,3 millones ($ 29.841 
millones). De este total, US$ 31,2 
millones ($ 29.732 millones) corres-
ponden a Indura y US$ 114.392 ($ 
109 millones) a su gerente general.
De todas formas, además de las 
conclusiones, lo interesante 
observar es cómo la FNE encaró la 
investigación. El propio �scal 
Grunberg, precisó: “hace casi 20 
años la FNE acusó un cartel en este 
mismo mercado, pero las empre-
sas fueron absueltas porque no 
había prueba directa del acuerdo.   

Luego, se nos facultó para 
interceptar comunicaciones, 
acceder a registros telefónicos, 
realizar allanamientos e incauta-
ciones y administrar el programa 
de delación compensada. Y hoy la 
FNE puede a�rmar con satisfac-
ción que desbarató un cartel en 
pleno funcionamiento, utilizando 
todas y cada una de las herramien-
tas que le con�ó el legislador”.
En este sentido, agregó: “Los 
productos afectados por esta 
colusión son sumamente relevantes 
para el funcionamiento de múltiples 
áreas de nuestra economía y la 
salud de las personas. Este es un 
caso muy importante para la FNE, 
en el que instamos a que se impon-
gan sanciones ejemplarizadoras”.
  
La investigación de la FNE
En su investigación, la FNE 
constató que el acuerdo se 
inició en una reunión entre los 
gerentes generales de ambas 
empresas, el 11 de noviembre de  



SEI
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2019, en un café de la comuna de 
Las Condes.
El requerimiento señala que, a 
partir de aquel encuentro, Indura y 
Linde comenzaron a forjar un 
entendimiento que les permitió 
�nalmente repartirse sus clientes, a 
través de un “acuerdo de caballe-
ros” o pacto de “no agresión”. La 
FNE relata que incluso, en una 
llamada telefónica interceptada, 
los ejecutivos de una de las empre-
sas se referían a este acuerdo como 
una situación de “paz y amor” entre 
Indura y Linde.
La investigación reveló que Indura 
y Linde, para cumplir con el 
acuerdo y no competir por los 
clientes que atendía la otra empre-
sa, se abstenían de participar en 
licitaciones o cotizaciones, oferta-
ban precios intencionalmente 
elevados para no ganar el negocio, 
se retiraban del proceso si el cliente 
se interesaba en la propuesta, o se 
desistían de la oferta presentada 
en caso de resultar adjudicada.
Según el requerimiento, la FNE 
pudo rastrear este acuerdo porque, 
tras realizar una investigación a 
partir de una denuncia, obtuvo 
autorización para interceptar las 
líneas telefónicas de los ejecutivos 
de Indura y Linde involucrados en 
esta actividad ilícita, lo cual permi-
tió más tarde recabar autorización 
para allanar e incautar en sus 
domicilios particulares, desbara-
tándose  un cartel que venía en 
plena ejecución. Dada la actuación 
de la FNE, Linde y sus ejecutivos se 
acercaron al ente persecutor para 
reconocer su participación en el 
ilícito y aportar la evidencia de la 
que disponían, con el �n de optar al 
bene�cio de delación compensada.
Indura es controlada por Air 
Products and Chemicals, Inc., 
compañía norteamericana 
multinacional dedicada a la 
producción y comercialización de 
gases industriales y medicinales, 
productos químicos, equipos y 
servicios de ingeniería, con presen-
cia en más de 50 países, ubicados 
en América, Europa, Asia y 
África. Por su parte, el controlador 
�nal de Linde es Linde plc, compa-
ñía irlandesa multinacional 
dedicada a la producción y 
suministro de gases industriales y 
medicinales y servicios de ingenie-
ría, con operaciones en más de 80 
países, ubicados en América, 
Europa, Asia, África y Oceanía.
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mos con una planta que está en
funcionamiento y que está res-
pondiendo muy bien en mate-
ria de productividad", aseveró el
empresario.
Por último, no dejó de mencio-
nar que "el proyecto de Chubut
(la instalación de un planta de
producción de oxígeno medici-
nal) sigue firme y continuamos
evaluando el tipo de inversión a
realizar, si tomamos o no crédi-
tos para seguir avanzando, en-
tre otras cosas".

Los horizontes internacionales
En el plano de los negocios in-
ternacionales, Herrera adelantó
que dentro de 7 meses ya esta-
rá operando la planta de oxíge-
no que adquirió en España, en
la región De la Mancha.
"Ya tenemos conversaciones
avanzadas con los potenciales
clientes y estamos viendo de to-
mar algún tipo de préstamo pa-
ra financiar los primeros pasos
comerciales", dijo.
La estrategia en tierras ibéricas
tiene que ver también con la ex-
periencia preexistente en Salta,
por eso un grupo de ingenieros
de Salta ya trabajan junto al
personal de Oxitesa España pa-
ra la elaboración de todos los
sistemas e infraestructura hospi-
talaria que ofrecerán en este
mercado.
Por otro lado, en Perú, donde
desarrolla el negocio de la distri-
bución de co2 para la industria
de las bebidas gaseosas, enfati-
zó que „va a toda marcha‰ y
precisó que en estos momentos
„estamos vendiendo más de lo
que nuestros proveedores pue-
den abastecernos‰.
Por ésta situación, adelantó que
„ya estamos estudiando la in-
versión para instalar una propia
planta y que nos pueda permitir
dar un nuevo salto de creci-
miento en el mercado perua-
no".
También estamos vendiendo

oxígeno medicinal que en su
momento con la pandemia fue
muy vigorosa la demanda pero
que en este momento volvió a
una demanda normal.Como se
ve, y pese a los vaivenes, la si-
tuación para Oxitesa se expresa
con un horizonte de desarrollo.
„Estamos dando pasos más con-
trolados, porque las inversio-

nes, en estos momentos, son
más grandes y debemos ser cau-
tos y seguros‰, concluyó.   

Las grandes empresas con pandemia o con guerra, siempre con 
buenos resultados
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se podrá exportar a un mercado 
regional más fuerte.   
El principal centro productivo de 
Air Liquide en la Argentina está 
en la Ciudad de Campana, con 
una capacidad para producir 
37.400 metros cúbicos normales 
por hora (Sm3/h por su sigla en 
inglés) de hidrógeno, y donde 
además cuenta con una planta 
de captación y licuación de 

dióxido de carbono (CO2), con 
la que abastece al mercado de 
bebidas, informó la empresa 
que está presente en la Argenti-
na desde 1938.
La actualización está programa
da para �nes de 2025 y, durante 
la construcción y puesta en 
marcha, se crearán más de 100 
puestos de trabajo directos y 
aproximadamente 300 puestos 
  

indirectos en la zona de San 
Nicolás, indicó la empresa que 
está presente en 78 países de 
los cinco continentes.
"Esta inversión ampliará signi�-
cativamente el suministro de 
insumos críticos como el 
oxígeno y el argón en el merca-
do nacional", concluyó Facundo 
Aranguren, director general de 
Air Liquide en la Argentina.

plantas productoras de gases de 
aire que opera en la localidad 
bonaerense de San Nicolás. La 
actualización permitirá alcanzar 
una producción diaria de 790 
toneladas de oxígeno gaseoso y
un aumento en la producción de 
argón y nitrógeno, para satisfacer 
las demandas de la industria 
siderúrgica local, cuyo excedente  

C
on esta inversión, la compa-
ñía integrará un compresor 
eléctrico en una de las seis

tabilidad, en su Planta de Cerrillos 
redujo en un 69% la utilización de 
recurso hídrico, logrando así 
prescindir de agua potable en la 
fase �nal de la elaboración de los 
electrodos, en la cual se retira el 

jabón que se aplica al producto  
para su limpieza.
Con los avances implementados, 
la compañía alcanzó un ahorro 
que equivale a 8.500 metros 
cúbicos anuales de agua en su 
proceso de producción para 
soldaduras (en comparación con 
años anteriores), tras materializar

una serie de obras de mejora en 
su planta ubicada en la comuna 
de Cerrillos, Región Metropolitana.
La iniciativa es parte de los objetivos 
de sustentabilidad de la �rma, que 
busca tener un mejor desempeño 
ambiental al tiempo de mantener la 
calidad de sus productos.
“La compañía tiene objetivos

de sostenibilidad, por lo que 
constantemente estamos buscan-
do oportunidad para optimizar 
nuestro desempeño ambiental. 
Este proyecto se enmarca en una 
iniciativa de reducción de consumo 
de agua”, dijo Patricia Soto Abarzúa, 
jefa de sustentabilidad para 
Sudamérica de Air Products Indura.

L
a empresa chilena Air 
Products Indura en línea 
con su política de susten-

INVERSIÓN
Una inversión esperada.

Air Liquide invirtió u$s 20 millones
de dólares en su planta de San Nicolás

Las buenas prácticas ambientales de Indura en Chile

Amplió su “producción 
de oxígeno, nitrógeno 
y argón” y redujo el 
consumo energético.

Después de algunos años, el gigante francés invirtió fuerte para mejorar la producción en el país.

Planta de Cerrillos redujo en un 69% la utilización de recurso hídrico para producir electrodos.
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Observan una expansión local y también global.

ESAB sigue creciendo
en los Estados Unidos

centrales de gas, complemen-
tando nuestros negocios GCE
y Victor‰, explicaron desde
ESAB.
La firma Ohio Medical, que
posee una experiencia de más
de 100 años, tiene su unidad
de producción en Gurnee, Illi-
nois, y emplea aproximada-
mente a 100 personas. Estar
dentro del Jrupo ESAB le per-
mitirá „acelerar la expansión a
nivel mundial‰.

Mayor presencia en mercado
También con un comunicado
a la Bolsa de NY, ESAB Corpo-
ration informó la asociación
con la cadena de tiendas mi-
noristas Northern Tool +
Equipment, especializada en
herramientas y equipos de ca-
lidad. 
"ESAB está encantado de aso-
ciarse con un minorista de
confianza como Northern
Tool + Equipment en los EE.
UU. Esta asociación significa
que los soldadores y fabrican-

con la cadena de tiendas mi-
norista Northern Tool + Equip-
ment, la cual tiene 125 puntos
de venta.

Más oferta de productos
En un comunicado de prensa,
ESAB Corporation anunció la
compra de Ohio Medical, una
de las firmas líderes en regula-
dores de oxígeno y sistemas
centrales de gas, por un valor
de $127 millones dólares.
„Ohio Medical aumenta nues-
tro mercado servido en Améri-
ca del Norte para reguladores
de oxígeno médico y sistemas

tes de todos los niveles han
ampliado el acceso a nuestros
mejores productos en su cla-
se", dijo Shyam P. Kambeyan-
da, director ejecutivo de
ESAB.
Los productos de marcas se-
lectas de ESAB (ESAB, Victor
® Gas Equipment y Tweco ® )
están disponibles en toda la
cadena minorista de Northern
Tool + Equipment, que incluye
más de 125 tiendas en el me-
dio oeste y la costa este. Los
productos también estarán
disponibles en el portal de
ventas: northerntool.com, con
una cobertura a todo el país.

ESAB, quiere ser líder en tierras de gran competencia.
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INVERSIÓN MERCADO

Los bonos por la captura del CO2 en diferentes procesos industriales, mejora el ambiente en la UE y la inversión.

El negocio para frenar el calentamiento global.

Cómo es el negocio
de los bonos de CO2

La captura del carbono 
se almacenaría en 
minas y pozos
petroleros y de gas 
agotados.

a tecnología de captura, 
utilización y almacena-
miento de CO2 (CCUS) enL

Europa, que ayuda al objetivo 
para que Europa alcance el objeti-
vo de ser neutral en CO2 para 
mediados de siglo, es una iniciati-
va que mueve los famosos “bonos 
o créditos” de carbono, para hacer 
un continente más verde y que 
contribuya menos al efecto 
invernadero.
Pero que se piense hacer con ese 
CO2, que por cantidades, las 
diferentes industrias no tienen 
capacidad de absorberlo? Ir a los 
pozos de petróleo y gas que está 
agotados y que sirvan de almace-
namiento.
En este nota explicamos lo que 
son esos bonos, como trabajan 
las empresas productoras de 
gases y lo que mueven.

¿Qué son los bonos de carbono?
Para entender el fenómeno se 
debe explicar que “los bonos de 
carbono, también denominados 
créditos de carbono, son un 
permiso de emisión de una 
cantidad determinada de dióxido 

de carbono (CO2) u otros gases   
de efecto invernadero (GEI). Por 
cada bono o crédito de carbono, 
se puede liberar a la atmósfera 
una tonelada métrica (2204 
libras) de CO2 o una cantidad 
equivalente de otro GEI. Una 
empresa puede recibir bonos si 
reduce sus emisiones por debajo 
de un determinado umbral. Entre 
los objetivos de los bonos de 
carbono está el incentivar a las 
empresas a esforzarse e invertir 
en la reforestación, la conserva-
ción de la energía y las energías 
renovables. La importancia de 
los bonos de carbono es tal que 
es posible comerciar con ellos y 
existen multitud de acuerdos de 
compra-venta entre empresas”, 
explican Antono Rey y Jesús 
Dopico de la Universidad de la 
Coruña, en un trabajo sobre 
este tema.
La iniciativa hoy motorizo varios 
proyectos de captura, sin 
embargo que las empresas 
encaren de esos proyectos 
depende de la ayuda pública 
porque hoy esos bonos están 
“bajo”. Hoy los bonos de CO2 

(EUAs) en Europa tienen un 
precio siguen siendo demasia- 
do bajos para que se incentiven 
las plantas de captura de CO2. El 
precio del contrato de referen-
cia de los EUAs cotiza cerca de 
EUR 70/t (70 euros por tonela-
da) después de haber retrocedi-
do desde un máximo histórico 
de más de EUR 101/t en 2023.
“El precio de los derechos de 
emisión tendría que superar los 
EUR 200/t para establecer un 
caso de negocio para la tecnolo-
gía de captura, utilización y 
almacenamiento de CO2 (CCUS) 
en Europa. Esto haría viable 
cualquier proyecto", dijo Tarek 
El Hawary, director de tecnolo-
gía de Messer, en la conferencia 
SEEnergy en la ciudad eslovena 
de Celje.
Los precios de alrededor de EUR 
150/t, que según algunos 
analistas llegarían a �nales de la 
década, harían que la tecnolo-
gía fuera menos dependiente 
de los pagos de apoyo de la UE, 
añadió.
El apoyo, como el del Fondo de 
Innovación de la UE, cubre 

actualmente alrededor del 60% 
de los costes de proyectos 
CCUS, pero el dinero es limita- 
do, dijo El Hawary.

¿A dónde va el CO2 capturado?
El ejecutivo de Messer, El 
Hawary, precisó que los tanques 
de almacenamiento naturales 
para el CO2 podrían ser “minas 
de carbón o campos de petró-
leo y gas agotados”.
Y comentó que la UE se ha 
centrado en buscar almacena-
miento, hasta el momento, en 
países como Noruega, Países 
Bajos e Italia, pero podría hacer 
más para alentar a países como 
Rumanía y Bulgaria.
Según El Hawary la estrategia 
de gestión del CO2 industrial, 
revelada a principios de este 
año por Messer, “prevé capturar 
280m de toneladas de CO2 
anualmente para 2040 para 
ayudar a alcanzar una meta de 
reducción de emisiones del 90% 
para entonces”.
En la misma carrera se encuen-
tran las otras grandes como 
Linde y Air Liquide.
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ÚLTIMA PÁGINA

El precio se duplicó en los últimos cuatro años.

una pequeña proporción en la 
provincia de Aragón, España.
De esta forma, la producción 
global se amplía a nuevos países 
más allá de los tres principales 
que son Estados Unidos, Qatar y 
Argelia.
A continuación un repaso de los 
tres proyectos que comienzan a 
�orecer entre este año y el 
próximo, en Rusia Sudáfrica y 
España.

La potencia de Rusia 
Gazprom puso en marcha la 
primera de las seis líneas de la 
Planta de Procesamiento de 
Gas de Amur (GPP), en el límite 
con China. En 2025, cuando la 
planta alcance su capacidad de 
diseño, no solo se convertirá 
en el mayor centro ruso de 
procesamiento de gas natural 
(42.000 millones de metros 
cúbicos –MCM- al año), sino 
que también aumentará la 
cuota de Rusia en el mercado 
mundial de helio. Podrá produ-
cir hasta 60 millones de MCM 
helio al año. Para que quede 
claro la magnitud de este 
nuevo volumen, en el año 2020 
Rusia produjo 4,5 millones 
MCM de helio, mucho menos 
que Estados Unidos (74 MCM, 
incluyendo el helio del almace-
namiento de Cli�side) y Qatar 

L
os proyectos importantes 
de helio se concentran en 
Rusia Sudáfrica y hasta en

Los proyectos de helio, que 
aliviarán la demanda global 

Los principales
estarán en Rusia, 
Sudáfrica y España.

(45 MCM, según el Servicio 
Geológico de Estados Unidos).

Sudáfrica, el proyecto
Renergen tiene su yacimiento en 
Virginia, Sudáfrica, que desde el 
2023 produce helio líquido.
Actualmente, solamente en 
Sudáfrica se produce en el 
continente África. El proyecto 
de Tanzania sigue en esa fase.

Renergen, Sudáfrica 
El proyecto Renergen se encuen-
tra en "fase uno" de la empresa, 
es decir un pequeño proyecto 
piloto �nanciado por el gobierno 
de EE.UU., que produce unos 350 
kilogramos de helio al día, 
cantidad su�ciente para satisfa-
cer todas las necesidades de 

hidrógeno natural y helio en 
Aragón", España.
La primera exploración del pozo 
de evaluación Monzón-2 será a 
partir del segundo semestre de 
este año, en función de un dato 
de exploración del año 1963, 
que sostenía que en esa región 
se encontraba a 3.600 metros de 
profundidad dosis importantes 
de estos dos gases. La inversión 
exploratoria tendrá una 
inversión de 12 millones de 
euros. Y de con�rmarse las 
reservas, el desembolso será de 
900 millones de euros, y el 
primero en su tipo en Europa 
central, pues entre el 2025 y el 
2028 se construirá la planta de 
procesamiento y en el 2029 
estará en producción.

Nuevos proyectos y el inicio de los que dejaron de estar en carpeta mejoran la perspectiva de oferta del helio.

Sudáfrica y disponer de exceden-
tes. Su "fase dos", que se prevé 
que ingrese en funcionamiento 
en 2027, �nanciamiento guber-
namental estadounidense y del 
Standard Bank sudafricano, que 
alcanzará una producción a 4,2 
toneladas diarias, produciendo 
entre el 6 % y el 8 % del suminis-
tro mundial de helio.
Según la empresa Research and 
Markets, se prevé que el mercado 
mundial del helio alcance un 
valor de más de US$ 6.000 
millones en 2027.

En Aragón, España, también 
Helio Aragón, �lial de la petrole-
ra British Petroleum y Axion, 
desde 2023 comenzó a proyec-
tar "primer proyecto europeo de 






