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l industrial y comerciante
pyme argentino,a partir
de su trabajo diario es

merecedor de un "master" de
cómo lidiar con la inflación, de-

valuaciones,  remarcaciones e injustificadas
situaciones y, así y todo, continuar vivo.Así
podríamos decir que fue el año. Sin embar-
go, no fue un año tan malo respecto al volu-
men de ventas qué se dio en la distribución y
producción de gases del aire y el oxicorte.En
esta edición hacemos una evaluación por los
distintos momentos dónde paso el sector y
cuáles son los resultados y las expectativas
que tienen los propios jugadores del nego-
cio.La apuesta a potenciar el mercado inter-
no, la recuperación de los salarios y lograr
una estabilización macroeconómica,  parece-
rían ser los ejes que buscan dar estabilidad y
perspectiva en el 2023 a una economía, que
no lo encontró en el 2022. Es necesidad en-

contrar mayor previsibilidad a una economía
que necesitan anclar precios y domar a la in-
flación galopante, porque merece una ur-
gente solución. Y esa solución requiere el
compromiso de todos los actores de la eco-
nomía. Sin embargo lo que se percibe en es-
te rubro es que muchas veces los incremen-
tos se dan a partir de los insumos difundidos,
como se les llama  a las materias primas, que
por efectos de la guerra entre Rusia y Ucra-
nia y otro motivo sin especificar, tuvieron un
incremento en sus valores que afectó a toda
la cadena.Por último, es el deseo de todo el
equipo que compone AIRGAS Noticias que
tengan unad Felices Fiestas, que finalicen
bien este año y que tengan un mejor 2023.
A cargar las pilas y a seguir trabajando. Nos-
otros, con la edición papel nos vemos el año
que viene. Mientras tanto, seguí informán-
dote semana a semana en www.airgasnoti-
cias.com

Un año para reflexionar
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Balance y perspectivas

Sin embargo, los gases industriales tienen la 
demanda planchada, a excepción de secto-
res muy dinámicos como podrían ser la 
industria del gas y el petróleo en las provin-
cias de Neuquén, Rio Negro y Mendoza. O la 
minería, en algunas de las provincias de la 
Región del NOA.
Habrá que ver cómo avanza y se consolida la 
producción y la demanda en el segundo 
semestre del 2024. Final abierto. 
Por eso, enfocarse en tramar nuevas estrate-
gias comerciales y plani�car previamente los 
pasos a dar,  son los elementos que se deben 
tener en cuenta para diagramar el futuro de 
las empresas.

comercialización, como se  ve re�ejado en las 
distintas notas de esta edición.
Por ejemplo, las exportaciones de CO2 toma-
ron un volumen considerable en este primer 
semestre, similar a todo lo que se exportó en el 
2023. El motivo no es otro que la demanda del 
Brasil, la cual se despertó. 
Por otro lado, el oxígeno medicinal tuvo picos 
de crecimiento de demanda muy importantes, 
producto de un invierno polar que incrementó 
las enfermedades respiratorias y pulmonares 
que requieren oxigenación. 

El primer semestre del año 
tuvo sus idas y vueltas en 
materia de producción y





ACTUALIDAD

GAMMA sigue apostando a
la producción propia en Pilar

Sidertec sin
prender el horno

D
esde septiembre del año 
pasado, el Grupo Simpa, 
de capitales nacionales,

    Aspiradoras GAMMA de 10 lts, 
12 lts y 35 lts
   Cortadora de césped GAMMA 
4.5 HP y 5.0 HP.

“Esto representa un gran 
esfuerzo productivo e inversión 
en el país, lo cual es un gran 
orgullo para todo Grupo 
Simpa”, señaló la empresa, que 
tiene su nave productiva de 
35.000 metros cuadrados en la 
ciudad de Pilar, provincia de 
Buenos Aires, y desde donde 
produce desde este tipo de 
productos hasta motocicletas. 

informó que continuó “amplian-
do nuestra línea de herramien-
tas Gamma producidas en 
nuestra planta de Pilar, con el 
lanzamiento de nuevos modelos 
de aspiradoras, soldadoras y 
cortadoras de pasto”.
En este sentido, señaló que las 
nuevas máquinas herramientas 
que produce localmente, son:

  Soldadoras Inverter GAMMA 
130 A, 200 A, 230 A y 250 A
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Además de soldadoras, apuestan a otras máquinas herramientas y 
también, ahora, a las motocicletas.

C
omo veníamos infor- 
mando en ediciones 
pasadas, la �rma Sidertec,

productora de carburo de 
calcio para la producción de 
acetileno, todavía no puso en 
marcha la planta ubicada en la 
localidad de Chimbas, provin-
cia de San Juan.
Según explicaron desde fuentes 
allegadas a la �rma, de capitales  

brasileros, el principal escollo 
es que al ser una productora 
"electro intensiva" todavía no 
logran una tarifa adecuada para 
la puesta en funcionamiento. 
La misma fuente precisó que 
las tratativas continúan en 
distintos entes gubernamen-
tales, en Buenos Aires, y que, 
hasta el momento, no tuvieron 
el éxito esperado.

Osvaldo Rofrano
Suicidio y consternación en el sector.

S.A, Osvaldo Rofrano se lo 
encontró muerto, por suicidio, 
en su casa de Luján de Cuyo, 
Mendoza.
Con más de 30 años de 
experiencia, primero como 
empleado en la ex AGA, luego 
como emprendedor de Gases 
Aconcagua, donde producía 
acetileno y fabricaba y alquila-
ba equipos de nitrógenos 
para la industria vitivinícola, 

además de distribuir otros 
gases. 
Según el diario La Nación, la 
esposa de Rofrano señaló que 
en el último tiempo Osvaldo 
atravesaba una aguda depre-
sión, que lo llevaba a tener un 
sentimiento de persecución. 
Esa situación, lo llevó a 
realizar acusaciones, de 
diferentes calibres, sin 
fundamentos algunos.
Desde esta editorial, las 
condolencias a los familiares y 
empleados de la empresa.

A
l cierre de esta edición, 
el fundador y presiden-
te de Gases Aconcagua
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Ventas y producción bajo análisis.

Cómo fueron las ventas
en el primer semestre

Bajas y subas en un escenario marcado por la retracción.

incluye a la provincia de 
Neuquén, principalmente, sur de 
Mendoza y parte de Río Negro. En 
esas zonas es más que importante 
la demanda, debido al constante 
crecimiento en la exploración y 
explotación de gas y petróleo. De 
hecho, días pasados empresas 
como Air Liquide incrementaron la 
puesta de tanques criogénicos en 
esa región.  
Como lo explicamos en otras 
páginas, es importante la demanda 
en el sector minero tanto a empresas 
multinacionales como a los provee-
dores locales asentados, princi-
palmente, en la Región del NOA.
Respecto a la demanda de 
equipos de soldadura y corte, 
como así también de artículos de 
sopleteria y válvulas, las principa-
les �rmas hablan de una merma 
pronunciada. Aunque se debe 

destacar como caso particular el 
lanzamiento que realizó Solda-
doras Sommer, que puso en el 
mercado un nuevo equipo, con 
�nanciamiento propio a 180 dias 
con cheque personales. 
En este marco, habrá que ver si la 
recuperación del consumo es en  
V, como pretende el Gobierno, 
aunque todos ya entienden que 
así no será. Lo que se a�rma es 
una recuperación o manteni-
miento de una economía en L, 
sin recuperación. Esta variante 
consistirá en unas ventas en 
volumenes de producto como es 
ahora, y por largo tiempo.
 A partir de esta última situación, 
en la que coinciden muchos 
economistas, es donde las 
empresas deberán mirar, puertas 
adentro, sus costos y ver las 
mejores estrategias de ventas.

De todas formas, hay que decir 
que el oxígeno medicinal repre-
senta entre un 25 y un 30% de la 
producción general de oxígeno. 
El nubarrón que arrancó en este 
primer semestre y sin lineamien-
to alguno que indique lo contra-
rio para el segundo, es la caída de 
la demanda en el oxígeno indus-
trial, el argón y demás gases para 
usos industriales y construcción, 
entre otros rubros. 
Viendo los números de la produc-
ción de acero y chapas, más la 
caída de la construcción y de la 
obra pública, explican el freno en 
los gases industriales.
Lo que sí queda claro es que 
determinados segmentos, que 
pese a la merma en el consumo 
interno, muestran una vitalidad 
importante. Por ejemplo, toda la 
región de Vaca Muerta, que 

caídas generalizadas en los 
Gases industriales, el oxígeno 
medicinal, en cambio, repuntó.
Veamos. Como ya vinimos 
anunciando en la página web, la 
venta de oxígeno medicinal 
creció de manera exponencial 
en este otoño e invierno de frías 
temperaturas. El crecimiento en 
el mes de junio fue de entre un 
40% y un 50% respecto a otros 
años, debido en gran parte a un 
crecimiento de las enfermeda-
des respiratorias o pulmonares, 
muy típicas en esta época del 
año. Fue así que las guardias 
aumentaron, en todo el país , en 
un 30% promedio las consultas 
y tratamientos para curar este 
tipo de enfermedades. 

E
l primer semestre del año 
tuvo un comienzo particu-
lar. Mientras que hubo

Hay sectores donde la demanda se mantiene por encima de la media, como es el oxígeno medicinal, mientras que otras tienen un comportamiento errático como es 
el oxígeno industrial y los gases de soldadura. 





Cascia Gases, Avedis, Argas, entre otras.

Inversiones millonarias para 
nuevas plantas de oxígeno
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Un grupo de
empresas argentinas
apuestan a la
producción propia, 
con el �n de
consolidar mercado 
y mejorar la
independencia.

líquido y nitrógeno a partir de una 
planta importada desde China. El 
mismo fabricante que les proveyó 
los equipos anteriores instalados 
en la provincia de Tucumán.
Según lo que adelantó la 
empresa, el proyecto avanza 
con la aprobación de la fuerza 
eléctrica requerida, la construc-
ción de las bases, los galpones y 
un par de obras civiles más para 
su emplazamiento de�nitivo.
Como anunciamos en días 
pasados, Avedis, la �rma de la 
familia Oanessian ya avanza con 
la importación de una nueva 
planta desde China, con el �n de 
para producir oxígeno nitrógeno 
y argón en la provincia de 
Formosa, en el predio donde hoy 
tiene su centro de distribución.

grado de avance es la planta de 
Cascia Gases, en el Parque 
Industrial de la localidad de 
Centenario, en la provincia de 
Neuquén. El objetivo es abaste-
cer al sistema de salud de la 
región, con el oxígeno medici-
nal, y proveer de los distintos 
gases industriales en la puerta 
de la Formación Vaca Muerta, 
punto fundamental en la 
producción de gas y petróleo no 
convencional, que nos llevará a 
ser de importadores de gas a 
exportadores constantes de 
ambos energéticos.
Con una inversión inicial de 
$1200 millones de pesos en el 
2022, la idea de la familia 
Salinas, propietaria de la �rma, 
es producir oxígeno, argón  

argentinas que apuestan a 
instalar nuevas plantas de 
producción de oxígeno y demás 
gases, a lo largo y ancho del país. 
Una puesta de fortalecer posicio-
namientos comerciales e 
independencia de provisión.
La iniciativa conjunta de las empre-
sas nacionales, las cuales son: 
Cascia Gases, Avedis, Argas y una 
cuarta que pre�rió no salir para la 
ocasión. Esas tres empresas realiza-
rán, en conjunto, una inversión 
superior a los 5 millones de 
dólares, aproximadamente. Una 
apuesta por nuevos horizontes de 
producción y comercialización.  
La que está en un importante 

D
esde el 2023 hasta el 
momento, hay varias 
iniciativas de empresas

Las nuevas plantas pre�guran un mercado donde la apuesta es consolidar lo obtenido y buscar nuevos horizontes comerciales, 
aprovechando sinergias y locaciones lejos de los grandes centros de producción.
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de 393 m3 diarios de oxigeno, de 
los cuales las empresas naciona-
les ya alcanzan el 11% de merca-
do. Entre todas ellas sobresale 
Cascia Gases, que al  adquirir 
todo el remanente de  clientes y 
establecimientos que debió 
desprenderse Praxair para lograr 
la fusión de�nitiva con Linde, 
alcanzó el 9% del mercado.

La planta tendrá un millón de  
metros cúbicos (m3), 300 mil 
m3 de nitrógeno y 30 mil m3 
de argón, lo cual lo convertirá 
un operador importante en la 
región del NOA, y con capaci-
dad de exportar al vecino país 
del Paraguay. La novedad en 
esta ocasión, será que la 
planta será comandada de 
manera remota desde la 
Planta 9 de Abril, provincia de 
Buenos Aires, donde ya está 
armada la sala de comando 
cuando se ponga en funciona-
miento. Por esto se entiende 
la similitud en el modelo de 
equipo, con el �n de monito-
rear desde un solo punto la 
producción total de la �rma.
Por otro lado, la otra empresa 
que quiere pasar de ser 
distribuidor a productor es 
Argas. La �rma de Alejandro 
Bucich, quiere avanzar con la 
apertura de una sucursal en 
la provincia de Córdoba, 
siendo el toque innovador de 
que allí se produzca in situ. 
La idea principal es comer-
cializar oxígeno medicinal, 
para lo cual sigue en avance 
la instalación de un equipo 
de producción "con la capaci-
dad su�ciente para el cumpli-
miento de la demanda propia 
en dicha zona". Todavía no 
hay fecha precisa en la 
puesta en marcha, pero la 
idea de la �rma, que tiene 
sede en la zona norte del 
Gran Buenos Aires, es que sea 
lo antes posible.
Por otro lado, AirGas Noticias 
tiene conocimiento del avance 
de nuevos proyectos de insta-
lación de plantas de produc-
ción en una de la principal 
provincia del centro del país, 
aunque para la ocasión pre�rió 
no adelantar nada hasta que 
tenga en producción el 
equipo. Ampliaremos.
Cabe recordar que el mercado 
argentino tiene un consumo 

Las plantas localizadas ahorran �etes de producto.
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EXPORTACIÓN
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mos con una planta que está en
funcionamiento y que está res-
pondiendo muy bien en mate-
ria de productividad", aseveró el
empresario.
Por último, no dejó de mencio-
nar que "el proyecto de Chubut
(la instalación de un planta de
producción de oxígeno medici-
nal) sigue firme y continuamos
evaluando el tipo de inversión a
realizar, si tomamos o no crédi-
tos para seguir avanzando, en-
tre otras cosas".

Los horizontes internacionales
En el plano de los negocios in-
ternacionales, Herrera adelantó
que dentro de 7 meses ya esta-
rá operando la planta de oxíge-
no que adquirió en España, en
la región De la Mancha.
"Ya tenemos conversaciones
avanzadas con los potenciales
clientes y estamos viendo de to-
mar algún tipo de préstamo pa-
ra financiar los primeros pasos
comerciales", dijo.
La estrategia en tierras ibéricas
tiene que ver también con la ex-
periencia preexistente en Salta,
por eso un grupo de ingenieros
de Salta ya trabajan junto al
personal de Oxitesa España pa-
ra la elaboración de todos los
sistemas e infraestructura hospi-
talaria que ofrecerán en este
mercado.
Por otro lado, en Perú, donde
desarrolla el negocio de la distri-
bución de co2 para la industria
de las bebidas gaseosas, enfati-
zó que „va a toda marcha‰ y
precisó que en estos momentos
„estamos vendiendo más de lo
que nuestros proveedores pue-
den abastecernos‰.
Por ésta situación, adelantó que
„ya estamos estudiando la in-
versión para instalar una propia
planta y que nos pueda permitir
dar un nuevo salto de creci-
miento en el mercado perua-
no".
También estamos vendiendo

oxígeno medicinal que en su
momento con la pandemia fue
muy vigorosa la demanda pero
que en este momento volvió a
una demanda normal.Como se
ve, y pese a los vaivenes, la si-
tuación para Oxitesa se expresa
con un horizonte de desarrollo.
„Estamos dando pasos más con-
trolados, porque las inversio-

nes, en estos momentos, son
más grandes y debemos ser cau-
tos y seguros‰, concluyó.   

Las grandes empresas con pandemia o con guerra, siempre con 
buenos resultados

La exportación del primer semestre fue casi igual a todo el 2023.

Exportación: el CO2 creció
en el primer semestre del 2024

u$s4.590.885 millones de 
dólares, que equivale a unos 21 
millones de kilos.
Sin embargo, si se contabiliza 
una exportación promedio en 
el mes de junio de una u$s 
900.000, se podría a�rmar que 
las exportaciones alcanzarían 
los u$s5,5 millones de dólares.
En el 2023, las exportaciones 
anuales de CO2 alcanzaron a 
un valor de u$s5.956.540 millo-
nes de dólares, que equivalió a 
unos 32 millones de kilos. Con 
estos números, se observa que 
la exportación de CO2 en el 
2024 “pegó” un repunte más 
que importante.
Brasil fue el motivo del repunte 
de este semestre. Si bien el año 
pasado fueron muy pocas las 
exportaciones, en este 2024 el 
país carioca hizo elevar los 
volúmenes de producto, pues 
adquirió CO2 por un valor de 
u$s1.462.831 millones de 
dólares, convirtiéndose así en 
el segundo destino. Apenas 
por debajo de Chile, que alcan-
zó los u$s1.591.060 millones y 
fue el principal destino de 
recepción del dióxido argenti-
no. Cabe recordar, que el año 
pasado Brasil apenas compró 
por un monto de u$s377 mil 
dólares.
Mientras que el resto de los 
países compradores del CO2, 
son: Paraguay, con importa-
ciones por unos u$s852 mil 
dólares en este primer semes-
tre. Y, por último, el Uruguay 
con u$s684 mil dólares.
Como siempre informamos, la 
productora que concentra los 
envíos es Linde, mientras que 
en segundo lugar se encuentra 
Gascarbo, la empresa de 
capital nacional.

la exportación alcanzada en el 2023.
Los datos, según las estadísticas 
del Instituto Nacional de Estadís-
ticas y Censo (Indec), hasta junio 
de este año las exportaciones de 
CO2 ascendieron a un a un valor de 

E
n el primer semestre del 
2024 ya se logró exportacio-
nes de CO2 similares a toda

La demanda de 
Brasil logró hacer 
repuntar las
ventas al exterior.

Los países del Cono Sur son los principales destinos.
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BREVES

SOLDADURA

Los números de la soldadura en el GPNK

ías pasados comenzaron
las primeras soldaduras
de caños del Gasoducto

Presidente Néstor Kirchner
(GPNK), las cuales se concretaron
a la altura de la localidad bonae-
rense de Salliqueló, donde se en-
cuentra uno de los frentes de
obra del ducto que se construirá
para permitir una mayor evacua-
ción del gas natural de Vaca
Muerta, en Neuquén.
La empresa estatal informó que
la soldadura permitió la primera
unión de los caños de 36 pulga-
das de 12 metros de largo, fabri-
cados en la planta de Tenaris-
SIAT de Valentín Alsina, que son
parte de un total de 48 mil que
demandará la obra.
Desde la Jefatura de Calidad de
la empresa Energía Argentina,
que tiene a su cargo la construc-
ción, detallaron la cantidad de
electrodos que se utilizará en la
obra:

En el Tramo 1 y Tramo 2, que
totalizan 440 km, (cañería de
36x12,7 mm y 36x19,05 mm), se
utilizará para la soldadura de la
Línea Regular, un proceso auto-
mático GMAW con protección
gaseosa, que consumirá un total
aproximado de 55.000 kg de
alambre y 31.000 metros cúbicos
de gas. En las plantas de Doble
Juntas, se usará un proceso SAW,
que consumirá un aproximado
de 24.000 kg de alambre más
80.000 kg de flux.

En el Tramo 3, que totaliza 130
km, (cañería de 36x12,7 mm y
36x19,05 mm), se utilizará para
la soldadura de la Línea Regular,
una combinación de procesos
SMAW-FCAW, que consumirá un
total aproximado de 10.000 kg

D
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Un gasoducto de 543 kilómetros que estará listo en el mes de junio próximo.

Se utilizarán: 141 mil
kilos de alambre, 31
mil metros cúbicos
de gases, 18 mil
kilos de electrodos y
80 mil kilos de Flux.  

de electrodo
revestido, y
38.000 kg de
alambre auto-
protegido.

En los Tra-
mos 4.1 (cañe-
ría de 30x8,12
mm) y Tramo
4.2 (cañería
36x10 mm),
que totalizan
110 km, se utili-
zará para la
soldadura de la
Línea Regular,
una combina-
ción de proce-
sos SMAW-
FCAW, que
consumirá un
total aproxima-
do de 8.000 kg
de electrodo
revestido, y
24.000 kg de
alambre auto-
protegido.

Miles de kilos de electrodos y alambres, para una obra emblemática.

Dover adquirió Marshall
fabricante de válvulas

Así suma otra firma a su canasta de marcas 
integrada por Rego y ACME, entre otras.

Company (MEC) por 395 
millones de dólares en efectivo, 
según ha anunciado hoy la 
empresa. MEC, un proveedor 
de componentes de ingeniería 
de control de �ujo con sede en 
Marshall, Michigan, se integrará 
en la unidad OPW Global de 
Dover, parte del segmento 
Clean Energy & Fueling.
MEC, con 48 años de historia, 
está especializada en produc-
tos para el transporte, 
almacenamiento y uso de gas 
licuado de petróleo y otros 
gases industriales. En 2023, 
MEC registró unos ingresos 
aproximados de 120 millones 
de dólares, lo que subraya su 
posición en el mercado.
Se espera que esta adquisi-

ción complemente la oferta 
actual de OPW, especialmen-
te en los mercados de gas 
licuado de petróleo y criogé-
nico, y proporcionará un 
nuevo acceso a las tecnolo-
gías de monitorización 
remota de vehículos de 
transporte y válvulas para 
servicios severos.
Ambas transacciones continúan 
la consolidación de la experien-
cia criogénica de OPW Clean 
Energy Solutions, luego de 
su formación en diciembre 
de 2021 cuando Dover 
adquirió ACME Cryogenics y 
RegO® Products.
Dover, con una plantilla de 
unos 25.000 empleados, 
opera en cinco segmentos y 
genera más de 8.000 millo-
nes de dólares de ingresos 
anuales.

D
over, fabricante mundial 
diversi�cado, ha adquiri-
do Marshall Excelsior

Data según el Indec.

la importación de “Máquinas y 
aparatos eléctricos p/soldadura 
fuerte o blanda excluidos 
soldadores y pistolas p/soldar”, 
hasta junio del 2024 fue por un 
valor de u$s343.269,18 dólares. 
Mientras que en el año 2023, la 
suma total de todo el año fue 
por u$s647.550,34 dólares.
Por otro lado, la importación 

de “Soldadores y pistolas 
p/soldar eléctricas”, según el 
Indec, fue hasta el mes de 
junio del 2024 por un valor de 
u$s530.888,90 dólares. 
Mientras que el año pasado, el 
2023, las compras al exterior 
totalizaron la suma de 
u$s1.448.043,52 dólares.
Tanto en “Maquinas” como de 
“Soldadoras”, el principal país 
proveedor es China, que casi 
totalizan las compras al exterior.

S
egún datos del Institu-
to Nacional de Estadís-
ticas y Censos (Indec),

Importación soldadoras

SOPLETES - VÁLVULAS - REDUCTORES
CORTADORES - ACCESORIOS - MINIEQUIPOS
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La demanda, interna y externa, impulsó el crecimiento.

RMatus amplió su
laboratorio para mezclas

nuestra agilidad ejecutiva y
por ser versátiles para adap-
tarnos a los permanentes cam-
bios y necesidades que impo-
nen los procesos productivos y
de control‰, dijo, a modo con-
clusión, Ricardo.
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CAPACITACIÓN

La presión adecuada en redes
de oxígeno y gases

El IRAM dicta cursos de formación.

Data para tener
en cuenta a la hora 
de la instalación 
correcta de las 
redes.

miento de usuarios que solicitan 
capacitaciones de respiradores”, 
realizado por Magdanela 
Veronesi, Carlos Suárez, miem-
bros de la Sociedad Argentina de 
Kinesiólogos.
Para su trabajo, los autores 
observaron la presión de uso en 
50 establecimientos de salud 
(Hospitales y Clínicas de distin-
tos puntos del país), y llegaron al 
relevamiento que en 38 estable-
cimientos se “observó el uso de 
una presión adecuada cercana a 
3,5 - 4 bar o que no supera los 6 
bar. Se detectó 12 estableci-
mientos que posee un valor 
superior a 6 bar, cuyo valor no es 
adecuado para el funcionamien-
to de equipos respiradores”.
En sus conclusiones, los autores 
sostienen que “Se determina una 
cantidad considerables de 
instituciones donde no se 
considera la presión en el uso de 
equipos respiradores, producto 
médico ANMAT. Se considera de 
importancia que los proveedo-
res de servicios y equipos capaci-
ten al personal en este tema 
incluyendo proveedores de 
gases y de instalaciones”.

En el marco de sus cursos de 
Formación continua, el IRAM 
tiene en vigencia el curso de 
“Instalaciones para gases 
medicinales”, siendo los 
“Objetivos” del mismo, los 
siguientes: “Conocer el marco 
regulatorio sobre instalacio-
nes para gases medicinales. 
Capacitarse sobre los 
alcances, objetivos, requisitos 
y conceptos generales de la 
norma IRAM ISO 7396:2014. 
Adquirir conocimientos sobre 
las etapas de un proyecto para 
una instalación de gases 
medicinales y sobre el proce-
dimiento para el ensayo y la 
puesta en servicio”.proveedo-
res de servicios y equipos 
capaciten al personal en este 
tema incluyendo proveedores 
de gases y de instalaciones”.

El requisito es “tener conoci-
mientos o desempeñarse en 
el área de instalaciones para 
gases medicinales”, mientras 
que las “clases son virtuales 
(asincrónicas):  60 días en 
plataforma online. Se dicta a 
través de una plataforma 
que permite ingresar al curso 
sin límites de horarios. El día 
de inicio de la formación, el 
alumno recibirá desde el 
mail Soporte Moodle IRAM 
los datos de acceso. Se 
requiere una dedicación 
semanal promedio de 4 
horas. Si bien los módulos 
tienen fecha de inicio y de 
�n, la modalidad virtual da 
autonomía en el aprendizaje 
y permite a cada participan-
te adaptar el cursado a sus 
propios tiempos”.

no medicinal, aire, vacío, dióxido 
de carbono medicinal y oxido 
nitroso medicinal en institucio-
nes hospitalarias. En el caso de 
los gases dentro de las cañerías 
poseen una presión que debe 
ser adecuada para la correcta 
aplicación en los dispositivos 
respiratorios.
“La norma IRAM-ISO 7396-1 
indica una presión de 4 bar. En el 
caso de los respiradores la 
presión recomendada es de 2,8 a 
6 bar dependiendo del equipo 
siendo habitualmente 3,5-4 bar 
la presión de uso en estos 
equipos. Una presión mayor, 
dependiendo del equipo puede 
presentar un bloqueo por defen-
sa del mismo, genera una alarma 
o puede continuar en uso, pero a 
una presión que no se corres-
ponde al adecuado funciona-
miento. Se detectan casos que la 
presión de línea de gases (oxíge-
no, aire) no es conocida por el 
usuario del equipo que al conec-
tarlo puede dañar al mismo o 
usarlo bajo condiciones no 
recomendables”, precisó un 
informe del ministerio de Salud 
de la Nación, bajo el nombre de: 
“Materiales y métodos: Releva-

L
os sistemas de redes de 
gases medicinales hospi-
talarios transportan oxíge-

La presión adecuada permite un mejor trabajo de los equipos que propulsan los gases del aire y, en el caso del oxigeno 
medicinal, los pacientes lo reciben con la presión lógica.

IRAM da curso
de redes de gases
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En mayo ya empezó a ceder la producción.

Se desacelera la producción
de gases industriales 

PANORAMA

L
os datos del Indicador de 
Producción Industrial (IPI), 
que elabora el Instituto

Nacional de Estadísticas y 
Censos (Indec) respecto a la 
marcha de la producción de los 
Gases Industriales, muestran una  
caída del 7,1% en Mayo de 2024, 
respecto al mes de Mayo 2023, 
pero aún indican crecimiento 
para el acumulado de los cinco 
primeros meses del año 2024, 
respecto a igual período del año 

2023 (que a marzo eran de 
+5,4%, así lo dió a entender el 
consultor Eduardo Pelitti, ante la 
consulta de Airgas Noticias. 
Por otro lado, la Encuesta de 
Productos Industriales (EPI), 
también que elabora el Indec, 
también muestra una desacele-
ración en el mes de Mayo de 
2024, ya que si bien sigue en 
terreno positivo,  tanto para el 
oxígeno (O2) de 4,4%, como para 
el nitrógeno (N2) de 2,9%, sin 

embargo el incremento es 
menor que en el reporte anterior 
a enero 2024 (11,3% y 3,5% 
espectivamente), precisó Pelitti.
A su vez, los datos de Cammesa, 
la empresa publica que coordi-
na, monitorea y distribuye la 
energía eléctrica en el país, al 30   
de junio 2024, informó que la 
demanda eléctrica de los 
Grandes Usuarios (GUMA), que 
producen gases industriales, que 
no incluyen a las empresas de 

gases que compran de las 
distribuidoras (GUDI), muestran 
una caída pronunciada en el 
bimestre mayo-junio 2024, 
respecto al mismo bimestre del 
2023 del -8,2%.
El total correspondiente al 
semestre enero-junio 2024 es 
levemente inferior al del 2023, 
en -1,3%. Este mismo dato era 
positivo en 2,28% para el primer 
cuatrimestre del 2024, concluyó 
el informe del consultor. 

Los primeros cinco meses del 2024 muestran más producción que en 2023.

Datos a Julio 2024 gases industriales

Los datos del IPI para Gases Industriales, muestran una caída del 7,1% en Mayo 2024 respecto al mes de Mayo 2023, pero aún indican 
crecimiento para el acumulado de los 5 primeros meses del año 2024 respecto a igual período del año 2023 (que a marzo eran de +5,4%)

La Encuesta de Productos Industriales (EPI), también 
muestra una desaceleración a Mayo 2024, ya que si bien 
sigue en terreno positivo tanto para el O2 de 4,4%, como para 
el N2 de 2,9%, el incremento es menor que en el reporte 
anterior a enero 2024 (11,3% y 3,5% respectivamente)

Los datos de Cammesa al 30 de junio 2024 de la demanda de los Grandes Usuarios (GUMA) que producen gases industriales, 
que no incluyen a las empresas de gases que compran de las distribuidoras (GUDI), muestran una caída pronunciada en el 
bimestre mayo-junio 2024 respecto al mismo bimestre del 2023 del -8,2%.
El total correspondiente al semestre enero-junio 2024 es levemente inferior al del 2023, en -1,3%. Este mismo dato era 
positivo en 2,28% para el primer cuatrimestre del 2024. 

Cuadro 2.7

Código

Nota: los totales por suma pueden no coincidir por redondeo en las cifras parciales.
Fuente: INDEC, Dirección Nacional de Estadísticas Económicas. Dirección de Estadísticas Mineras, Manufactureras, Energéticas y de la Construcción.

Fuente: indec.gob.ar

24
24111
2411, excepto 24111
24120/210
24130
24220
24231/2/3/9
24241/9
24290/300

air liquide total
Linde Px total
Indura
Total GUMA

6m 2023
120854
131986
14652

267492

6m 2024
119578
128907
15521

264006

var 2024/23
-1,06%
-2,33%
5,93%
-1,30%

2023*
Ene
Feb
Mar
Abr
May
Jun
Jul
Ago
Sep
Oct
Nov
Dic

2024*
Ene
Feb
Mar
Abr

Var. % 24/23

283.277
21.581
21.401
22.537
24.480
25.008
25.044
22.031
25.533
24.900
23.102
23.699
23.962

24.018
22.847
22.923
24.210

4,4

260.587
20.917
20.221
21.548
21.761
22.163
22.727
22.112
21.860
21.885
22.166
20.426
22.802

21.639
20.921
23.509
20.803

2,9

139,8
152,1
86,2

116,6
119,3
68,0

196,0
162,6
106,3

-8,3
-7,1
-0,0
2,7
-1,4

-30,2
-11,5
-11,4
-4,4

-7,0
0,9
-7,4
20,1
-12,8
-28,8
-9,6
-9,4
-5,5

-8,3
-0,2
-0,0
0,3
-0,1
-1,1
-4,8
-2,1
-0,3

Sustancias y productos químicos
Gases industriales
productos químicos básicos
Agroquímicos
Materias primas plásticas y caucho sintético
Pinturas
Productos farmacéuticos
Detergentes, jabones y productos personales
Otros productos químicos

Descripción

Semestre enero-junio

Números índice

Incidencia

Período
Oxígeno

Miles de m3
Datos mensuales

Primeros 4 meses

Producción
Nitrógeno

Variación porcentual
Índice
base

2004=100
Respecto al
mismo mes

del año
anterior

Acumulada del
año respecto a

igual acumulado
del año anterior

IPI manufacturero. Sustancias y productos químicos. Mayo 2024*

Productos químicos básicos e intermedios
y productos petroquímicos

air liquide total
Linde Px total
Indura
Total GUMA

2m 2023
40059
45610
5762

91431

2m 2024
39089
39297
5547

83933

var 2024/23
-2,42%

-13,84%
-3,73%
-8,20%

Bimestre mayo-junio

air liquide total
Linde Px total
Indura
Total GUMA

4m 2023
80795
86376
8890

176061

4m 2024
80489
89609
9974

180073

var 2024/23
-0,38%
3,74%

12,19%
2,28%

Cuatrimestre enero-abril

Fuente: elaboración propia en base a Cammesa, Base 
informe mensual Junio 2024, Demanda

E. Pelitti
18-7-24



17

que les permitirá lograr la ex-
pansión de nuevas fronteras
comerciales en distintos rinco-
nes del país y en otros países.
Entre ellas, se destacan: Cascia
Gases, Oxitesa y Avedis
En el caso de Cascia Gases en
el próximo mes de enero pon-
drá en marcha su nueva planta
criogénica, en la provincia de
Tucumán, lo que permitirá tri-
plicar su producción, en el es-
tablecimiento ubicado en la
ciudad de Lules.
Por si esto fuese poco ya tie-
nen firmado el contrato de
compra para una nueva planta
para ser ubicada en la provin-
cia de Córdoba, con el fin de
lograr el objetivo de una com-
pañía federal, con distintas
unidades productivas en los
principales polos productivos
del país. El avance fue motori-
zado por visión comercial, la
toma de créditos bancarios y
estrategias de producción.
La otra compañía que se debe-
ría destacar por su performan-
ce es Oxitesa. Se consolida con
su centro de distribución en
Perú (CO2, oxígeno y otros ga-
ses) y su a apuesta a España,
tras la adquisición de una plan-
ta de oxígeno. De esta forma,
la empresa fundada por el in-
geniero ˘lvaro Herrera, co-
menzó a recorrer un vuelo in-
ternacional y diversificado,
que incluye también oficinas
comerciales en Miami, para la
importación y exportación de
equipos, productos y acceso-
rios para el sector de los gases
industriales y el oxígeno medi-
cinal.
En este sentido no podemos
dejar de mencionar Avedis,
que transita la etapa final para
la instalación del equipo ASU
en su establecimiento ubicado

en la localidad de 2 de Abril,
en el sur del Gran Buenos Ai-
res. De esta forma, continuará
abasteciendo de manera con-
solidada diversos segmentos
del mercado.
En el caso de las empresas pro-
ductoras de CO2, no hay que
dejar de mencionar la buena

En el caso de las empresas mul-
tinacionales se observaron
cambios directivos. También
hay movimientos, que implica
cierre de depósitos, con el ob-
jetivo de un mayor control y
ajuste en lo que tienen que ver
con la logística, que en estos
últimos dos años presenta un
costo muy alto.
Párrafo aparte merece señalar-
se la objeción a la fusión en la
Argentina de Linde y Praxair,
que todavía no alcanzó la
aprobación por parte de Comi-
sión Nacional de Defensa de la
Competencia (CNDC). En el
mes de mayo hubo una reu-
nión entre el Organismo y eje-
cutivos de ambas empresas pa-
ra exponer sus argumentos.
Hasta el cierre de ésta edición,
todavía no hubo una Resolu-
ción final. Porque de aprobar-
se la fusión, así como está,
quedaría una sólo empresa
que tendría entre el 55 y el
58% del mercado interno.
El mostrador
En la edición 65 de AIRGAS
Noticias, del mes pasado de
mayo, se realizó una encuesta
con 56 distribuidores, los cua-
les están ubicados en las distin-
tas regiones  del país.
Entre las preguntas, estaba la
de las expectativas de venta
para este año. El resultado dio
que el 74% consideró que se-
rán „buenas‰, un 10% „muy
buenas‰ y solo un 16% „ma-
las‰. En esa encuesta, el 62%
de los distribuidores considero
que vendía entre más e igual
que a los tiempos de pre pan-
demia.
Esos datos coinciden sobre la
mayor demanda que existió en
las distintas ramas industriales,
que se verifica en que ya está
en uso el 71% de la capacidad

marcha que tienen las dos
principales firmas nacionales:
Gascarbo y Gas Chiantore. Su
marcha se puede ver en su ca-
pacidad de provisión, tanto en
el mercado interno como las
exportaciones a los todos los
países limítrofes con son: Uru-
guay, Paraguay, Brasil y Chile.

Los insumos y la energía, con valores a tener en cuenta.

Las nuevas plantas de producción, una apuesta de la industria nacional.
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INVERSION
EMPRESAS

Un análisis en base a la opinión de los operadores.

La segunda línea de demanda, es 
en el parque de pymes proveedo-
ras de servicios a las grandes 
mineras, donde el argón como el 
oxígeno industrial, y otro tipo de 
gases, empiezan a incrementarse 
su demanda. 
Por capacidad instalada y 
antigüedad de los proveedores, 
la provincia de Salta se convirtió 
así en un bastión de provisión 
para toda la minería de la Región 
del NOA, tanto en su propia tierra 
como en las mineras ubicadas en 
Jujuy o Catamarca.
Hay que tener en cuenta que 
tanto el Régimen de Incentivo a 
las Grandes Inversiones (RIGI) 
cómo la abundancia de minera-
les, como el litio, multiplicará la 
producción y, por consiguiente, 
la demanda de gases e insumos 
del oxicorte.
Si bien los proveedores son los 
que están desde siempre, es 
verdad que a la región se le 
acercó una serie de proveedores 
desde otras provincias,. señala-

ron los distribuidores con varías 
décadas de experiencia.

Exportaciones alen-tadoras 
Las exportaciones mineras argen-
tinas han experimentado un 
crecimiento signi�cativo en los 
últimos años. Según cifras 
o�ciales, en 2022 estas exporta-
ciones alcanzaron los 4.000 
millones de dólares, una cifra 
nada desdeñable que re�eja el 
potencial y la importancia de este 
sector para la economía nacional. 
Pero las perspectivas a futuro son 
aún más prometedoras. Se 
estima que para el año 2030, las 
exportaciones mineras de Argen-

Minería con
demanda de gases

La exploración y explotación de 
yacimientos de litio, principal-
mente, y otros minerales provocó 
la necesidad de una mayor 
provisión en la Región del NOA, 
de diferentes gases industriales e 
insumos del oxicorte.
La demanda, por parte de las 
mineras, tiene dos líneas. Por un 
lado, lo que tiene que ver con la 
producción especí�ca, ya fuese 
argón o nitrógeno, y los pedidos 
se los realizan tanto a las multina-
cionales, que ya lo proveen en 
otros países del mundo, y a 
proveedores locales. 

L
a minería entró en una fase de 
inversión mucho más audaz, 
que en años anteriores.

En el término de
los dos últimos
años, los pedidos
multiplicaron las 
ventas.

tina podrían ascender a los 
20.000 millones de dólares en un 
escenario conservador. Esta 
proyección optimista se basa en 
la puesta en marcha de diversos 
proyectos mineros actualmente 
en etapa de plani�cación o 
desarrollo.

Inversiones millonarias en marcha 
El potencial minero de Argentina 
no ha pasado desapercibido para 
los inversores internacionales. 
Durante el primer cuatrimestre de 
2023, se anunciaron inversiones 
por aproximadamente 7.711,5 
millones de dólares, destinadas a 
proyectos mineros en las provin-
cias de Salta, Catamarca y Jujuy.

El horizonte de producción, mejora las ventas de los insumos.

A. Aberastain 239, Morón (1708) - Buenos Aires I Tel: (5411) 4696-0932 - Telefax: (5411) 4696-2577 I infosopletesliga@gmail.com - ligaventas1@gmail.com
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mos con una planta que está en
funcionamiento y que está res-
pondiendo muy bien en mate-
ria de productividad", aseveró el
empresario.
Por último, no dejó de mencio-
nar que "el proyecto de Chubut
(la instalación de un planta de
producción de oxígeno medici-
nal) sigue firme y continuamos
evaluando el tipo de inversión a
realizar, si tomamos o no crédi-
tos para seguir avanzando, en-
tre otras cosas".

Los horizontes internacionales
En el plano de los negocios in-
ternacionales, Herrera adelantó
que dentro de 7 meses ya esta-
rá operando la planta de oxíge-
no que adquirió en España, en
la región De la Mancha.
"Ya tenemos conversaciones
avanzadas con los potenciales
clientes y estamos viendo de to-
mar algún tipo de préstamo pa-
ra financiar los primeros pasos
comerciales", dijo.
La estrategia en tierras ibéricas
tiene que ver también con la ex-
periencia preexistente en Salta,
por eso un grupo de ingenieros
de Salta ya trabajan junto al
personal de Oxitesa España pa-
ra la elaboración de todos los
sistemas e infraestructura hospi-
talaria que ofrecerán en este
mercado.
Por otro lado, en Perú, donde
desarrolla el negocio de la distri-
bución de co2 para la industria
de las bebidas gaseosas, enfati-
zó que „va a toda marcha‰ y
precisó que en estos momentos
„estamos vendiendo más de lo
que nuestros proveedores pue-
den abastecernos‰.
Por ésta situación, adelantó que
„ya estamos estudiando la in-
versión para instalar una propia
planta y que nos pueda permitir
dar un nuevo salto de creci-
miento en el mercado perua-
no".
También estamos vendiendo

oxígeno medicinal que en su
momento con la pandemia fue
muy vigorosa la demanda pero
que en este momento volvió a
una demanda normal.Como se
ve, y pese a los vaivenes, la si-
tuación para Oxitesa se expresa
con un horizonte de desarrollo.
„Estamos dando pasos más con-
trolados, porque las inversio-

nes, en estos momentos, son
más grandes y debemos ser cau-
tos y seguros‰, concluyó.   

Las grandes empresas con pandemia o con guerra, siempre con 
buenos resultados

Desde que en 1963 fundó la empresa, José sigue al frente de la misma.
El trabajo, un modo de vida.
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A
los 88 años continúa con 
la tenacidad intacta de ir 
todos los días a trabajar

Con 88 años sobre sus espaldas, hablamos con José Peric.

La constancia del trabajo,
más allá de la edad

Peric repasa la historia 
de la empresa que 
fundó con Varela:
Válvulas VP. Y de su 
trabajo diario en la 
fábrica.

a la fábrica que fundó en 1963.
"Para ese entonces, con Jorge 
Varela, Bergaglio y yo trabajamos 
en el área de mantenimiento y 
mecánica de la textil Costaguta. 
Entonces decidimos comprar 
unos tornos para hacer productos 
propios y nada de hacer pieza 
para terceros. Así entendíamos 
que esa era la condición para 

independizarnos", recuerda José 
Peric los inicios de la empresa. 
"Al principio fuimos a una casa en 
Boulogne. Después en 1968 
compramos el lote y en 1970 ya 
teníamos terminada la fábrica, 
acá en la calle Moreno, en Villa 
Adelina", a�na la memoria.
Al principio fabricaron fresas para 
desmotadoras de algodón, unas 
piezas especiales que implicaban 
ir hasta Chaco, Misiones o Formo-
sa para ver qué necesitaban los 
productores de algodón y recién 
ahí después fabricarlas. También 
riles para pesca, pues Varela era 
un fanático de la caña y del 
pescar.
Pero el rumbo de la oferta de 
productos cambió, de�nitiva-
mente, cuando en 1967 el dueño 
de la �rma Caeba, que era una 
cadena de artículos del hogar, 
decidió comenzar a producir 
matafuegos. "Empezamos a 

producir todo lo que llevaba en 
bronce los matafuegos. Y al poco 
tiempo se acercó la gente de 
In�ex para que le hiciéramos las 
válvulas para los tubos de oxíge-
no y gases y, desde entonces, nos 
quedamos en estos rubros", 
explica José, que hoy sigue 
gestionando la empresa junto a 
su hijo Cristian. 
Todos los días José llega a la 
fábrica alrededor de las 7.30 de la 
mañana, y hasta las 15 horas se 
queda. En la media hora de 
almuerzo, comparte la comida 
con sus empleados, porque en 
esta pyme Argentina hay hasta 
tres generaciones de empleados. 
"En un momento llegaron a 
trabajar el abuelo, el padre e hijo 
juntos. Y esto sí es un orgullo para 
nosotros", con�esa.  
Desde el establecimiento en Villa 
Adelina salen 120 productos para 
matafuegos y cilindros de los 
gases del aire para todo el país. 
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"Ahora por una cuestión de 
costo estamos caros y no 
podemos competir, pero hubo 
años en que exportamos a 
Brasil, Chile, Uruguay y Bolivia, 
entre otros países", precisa y 
destaca que "se debe a la 
calidad que tenemos. Nosotros 
certi�camos con las Normas 
IRAM, y los clientes saben de la 
calidad que ofrecemos".
Hoy la �rma quedó en manos 
de la familia Peric, pues Varela 
se retiró tras el fallecimiento 
de su hijo. "Me acompaña en la 
empresa mi hijo Cristian que 
se dedica a la parte de ventas, 
cobranzas y distribución, acá 
trabajamos todos y sin muchas 
divisiones o cargos. Por ejem-
plo, a las tres de la tarde se 
retiran todos los trabajadores, 
pero si se debe terminar algún 
trabajo, yo no tengo inconve-
niente en quedarme a termi-
narlo y después me voy. Y si no 
hay nada para hacer, tomo el 
auto y salgo a pasear que es 
algo que me gusta y que 
todavía puedo seguir hacien-
do", dice con una sonrisa 
cómplice y de esperanza. 
Desde 1963 hasta la actualidad, 
son 61 años de trabajo ininte-
rrumpido. Son seis décadas 
donde las vicisitudes económi-
cas, o mejor dicho crisis, marca-
ron los distintos momentos de 
la economía del país. ¿Cómo las 
enfrentó Válvulas VP? "Las crisis 
las pasé con austeridad. Apos-
tando a la producción, a la 
compra de materia prima. Por 
eso podemos crecer porque lo 
hicimos con esfuerzo y ahorro 
propio. En la crisis de José 
Martínez de Hoz (1976-1979), 
no compramos dólares y 
apostamos a la empresa; y de la 
crisis del 2001 lo que te puedo 
decir es que me quedó como 
recuerdo dos stem, que me 
mejoraron el ritmo cardíaco". 
En la empresa todos ya se 
retiraron. La melodía de los 
equipos dejaron lugar al 
silencio. Y sabiendo que no 
hay trabajo extra por realizar, 
José dice que ni bien se vaya 
Revista Airgas Noticias va a 
tomar el auto y verá a dónde se 
le ocurre ir a pasear, autopista 
Panamericana mediante. Y que 
sea así, siempre.
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que les permitirá lograr la ex-
pansión de nuevas fronteras
comerciales en distintos rinco-
nes del país y en otros países.
Entre ellas, se destacan: Cascia
Gases, Oxitesa y Avedis
En el caso de Cascia Gases en
el próximo mes de enero pon-
drá en marcha su nueva planta
criogénica, en la provincia de
Tucumán, lo que permitirá tri-
plicar su producción, en el es-
tablecimiento ubicado en la
ciudad de Lules.
Por si esto fuese poco ya tie-
nen firmado el contrato de
compra para una nueva planta
para ser ubicada en la provin-
cia de Córdoba, con el fin de
lograr el objetivo de una com-
pañía federal, con distintas
unidades productivas en los
principales polos productivos
del país. El avance fue motori-
zado por visión comercial, la
toma de créditos bancarios y
estrategias de producción.
La otra compañía que se debe-
ría destacar por su performan-
ce es Oxitesa. Se consolida con
su centro de distribución en
Perú (CO2, oxígeno y otros ga-
ses) y su a apuesta a España,
tras la adquisición de una plan-
ta de oxígeno. De esta forma,
la empresa fundada por el in-
geniero ˘lvaro Herrera, co-
menzó a recorrer un vuelo in-
ternacional y diversificado,
que incluye también oficinas
comerciales en Miami, para la
importación y exportación de
equipos, productos y acceso-
rios para el sector de los gases
industriales y el oxígeno medi-
cinal.
En este sentido no podemos
dejar de mencionar Avedis,
que transita la etapa final para
la instalación del equipo ASU
en su establecimiento ubicado

en la localidad de 2 de Abril,
en el sur del Gran Buenos Ai-
res. De esta forma, continuará
abasteciendo de manera con-
solidada diversos segmentos
del mercado.
En el caso de las empresas pro-
ductoras de CO2, no hay que
dejar de mencionar la buena

En el caso de las empresas mul-
tinacionales se observaron
cambios directivos. También
hay movimientos, que implica
cierre de depósitos, con el ob-
jetivo de un mayor control y
ajuste en lo que tienen que ver
con la logística, que en estos
últimos dos años presenta un
costo muy alto.
Párrafo aparte merece señalar-
se la objeción a la fusión en la
Argentina de Linde y Praxair,
que todavía no alcanzó la
aprobación por parte de Comi-
sión Nacional de Defensa de la
Competencia (CNDC). En el
mes de mayo hubo una reu-
nión entre el Organismo y eje-
cutivos de ambas empresas pa-
ra exponer sus argumentos.
Hasta el cierre de ésta edición,
todavía no hubo una Resolu-
ción final. Porque de aprobar-
se la fusión, así como está,
quedaría una sólo empresa
que tendría entre el 55 y el
58% del mercado interno.
El mostrador
En la edición 65 de AIRGAS
Noticias, del mes pasado de
mayo, se realizó una encuesta
con 56 distribuidores, los cua-
les están ubicados en las distin-
tas regiones  del país.
Entre las preguntas, estaba la
de las expectativas de venta
para este año. El resultado dio
que el 74% consideró que se-
rán „buenas‰, un 10% „muy
buenas‰ y solo un 16% „ma-
las‰. En esa encuesta, el 62%
de los distribuidores considero
que vendía entre más e igual
que a los tiempos de pre pan-
demia.
Esos datos coinciden sobre la
mayor demanda que existió en
las distintas ramas industriales,
que se verifica en que ya está
en uso el 71% de la capacidad

marcha que tienen las dos
principales firmas nacionales:
Gascarbo y Gas Chiantore. Su
marcha se puede ver en su ca-
pacidad de provisión, tanto en
el mercado interno como las
exportaciones a los todos los
países limítrofes con son: Uru-
guay, Paraguay, Brasil y Chile.

Los insumos y la energía, con valores a tener en cuenta.

Las nuevas plantas de producción, una apuesta de la industria nacional.
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mos con una planta que está en
funcionamiento y que está res-
pondiendo muy bien en mate-
ria de productividad", aseveró el
empresario.
Por último, no dejó de mencio-
nar que "el proyecto de Chubut
(la instalación de un planta de
producción de oxígeno medici-
nal) sigue firme y continuamos
evaluando el tipo de inversión a
realizar, si tomamos o no crédi-
tos para seguir avanzando, en-
tre otras cosas".

Los horizontes internacionales
En el plano de los negocios in-
ternacionales, Herrera adelantó
que dentro de 7 meses ya esta-
rá operando la planta de oxíge-
no que adquirió en España, en
la región De la Mancha.
"Ya tenemos conversaciones
avanzadas con los potenciales
clientes y estamos viendo de to-
mar algún tipo de préstamo pa-
ra financiar los primeros pasos
comerciales", dijo.
La estrategia en tierras ibéricas
tiene que ver también con la ex-
periencia preexistente en Salta,
por eso un grupo de ingenieros
de Salta ya trabajan junto al
personal de Oxitesa España pa-
ra la elaboración de todos los
sistemas e infraestructura hospi-
talaria que ofrecerán en este
mercado.
Por otro lado, en Perú, donde
desarrolla el negocio de la distri-
bución de co2 para la industria
de las bebidas gaseosas, enfati-
zó que „va a toda marcha‰ y
precisó que en estos momentos
„estamos vendiendo más de lo
que nuestros proveedores pue-
den abastecernos‰.
Por ésta situación, adelantó que
„ya estamos estudiando la in-
versión para instalar una propia
planta y que nos pueda permitir
dar un nuevo salto de creci-
miento en el mercado perua-
no".
También estamos vendiendo

oxígeno medicinal que en su
momento con la pandemia fue
muy vigorosa la demanda pero
que en este momento volvió a
una demanda normal.Como se
ve, y pese a los vaivenes, la si-
tuación para Oxitesa se expresa
con un horizonte de desarrollo.
„Estamos dando pasos más con-
trolados, porque las inversio-

nes, en estos momentos, son
más grandes y debemos ser cau-
tos y seguros‰, concluyó.   

Las grandes empresas con pandemia o con guerra, siempre con 
buenos resultados
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Los cilindros a 300 Bar de presión mejora, principalmente, la logística y los tiempos de abastecimiento.

Un caso exitoso.

IBG: única firma en Sudamérica que 
utiliza cilindros a 300 Bars de presión

La productora brasilera lo utiliza en gases industriales, especialmente.

BG, la empresa de 100% 
capital brasilero, es la 
única �rma que ofreceI

oxígeno medicinal, gases indus-
triales o especiales, en cilindros 
de 300 Bar de compresión en el 
marcado del Brasil (y se podría 
decir de toda América del Sur), 
desde hace más de una década.
La empresa señaló que el ofreci-
miento de este tipo de cilindros, 
“es una forma de mejorar la 
logística y minimizar el parque de 
cilindros propios y de terceros”.
En números macro, el ahorro al 
utilizar este tipo de cilindros y 

carga, provoca un ahorro del 
hasta 50%, aproximadamente. El 
bene�cio para IBG es que si antes 
en un viaje, por ejemplo, debía 
trasladar 100 tubos, y distribuir 
100 metros cúbicos (m3). Con 
esta híper carga se logra que con 
el mismo camión, el mismo gasoil 
y costo de operario, podrá 
distribuir 150 m3.
La compresión a 300 Bar no es 
algo sencillo, pero tampoco 
difícil. En primer lugar, hay que 
lograr repruebas o adecuacio-
nes de los cilindros hasta 450 
Bars, con el objeto de estar 

seguros de su capacidad de 
recepción de producto.
Por otro lado, se debe colocar 
una válvula “depresora” a la 
salida de la batería que permita 
sacar siempre el gas a 200 Bars, 
pues las válvulas estándares 
trabajan con las cargas en ese 
número. “Estas válvulas depre-
soras evitan inconvenientes en 
el manipuleo y la incompatibili-
dad de presiones”, explica un 
consultor de empresas produc-
toras y fraccionadoras.
IBG se fundó en 1992, a partir de 
un grupo de profesionales con 

amplia trayectoria en el sector 
de los gases industriales a nivel 
local e internacional. Entre 
ellos, el principal y accionista 
mayoritario es Newton de 
Oliveira, el cual desde entonces 
es su CEO.
La empresa creció en el merca-
do brasilero, convirtiéndose en 
el tercer operador del mercado 
del Brasil, a partir de 17 puntos 
de comercialización, entre 
producción y distribución. En 
los estados en que se encuen-
tran, son: San Pablo, Santa 
Catarina y Río Grande do Sul.

CÁMARA ARGENTINA DE AUDITORES (NUCLEA EMPRESAS ACREDITADAS POR
LA SECRETARÍA DE ENERGÍA PARA COMBUSTIBLES LÍQUIDOS Y GASEOSOS)

cada.com.ar
Día a día, garantizamos seguridad y calidad

  que bene�cian a los usuarios argentinos.
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Observan una expansión local y también global.

ESAB sigue creciendo
en los Estados Unidos

centrales de gas, complemen-
tando nuestros negocios GCE
y Victor‰, explicaron desde
ESAB.
La firma Ohio Medical, que
posee una experiencia de más
de 100 años, tiene su unidad
de producción en Gurnee, Illi-
nois, y emplea aproximada-
mente a 100 personas. Estar
dentro del Jrupo ESAB le per-
mitirá „acelerar la expansión a
nivel mundial‰.

Mayor presencia en mercado
También con un comunicado
a la Bolsa de NY, ESAB Corpo-
ration informó la asociación
con la cadena de tiendas mi-
noristas Northern Tool +
Equipment, especializada en
herramientas y equipos de ca-
lidad. 
"ESAB está encantado de aso-
ciarse con un minorista de
confianza como Northern
Tool + Equipment en los EE.
UU. Esta asociación significa
que los soldadores y fabrican-

con la cadena de tiendas mi-
norista Northern Tool + Equip-
ment, la cual tiene 125 puntos
de venta.

Más oferta de productos
En un comunicado de prensa,
ESAB Corporation anunció la
compra de Ohio Medical, una
de las firmas líderes en regula-
dores de oxígeno y sistemas
centrales de gas, por un valor
de $127 millones dólares.
„Ohio Medical aumenta nues-
tro mercado servido en Améri-
ca del Norte para reguladores
de oxígeno médico y sistemas

tes de todos los niveles han
ampliado el acceso a nuestros
mejores productos en su cla-
se", dijo Shyam P. Kambeyan-
da, director ejecutivo de
ESAB.
Los productos de marcas se-
lectas de ESAB (ESAB, Victor
® Gas Equipment y Tweco ® )
están disponibles en toda la
cadena minorista de Northern
Tool + Equipment, que incluye
más de 125 tiendas en el me-
dio oeste y la costa este. Los
productos también estarán
disponibles en el portal de
ventas: northerntool.com, con
una cobertura a todo el país.

ESAB, quiere ser líder en tierras de gran competencia.
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INVERSIÓN MERCADO

Una visión tras el escándalo en Chile, entre Indura y Linde.

Colusión de precios, un análisis 
ante la repetición de hechos 

Un análisis de un 
historial de casos, 
donde la práctica
es la misma como así 
también su repetición.

Son o se hacen? ¿Es la 
acción individual de un 
gerente con el �n de lograr

¿
un mejor posicionamiento 
interno dentro del grupo? o ¿Es 
una práctica habitual consentida 
por los propios accionistas del 
grupo? Estas son las preguntas 
lógicas qué se pueden hacer ante 
el reciente hecho de denuncia por 
colusión de precios que involucro 
a Linde y a Indura, en Chile.
Cabe recordar que en abril 
pasado, la Fiscalía Nacional 
Económica (FNE) acusó por 
colusión a las empresas Indura y 
Linde Gas Chile, por arreglar 
precio y porciones de mercado, al 
menos entre noviembre de 2019 
y enero de 2021.
Según la información entregada 
por la FNE, el acuerdo comenzó tras 
una reunión entre los gerentes 
generales: Sergio Novelli, de Linde, 
y Marcelo Torres, de Indura, en 
noviembre de 2019, y que continuó 
hasta el 2021, donde hubo un 
“pacto de no agresión” para no 
disputarse los clientes, y también 
arreglar los precios del mercado 

para in�ar las rentabilidades.
La Fiscalía, en una de las llamadas 
de ambos ejecutivos interceptadas, 
en el 2020, y con los muertos en la 
calle de Chile, por la pandemia del 
Covid 19, y donde la sociedad sólo 
esperaba solidaridad y atención, 
Torres le dijo a Novelli, por teléfono, 
lo siguiente: “Hay que subir los 
precios también, (...) sin compasión, 
sin piedad”. De esta forma, una 
parte de la prensa chilena empezó 
a llamar a estas empresas el “Cartel 
del Oxígeno”, y la sociedad en 
general comenzó a tener la peor de 
las consideraciones.

¿Práctica habitual, o no?
La denuncia ocurrida en Chile fue 
la excepción, o con�rmó la regla 
en el contexto de la historia de las 
colusiones en el sector. Veamos. 
El historial de hechos en América 
latina, dice, por ejemplo, que en 
octubre del 2023 la Comisión 

Federal de Competencia Econó-
mica (Cofece), de México, inició, 
ante indicios claros, una investi-
gación sobre que “presumible-
mente abusaron de su posición 
dominante ya sea de manera 
conjunta o individual, para 
realizar conductas probablemen-
te anticompetitivas de exclusivi-
dades en el mercado de produc-
ción, distribución y comercializa-
ción de oxígeno medicinal y 
servicios relacionados en el 
territorio nacional”. La investiga-
ción apunta a sólo dos empresas: 
Linde y el Grupo Infra (controlada 
por Air Products), las cuales 
manejan el 70% del mercado 
mexicano.
Otro caso fue, en el 2020, cuando 
la Corte Suprema del Poder 
Judicial del Perú, rati�có la resolu-
ción del organismo de la compe-
tencia Indecopi, que había 
dictado siete años antes, en 

contra de las empresas de oxíge-
no Linde Perú S.A., Praxair Perú 
S.R.L. y Messer Gases del Perú S.A. 
(ahora Air Products), por “repartir-
se el mercado del oxígeno 
medicinal en los contratos de 
EsSalud a nivel nacional entre 
enero de 1999 y junio del 2004”. 
Las empresas juzgadas debieron 
abonar una millonaria multa.
En el 2005, en Argentina, también 
hubo una denuncia, del por 
entonces ministro de Economía 
Roberto Lavagna, en el supuesto 
acuerdo de precios en el oxígeno 
medicinal entre empresas del 
sector, y que eran: Linde, Praxair, 
Air Liquide, entre otras. Para este 
mismo año, pero en Chile, 
también hubo una denuncia de 
colusión de precios entre Linde e 
Indura, en ese entonces maneja-
da por capital chileno, pero que 
no prosperó por falta de pruebas.
Entonces, cada tanto, las mismas 

Los casos se repiten más allá del tiempo. Distintos países de América fueron el escenario de esta práctica que cuestiona 
la imagen de la industria en general.
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dalo reciente en Chile- A su ex 
gerente general, Marcelo Torres, 
se “lo mantuvo unos meses como 
director de proyectos especiales 
de Indura, pero luego abandonó 
el cargo para dedicarse por 
tiempo completo a su defensa. 
Actualmente, tiene horas contra-
tadas como asesor externo del 
directorio y en contadas ocasio-
nes se le ha visto en las o�cinas 
de la compañía”, informó el diario 
La Tercera de Chile. Se podría 
decir que a los caídos no se los 
dejaría en el desierto.
Los hechos están, y los casos 
�orecieron. El historial de casos 
existen. Habrá que ver si las 
buenas prácticas que dicen se 
pondrán en marcha en las 
empresas, cada vez que son 
denunciadas, alguna vez se 
pondrán, realmente, en prácti-
ca. Hacia atrás queda la historia 
de las manchas, mientras que 
hacia adelante queda hacer una 
nueva hoja de ruta sin salpico-
nes que ponen en duda la 
integridad de la industria. 

prácticas se dan, pero en distin-
tos mercados. El error puede 
existir, pero cuesta entender la 
continuidad del mismo.
También valen como re�exión, 
algunas preguntas: ¿qué lleva a 
los gerentes de las empresas a 
actuar violando la ley y la ética 
comercial, arriesgando sus 
carreras? ¿La presión por cumplir 
objetivos inalcanzables? ¿El 
obtener una promoción interna? 
¿Creer que no van a ser detecta-
dos? ¿Cómo escapar a este 
dilema ético? Las leyes existen y 
hay que cumplirlas, especialmen-
te en un mercado con condicio-
nes estructurales que favorecen 
la colusión, y con antecedentes 
recientes de malas prácticas. 
Frente a toda esta concatenación 
de hechos, queda la duda de por 
qué los accionistas de las princi-
pales productoras parecieran que 
comulgarían con un “dejar hacer” 
estas prácticas, aunque no se las 
promueve activamente.
También resulta particular lo que 
sucedió en Indura tras el escán-

La Fiscalía Nacional Económica (FNE) de Chile, después de un arduo trabajo 
logró llevar adelante su acusación de "colusión de precios" entre Indura y 
Linde. El último y más resonante caso en América latina.



líquido se usa comúnmente como 
agente refrigerante y el CO2 sólido 
(hielo seco) como conservante 
lácteo. En este artículo, nos centra-
mos en las aplicaciones industria-
les del CO2 supercrítico (sCO2).
¿Qué es el CO2 supercrítico 
(sCO2)?
Un �uido supercrítico es aquel que 
exhibe simultáneamente propieda-
des de gas y líquido. Los �uidos 
supercríticos tienen tensiones 
super�ciales y viscosidades similares 
a las de los gases y densidades 
similares a las de los líquidos. Un 
�uido pasa al estado supercrítico 
cuando el �uido se calienta y 
comprime más allá de su punto 
crítico; para el CO2, esto es cuando la 
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ÚLTIMA PÁGINA

Un uso muy común en otros mercados.

E
l CO2 se utiliza en todo 
tipo de aplicaciones indus-
triales; por ejemplo, el CO2 

Qué es la extracción por CO2 supercrítico
para THC, aceites esenciales o descafeinado

La utilización de determinados equipos permite un mayor uso de CO2.

temperatura es ≥ 31 °C y la presión 
del �uido es ≥ 73.84 bar abs.
sCO2 es un excelente disolvente
El CO2 supercrítico es el �uido 
supercrítico más utilizado, a 
menudo como disolvente en 
aplicaciones comerciales como la 
descafeinación, la extracción de 
THC y la producción de aceites 
esenciales; incluso se puede usar 
para hacer el extracto de vainilla 
que se encuentra en el supermer-
cado.
El CO2 supercrítico es un buen 
disolvente para compuestos 
pequeños no polares, compara-
ble al hexano y al pentano. Enton-
ces, ¿qué hace que el sCO2 sea  
más ventajoso sobre las alternati-
vas de disolventes orgánicos?
• El sCO2 no es tóxico
• No es in�amable

• No deja residuos orgánicos nocivos
• Es más respetuoso con el medio 
ambiente que muchos compues-
tos orgánicos convencionales (que 
a menudo está restringido su uso).
Hay algunas características adicio-
nales que hacen que el sCO2 se 
destaque como un disolvente ideal 
para los procesos de extracción. Al 
igual que muchos otros �uidos 
supercríticos, la combinación de su 
densidad similar a la de un líquido 
y la tensión super�cial y la viscosi-
dad similares a las de un gas permi-
ten que el sCO2 penetre e�cazmen-
te en los sólidos porosos. Y su 
presión y temperatura críticas 
relativamente bajas hacen que el 
sCO2 sea preferible a muchos otros 
�uidos supercríticos. El CO2 también 
es barato, por lo que es una opción 
económicamente bene�ciosa.  

Por lo general, existe una 
compensación entre la tasa de 
extracción y el uso de sCO2: 
cuanto más rápida es la tasa de 
extracción, más exceso de sCO2 
se usa. Esta tasa de extracción 
depende directamente de la 
tasa de �ujo, por lo que una 
mayor tasa de �ujo signi�ca 
una mayor tasa de extracción.
Para optimizar este proceso, es 
mejor considerar las necesida-
des especí�cas de la aplicación. 

 
  

Proceso de extración solido-liquido sCO2

Tomemos, por ejemplo, el caso 
de los aceites esenciales, 
donde una extracción incom-
pleta puede producir su�ciente 
producto y limitar el uso de 
sCO2. Cualquiera que sea su 
proceso, es necesario un 
control de �ujo preciso para 
optimizar la tasa de extracción 
y satisfacer las necesidades de 
producción de tiempo y uso de 
sCO2, y luego mantener esta 
tasa durante todo el proceso.
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Uso del caudalímetros másico 
para optimizar los procesos de 
extracción sólido-líquido de sCO2
Ya sea extrayendo aceites 
esenciales, THC o cafeína, el 
proceso básico de extracción de 
sCO2 es el siguiente:
1. El CO2 gaseoso se condensa en 
su forma líquida.
2. Posteriormente, el CO2 líquido 
se comprime y se calienta hasta 
que alcanza el estado supercrítico.
3. El sCO2 circula a través de la 
materia prima en una matriz 
sólida; por ejemplo, en una 
extracción de cafeína, los granos 
de café se mezclan con el sCO2.
4. La mezcla se despresuriza y la 
fase de CO2 vuelve a convertirse en 
gas para que pueda reutilizarse. El 
extracto permanece en el separa-
dor donde puede ser recogido.






