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Bombadur lleva sus bombas de CO2 a Brasil y Paraguay
La recepción de los equipos consolida la calidad internacional 

GS Group inauguró su nuevo centro de adecuaciones
Se incorporó toda la maquinaria nueva y escaló la productividad hasta los
1.500 cilindros mensuales.

SEI va por la renovación
de su software de gestión

Las exportaciones de CO2 en el 2024 fueron por 12,3 millones de dólares, un número muy superior
a los 8,9 millones que se desembolsaron para  importar otros gases, como argón, helio, entre otros. 

El CO2 motoriza el superávit 
en los gases del aire
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l industrial y comerciante
pyme argentino,a partir
de su trabajo diario es

merecedor de un "master" de
cómo lidiar con la inflación, de-

valuaciones,  remarcaciones e injustificadas
situaciones y, así y todo, continuar vivo.Así
podríamos decir que fue el año. Sin embar-
go, no fue un año tan malo respecto al volu-
men de ventas qué se dio en la distribución y
producción de gases del aire y el oxicorte.En
esta edición hacemos una evaluación por los
distintos momentos dónde paso el sector y
cuáles son los resultados y las expectativas
que tienen los propios jugadores del nego-
cio.La apuesta a potenciar el mercado inter-
no, la recuperación de los salarios y lograr
una estabilización macroeconómica,  parece-
rían ser los ejes que buscan dar estabilidad y
perspectiva en el 2023 a una economía, que
no lo encontró en el 2022. Es necesidad en-

contrar mayor previsibilidad a una economía
que necesitan anclar precios y domar a la in-
flación galopante, porque merece una ur-
gente solución. Y esa solución requiere el
compromiso de todos los actores de la eco-
nomía. Sin embargo lo que se percibe en es-
te rubro es que muchas veces los incremen-
tos se dan a partir de los insumos difundidos,
como se les llama  a las materias primas, que
por efectos de la guerra entre Rusia y Ucra-
nia y otro motivo sin especificar, tuvieron un
incremento en sus valores que afectó a toda
la cadena.Por último, es el deseo de todo el
equipo que compone AIRGAS Noticias que
tengan unad Felices Fiestas, que finalicen
bien este año y que tengan un mejor 2023.
A cargar las pilas y a seguir trabajando. Nos-
otros, con la edición papel nos vemos el año
que viene. Mientras tanto, seguí informán-
dote semana a semana en www.airgasnoti-
cias.com

Un año para reflexionar
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Necesidad de reactivación

Arrancamos el 2025 y se merece 
hacer alguna conclusión de los 
primeros 14 meses del actual 

gobierno, que ante la esperada promesa de 
lluvia de inversiones, RIGI mediante o desregu-
laciones varias, todavía no están apareciendo. 
Hay que tener en cuenta que los niveles salaria-
les todavía no traccionan la demanda interna, 
por ende, la industria no está produciendo todo 
lo que puede de acuerdo a su capacidad de 
fabricación. Y en materia de salud, la desinver-
sión es fuerte, por tanto la demanda de oxígeno 
medicinal no tiene la fortaleza de años anterio-
res. Los atisbos de mayores consumos del 
universo de los gases se ven solamente en 
determinados rubros, como es el sector del oil & 
gas o la minería. 
Entonces, hablamos del RIGI y de las desregula-
ciones varias, pero sin mercado la rueda de la

producción y el comercio no se movilizan. Y lo 
que está faltando es mercado interno.
Emanuel Álvarez Agis, el economista, decía: "si 
un inversor que le ofrecen que ponga dinero en 
Vaca Muerta, ve que hay reservas negativas en el 
Banco Central y argentinos pidiendo "dame 
cuatro" en Miami; dicen: algo anda mal. Espere-
mos la devaluación, y vemos si invertimos".
Y si a este cuadro de hechos y lecturas, le suma-
mos la estafa con las criptomonedas, donde 
quedó implicado el actual presidente, el contex-
to económico queda más que des�gurado. 
Habrá que ver cómo va a recon�gurar el Gobier-
no los nuevos parámetros para enderezar una 
economía que está solamente mirando en cómo 
mantener un dólar bajo, y que no haya devalua-
ción que dispare la in�ación, y no mucho más. Es 
muy poco para ofrecer a una economía que 
necesita desarrollarse.
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ACTUALIDAD

El Mercosur es el principal destino de las exportaciones argentinas.

2024: las exportaciones de CO2
superaron, en dinero, el monto de 
las importaciones de gases diversos 

Las exportacionesde 
CO2 fueron de 12,3 
millones de dólares, 
mientras que las 
importaciones 
apenas alcanzaron 
los 8.9 millones de 
dólares, en el mismo 
periodo.

Censos (Indec), las importaciones 
de los principales gases del aire 
traído desde el exterior alcanza-
ron los u$s8.965.141 millones de 
dólares. Mientras que las exporta-
ciones de CO2, fueron por 
u$s12.390.000 millones de 
dólares en el 2024.
Es el segundo año consecutivo 
que las exportaciones del 
dióxido de carbono son superio-
res a las importaciones de los 
gases del aire (helio líquido , 
argón, etcétera) que se realizan 
en el sector. Esto demuestra que 
en los gases del aire, y principal-
mente en el 2024, el comercio 
exterior fue superavitario por 
u$s3.424.859 millones. 

D
e acuerdo a la información 
que brinda el Instituto 
Nacional de Estadísticas y

Cómo fue 
La mayor importación que hubo 
en el 2024 fue de helio líquido, 
qué alcanzó un valor de 
5.520.390 millones de dólares, 
siendo el gas de mayor volumen 
importado, pues en la Argentina 
no existe fabricación de los 
mismos. 
La importación de helio líquido 
se mantuvo respecto al 2023, 
tanto en volumen como en 
dinero. Los dos países que 
aportaron casi la totalidad del 
producto fueron Argelia, en 
primer lugar, y los Estados 
Unidos.
Mientras que las importaciones 
de argón se dispararon en el 
2024, sumando un total de 
u$s2.427.508 dólares, siendo 
Uruguay el principal país provee- 

dor y en segundo lugar China, 
que aparece como proveedor,  
nuevamente. Entre los dos países 
aportaron casi el 50% del produc-
to. En este producto hay que 
poner enfasis, porque se multipli-
có por tres respecto al 2023, 
cuando las compras al exterior 
alcanzaron los 700.000 dólares.
Mientras que en los gases nobles 
se observaron importaciones por 
un total de 761.297 dólares, 
siendo los Estados Unidos el 
mayor proveedor, con casi la 
totalidad del volumen adquirido.
Como siempre las cuestiones 
raras son las importación y la 
exportación de oxígeno. El año 
2024 arrojó que la importación 
alcanzó los u$s255.946 dólares, 
mientras que la exportación fue 
por apenas de 16.145 dólares. 

Las importaciones estuvieron dominadas por el argón, que reapareció, y el helio líquido.
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Un análisis para entender cómo está el mercado.

Aumentos moderados y
mercado expectante 
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MERCADO

Los precios de los 
gases industriales 
hoy no absorbieron 
los mayores costos y 
la in�ación de los 
últimos 14 meses.

Las ventas siguen un ritmo particular y los precios no se acomodaron respecto a la devaluación, la in�ación y los 
mayores costos.

gases del aire, tuvo a lo largo del 
2024, un incremento de entre el  
450/500%, según consumo y 
categoría.
Un productor de oxígeno señala 
a AirGas Noticias que le fue 
imposible trasladar el costo 
eléctrico al precio �nal de venta. 
Hasta ahora, explica, solo acom-
pañamos la in�ación.
Entonces con un mercado 
medicinal que pasa un momen-
to delicado, por los recortes 
presupuestarios en el sector 
público y la baja en el sector 
industrial, provocan precios a la 
baja que se sustentan en una 

argón o el nitrógeno, durante el 
2024 los precios del M3 de estos 
gases no incluyeron todos los 
mayores costos y la in�ación 
existente.
Lo que está claro es que no se 
pudo aumentar en demasía los 
valores de estos gases, porque el 
mercado "se plancho" de una 
manera especial. La baja de la 
producción manufacturera y la 
demanda en general, género la 
caída económica actual. 
Hay que ver los costos que 
provocan las subas, pero que no 
fueron del todo absorbidos por 
los precios actuales, según 
diferentes fuentes del mercado. 
Por ejemplo, la in�ación desde 
diciembre del 2023 a diciembre 
del 2024, fue del 107,4%. La 
electricidad,  otro costo impor-
tante en la generación de los 

E
l aumento del precio del 
oxígeno industrial o medici-
nal, como así también el

caída de márgenes de rentabili-
dad de las propias empresas. 
Lo que sí se observa es que hay 
una diferencia en el comporta-
miento de los precios, entre las 
empresas productoras naciona-
les y las dos grandes multinacio-
nales. Estás últimas aplicaron 
incrementos considerables en 
sus precios de venta, lo que se 
entiende, a diferencia de años 
anteriores, es que hoy buscan 
rentabilidad y no más clientes y 
producción. 
Entonces lo que se entiende en el 
caso los productores nacionales, 
es que buscan una vida interme-

dia entre la suba de costos, 
in�ación y ventas. Moderaron la 
rentabilidad, subieron los precios 
mínimamente con el objetivo de 
tener movimiento comercial y 
mantener la producción. Algo que 
no es poco, entre la situación 
reinante.
Este combo fue lo que provocó 
que hasta el momento los precios 
se mantuvieran, tiene una suba 
alocada. Sin duda, solo el tiempo 
podrá lograr nuevamente una 
rentabilidad en la producción y la 
distribución, la cual se perdió por 
la macroeconomía y una caída del 
consumo en el mercado interno.
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TECNOLOGÍA

Lo emplazó en una nave de 1.300 M2.

GS Group puso en marcha su 
nuevo taller de adecuación

paña la tecnología, recientemen-
te adquirida. 
Así se podría resumir cómo se ve 
hoy el �amante Taller de Adecua-
ciones de la �rma Gases Sudame-
ricanos, en la ciudad de Rosario, 
Santa Fe, el cual está homologado 
por la OPDS.
"Estamos muy contentos porque 
dimos un salto tecnológico así 

E
l piso está �amante. Hay 
espacio para trabajar 
cómodo. También acom-

Toda la maquinaria 
es nueva y puede 
adecuar hasta 1.500 
cilindros al mes.

Tanto Clausen como Decrin destacaron la inversión en equipos y herramental nuevos para el �amante centro de adecuacio-
nes de cilindros. 
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también un incremento producti-
vo fenomenal", enumera Fabricio 
Decrin, gerente de Gases 
Sudamericanos. 
En esta nave de 1.300 metros cuadra-
dos, se pasó de una capacidad de 
adecuación de 400 tubos mes a 1800 
cilindros mes, con las mismas 
personas. Y todo está programado 
para que se pueda incrementar el 
volumen de reparación. 
"Queremos tener el centro de 
adecuaciones más grande de 
Sudamérica", dice Germán 
Clausen, a modo de ejempli�car 
los objetivos que tiene la empresa 
en el mediano plazo.
A su turno, Decrin enumera todo 
el nuevo equipamiento que se 
adquirió: "en una empresa de 
Santa Fe adquirimos la granalla-
dora, la secadora y los compreso-
res. A su vez, tres bombas hidráuli-
cas para la realización de las 
pruebas hidráulicas, y una cabina 
de pintura que nos de una mayor 
calidad en la terminación y acaba-
do de los cilindros adecuados.
Respecto a la pintura, el ejecutivo 
explica que los operarios tuvieron 
más de una capacitación del 
fabricante de pinturas para 
aprender el método de aplica-
ción, como así también el manejo 
de la proporción de pintura.
El inicio de la construcción de un 
nuevo centro de adecuación, en 
el mismo predio de la empresa, 
comenzó en mayo del año 
pasado. "Nosotros teníamos el 
taller de adecuación en otro 
sector de la empresa, pero ya no 
resultaba chico por espacio y 
también necesitábamos nueva 
maquinaria. Debido a que 
nosotros adecuamos nuestros 
cilindros y también porque 
nuestro sello se encuentra homo-
logado por Linde, entonces 
decidimos crecer en productivi-
dad, calidad y espacio", explica el 
accionista de la empresa.
La iniciativa, que se realizó con 
fondos propios de la empresa, 
arrancó cuando esta nave dejó de 
ser alquilada a terceros y pasó a 
tener este nuevo destino.
"Cuando te decía que estamos 
contentos, se debe a que se 
trabaja con comodidad, mejor 
calidad y se sumaron nuevos 
clientes, cómo son algunos 
distribuidores", comenta Decrin. 
"Lo importante de cómo fue pensa-
do este nuevo taller de adecuación 

-explica Clausen - es que tiene un 
formato que puede ser escalable 
para expandir su productividad, lo 
cual lo hace un taller modelo". 
Para Decrin, la nueva tecnología 
adquirida, y que está en marcha 
desde diciembre pasado, "permi-
tió una mayor automatización de 
los procesos, qué tiene como �n 
eliminar la mayor cantidad de 
errores humanos posibles". 
Con esta descripción, ambos ejecuti-
vos vislumbran un mejor futuro para 
el taller de adecuación que termina-
ron de poner en marcha.

Clausen quiere alcanzar un centro de reparación más grande de Sudamérica.
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MERCADO

La perspectiva es que se mantenga durante el 2025.

Por qué crecieron las
exportaciones del CO2

respecto al 2023, alcanzando la 
cifra de u$s 12.392.000 millones 
de dólares, de acuerdo a la 
información que emana del 
Instituto Nacional de Estadísticas 
y Censos (Indec).
Como siempre, la principal 
característica es que la exporta-
ción se realiza a los países de la 

L
as exportaciones de 
dióxido de carbono (CO2) 
se duplicaron en el 2024,

La caída productiva 
en Brasil, empujaron 
las compras en la 
Argentina.

Las exportaciones fueron motorizadas por la demanda de Brasil, donde hubo caída de la producción local por distintos 
motivos. Lo ideal, que se mantenga en el tiempo.
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región o Cono Sur: Chile, 
Uruguay, Paraguay y Brasil.
El principal país comprador fue 
Chile, nuevamente, por una 
suma total de u$s 4.341.000 
millones de dólares. En segundo, 
Brasil, con una importación por 
u$s 4.131.000 millones de 
dólares. En tercer se ubica 
Uruguay, con una adquisición 
por u$s 2.260.000 millones de 
dólares. Y en cuarto lugar está 
Paraguay, con compras por u$s 
1.507.000 de dólares.
Las exportaciones, que se 
duplicaron respecto al 2023 
cuando se exportó por 5,9 
millones de dólares, siempre son 
a través de transporte terrestre, 
siendo los principales exporta-
dores la �rma Linde Gases y las 
nacionales Gascarbo y Gas 
Carbónico Chiantore.

El motivo brasileño!!!
Por qué el 2024 “pegó” un repun-
te más que importante en 
materia de exportación?
El empuje exportador lo dio la 
demanda del Brasil, pues en el  

2023 apenas adquirió producto 
por un valor de u$s308.398 
dólares. Y el año pasado se 
multiplicó por trece (13), hasta 
alcanzar los u$s 4.131.000 
millones de dólares. 

A qué se debe la �ebre importado-
ra de Brasil, se debe a las paradas 
técnicas y no tanto, de algunas 
plantas de CO2 ligadas a la industria 
de la caña de azúcar. El freno de 
esos puntos productivos hicieron 

disparar las compras  a la Argentina. 
La cuestión ahora pasa por saber 
si las exportaciones se manten-
drán en el 2025. Todo indicaría 
que sí y habrá que ver si es de la 
misma magnitud que en el 2024.
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MERCADO

Ingeniería Mary avanza
con equipos y servicio

Conversamos con Luis y Nora Mary.

Además de
abastecer el
mercado interno, 
llegan a Paraguay
y Uruguay.

unidad de soporte, integrada por 
el grupo de técnicos que 
“brindan asistencia técnica y 
servicios en planta del usuario o 
en nuestro taller. Respaldando su  
experiencia al participar en 
consultas con la Universidad de 
Gardner Denver”.
Los equipos cubren desde la 
generación del gas comprimido, 
sistemas de tratamiento Filtros / 
Secadores / Acumuladores. 
Sistemas para generar nitrógeno 
/ oxígeno.
Satisfaciendo diferentes ISO 
8573-1/12500/7183 y Centrales 
hospitalarias.
Por otro lado, desde la empresa 
explican que “nuestros usuarios 
están distribuidos en una amplia 
variedad de rubros, como ser: 
alimenticio, metalúrgico, transpor-
te, aluminio, textil, petrolero, 
papelero, frigorí�co, química, 
plástico, hidroeléctrico, bombe-
ros y maderero. Estos clientes, 
están ubicados a lo largo del 
país”.
También alcanzamos industrias 
en Paraguay y Uruguay con 
nuestra actividad, provisión de 
repuestos y partes; servicios.

Cabe recordar que la empresa 
de la familia Mary se inició en 
1969, y desde entonces repre-
senta a Gardner Denver, que 
produce una amplia gama de 

compresores con diferentes 
tecnologías: Piston / Tornillo / 
Paleta / Scroll, en versiones 
estacionarias y portátiles.
Por otro lado, la empresa tiene la 

en marcha - adiestramiento de 
personal - mantenimiento de 
equipos para la compresión de 
gases industriales, sigue 
adelante con innovaciones y 
ganando mercado.
Días pasados, Airgas Noticias 
visitó las instalaciones de la 
empresa, y desde la �rma señala-
ron que van muy bien en el 
mercado interno como en la 
exportación a países como el 
Paraguay y el Uruguay, donde 
aportan equipos y el servicio de 
mantenimiento y reparación. 

M
ary Ingeniería, empresa 
argentina dedicada a la 
venta - instalación - puesta

Una empresa nacional que renueva su oferta de equipos y servicios a un 
amplio espectro de industrias.

|12| ABRIL 2023

ACTUALIDAD REDES

METROGAS DEBE MÁS DE LA MITAD DEL MONTO. LE SIGUE CAMUZZI GAS.

Distribuidoras deben $46 mil
millones por gas importado

Es por el gas que
adquirieron en los
meses pico de
consumo a Enarsa.

Si se desgrana por distribuidoras,
Metrogas, que cubre el AMBA y es la
mayor distribuidora del país, es la que
acumula el mayor monto deudor: $
26.655 millones. El dato no escapa a la
sorpresa, teniendo en cuenta que la fir−
ma es parte del pool de empresas que
están bajo control accionario YPF.
En segundo lugar se encuentra Camuz−
zi Gas del Sur con $ 13.511 millones y
Camuzzi Gas Pampeana con $ 4.088
millones, lo que totaliza la distribuidora
manejada por Alejandro Macfairlane es
de $17.599 millones de pesos.
Entre las distribuidoras con deuda
menores o controlables, se encuentran:
Distribuidora Gas Cuyana, que asciende
a $ 1.033 millones, y Distribuidora Gas
del Centro con $ 957 millones. Por su
parte, Litoral Gas $ 228 millones y Gas−
nea adeuda $ 192 millones. 
Párrafo aparte merece destacarse que
la distribuidora Naturgy Gas y su contro−
lada Gasnor (que opera en el NOA) no
registran deudas.

Nacional Regulador del Gas (Enargas),
y que fue difundida en la exposición que
dio el Jefe de Gabinete, Agustín Rossi,
en el Congreso ante la Cámara de Dipu−
tados. 

Siete de las nueve distribuidoras de
gas por red, que operan las distintas

áreas de concesión, concentran una
deuda de $46.664 millones, por el gas
importado que adquirieron en los meses
pico a la empresa pública Enarsa.
Esto se debe a que, si bien las distribui−
doras adquieren el gas natural a los pro−
ductores, Enarsa es la que comercializa
el gas importado de Bolivia y el que lle−
ga al país por barco como Gas Natural
Licuado (GNL), y que se distribuye en
los meses de pico de consumo. 
La deuda de las distribuidoras por la
compra de gas a Enarsa (ex IEASA),
que asciende a $46.664 millones. El
dato surgió de la información del Ente

Una deuda que se originó en los últimos años epígrafe y que ahora se espera tener solución prontamen−
te. 
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Consolida el mercado nacional e inaugura en España en siete meses.

ESCENARIO

Conversamos con
˘lvaro Herrera,
presidente y
fundador de la
firma, sobre la
marcha en
Argentina, España
y Perú.

Oxitesa crece local e internacionalmente

8

xitesa continúa la conso-
lidación de su trabajo
tanto en la provincia de

Salta como en los distintos ne-
gocios internacionales, concen-
trados en España y el Perú. Para
saber más de ésta actualidad, el
ingeniero ˘lvaro Herrera, presi-

O

La diversificación de los negocios, una constante de la firma salteña.

dente y fundador de la firma,
conversó con AIRGAS Noticias.
"Venimos bien en el trabajo que
desarrollamos en Salta. Estamos
creciendo con nuevos contratos
y en el incremento de nuevos
usuarios. En líneas generales no
tenemos inconvenientes en el

plano comercial. Sin embargo,
lo que nos provoca precaución
es la situación macroeconómica.
Principalmente, la cuestión in-
flacionaria y la disponibilidad de
dólares para las importaciones,
que en nuestros casos depende-
mos de equipos y productos
que vienen del exterior", explico
Herrera.
Esas variables macroeconómi-
cas, que impactan en costos y
subas de materiales y equipos,
Herrera precisó "qué se hace di-
fícil renegociar con el Estado y
privados los precios de los con-
tratos o cumplir con los precios
pactados. Varios incrementos
de precios se dan en productos
que están a precio dólar".
Respecto al consumo de oxíge-
no medicinal, precisó que "des-
pués de la pandemia se volvió a
los niveles de producción y con-
sumo previos‰. Por este contex-
to, Herrera señaló que el objeti-
vo es poner el acento en el ru-
bro industrial, principalmente
en la minería. La provincia de
Salta, en éste rubro, es una de
las mayores productoras del pa-
ís.
"Para esta diversificación conta-
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el bombeo, transvase y recircula- 
do de gases licuados”, dice en la 
empresa en su presentación.
En el caso del CO2, Ale Adur, 
fundador de la empresa, precisó 
en su momento, que comenza-
ron a producirlas en la década 
del '90. Un gerente, de la por 
entonces extinta Liquid Carbo-
nic, se acercó para saber si podía 
encontrar una solución para el 
trasvase (carga y descarga) de los 
camiones cisternas. El problema 
era que el sistema de bombas 
verticales demoraba entre 4 y 6 
horas en concretar la tarea.
Observando el problema, recordó 

Adur, se diseñó una bomba  
especí�ca para el CO2. "Fuimos a 
instalar esa bomba prototipo, sin 
antes ser observados con 
incredulidad por parte de un 
grupo de ingenieros y hasta los 
mismos operarios. Veían la 
solución propuesta como 
imposible. No creían que una 
bomba horizontal realizara el 
trabajo de la vertical, y en menor 
tiempo. Instalamos el equipo, 
previa modi�cación de la 
tubería. La encendimos, y los 
manómetros indicaban que las 
presiones eran las correctas  
hasta que un operario, gritó: 

"paren". Habían pasado 45 
minutos de su puesta en 
funcionamiento, y el trasvase 
de un tanque a otro ya estaba 
completo". 
Ahora estas bombas de CO2,  
que sirven tanto para las 
productoras como para las 
principales empresas alimenti-
cias, tienen como principales 
"promotores a los choferes de 
los camiones de las principales 
empresas productoras. Cuando 
llegan a las distintas fábricas si 
no ven nuestras bombas coloca-
das, dicen: descargamos cuando 
pongan una 'Bombadur".

Bombadur confirma su rol
de proveedor regional

centrífugas para CO2 y GLP a 
Paraguay, tal como se ven en las fotos.
Las bombas salieron desde la 
planta que tienen ubicada en la 
ciudad de Dock Sud, provincia 
de Buenos Aires. Aunque 
también suelen abastecer a ese 
mercado desde la planta que 
tiene instalada en Brasil.
La �rma se especializa en la 
producción de bombas para 
NH3 (amoníaco), R22 (freon), 
CO2 (gas carbónico) y el GLP 
(gas licuado de petróleo).
Desde hace más de cinco décadas 
que la empresa “trabaja día a día 
para ofrecer la solución ideal para 

L
a �rma Bombadur expor-
tó a Paraguay, a �nes del 
año pasado, bombas 

Exporta, de manera 
habitual a Paraguay, 
Uruguay, Bolivia y 
Brasil. 

Bombadur, una empresa con cinco décadas de historia, que profundiza su comercio exterior. En la foto Luis Adur junto a 
Regueiro de Almagas.
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que les permitirá lograr la ex-
pansión de nuevas fronteras
comerciales en distintos rinco-
nes del país y en otros países.
Entre ellas, se destacan: Cascia
Gases, Oxitesa y Avedis
En el caso de Cascia Gases en
el próximo mes de enero pon-
drá en marcha su nueva planta
criogénica, en la provincia de
Tucumán, lo que permitirá tri-
plicar su producción, en el es-
tablecimiento ubicado en la
ciudad de Lules.
Por si esto fuese poco ya tie-
nen firmado el contrato de
compra para una nueva planta
para ser ubicada en la provin-
cia de Córdoba, con el fin de
lograr el objetivo de una com-
pañía federal, con distintas
unidades productivas en los
principales polos productivos
del país. El avance fue motori-
zado por visión comercial, la
toma de créditos bancarios y
estrategias de producción.
La otra compañía que se debe-
ría destacar por su performan-
ce es Oxitesa. Se consolida con
su centro de distribución en
Perú (CO2, oxígeno y otros ga-
ses) y su a apuesta a España,
tras la adquisición de una plan-
ta de oxígeno. De esta forma,
la empresa fundada por el in-
geniero ˘lvaro Herrera, co-
menzó a recorrer un vuelo in-
ternacional y diversificado,
que incluye también oficinas
comerciales en Miami, para la
importación y exportación de
equipos, productos y acceso-
rios para el sector de los gases
industriales y el oxígeno medi-
cinal.
En este sentido no podemos
dejar de mencionar Avedis,
que transita la etapa final para
la instalación del equipo ASU
en su establecimiento ubicado

en la localidad de 2 de Abril,
en el sur del Gran Buenos Ai-
res. De esta forma, continuará
abasteciendo de manera con-
solidada diversos segmentos
del mercado.
En el caso de las empresas pro-
ductoras de CO2, no hay que
dejar de mencionar la buena

En el caso de las empresas mul-
tinacionales se observaron
cambios directivos. También
hay movimientos, que implica
cierre de depósitos, con el ob-
jetivo de un mayor control y
ajuste en lo que tienen que ver
con la logística, que en estos
últimos dos años presenta un
costo muy alto.
Párrafo aparte merece señalar-
se la objeción a la fusión en la
Argentina de Linde y Praxair,
que todavía no alcanzó la
aprobación por parte de Comi-
sión Nacional de Defensa de la
Competencia (CNDC). En el
mes de mayo hubo una reu-
nión entre el Organismo y eje-
cutivos de ambas empresas pa-
ra exponer sus argumentos.
Hasta el cierre de ésta edición,
todavía no hubo una Resolu-
ción final. Porque de aprobar-
se la fusión, así como está,
quedaría una sólo empresa
que tendría entre el 55 y el
58% del mercado interno.
El mostrador
En la edición 65 de AIRGAS
Noticias, del mes pasado de
mayo, se realizó una encuesta
con 56 distribuidores, los cua-
les están ubicados en las distin-
tas regiones  del país.
Entre las preguntas, estaba la
de las expectativas de venta
para este año. El resultado dio
que el 74% consideró que se-
rán „buenas‰, un 10% „muy
buenas‰ y solo un 16% „ma-
las‰. En esa encuesta, el 62%
de los distribuidores considero
que vendía entre más e igual
que a los tiempos de pre pan-
demia.
Esos datos coinciden sobre la
mayor demanda que existió en
las distintas ramas industriales,
que se verifica en que ya está
en uso el 71% de la capacidad

marcha que tienen las dos
principales firmas nacionales:
Gascarbo y Gas Chiantore. Su
marcha se puede ver en su ca-
pacidad de provisión, tanto en
el mercado interno como las
exportaciones a los todos los
países limítrofes con son: Uru-
guay, Paraguay, Brasil y Chile.

Los insumos y la energía, con valores a tener en cuenta.

Las nuevas plantas de producción, una apuesta de la industria nacional.

A. Aberastain 239, Morón (1708) - Buenos Aires I Tel: (5411) 4696-0932 - Telefax: (5411) 4696-2577 I infosopletesliga@gmail.com - ligaventas1@gmail.com

INVERSION
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Produce bombas para CO2, amoniaco y freón.
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Consolida el mercado nacional e inaugura en España en siete meses.
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Conversamos con
˘lvaro Herrera,
presidente y
fundador de la
firma, sobre la
marcha en
Argentina, España
y Perú.

Oxitesa crece local e internacionalmente
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xitesa continúa la conso-
lidación de su trabajo
tanto en la provincia de

Salta como en los distintos ne-
gocios internacionales, concen-
trados en España y el Perú. Para
saber más de ésta actualidad, el
ingeniero ˘lvaro Herrera, presi-

O

La diversificación de los negocios, una constante de la firma salteña.

dente y fundador de la firma,
conversó con AIRGAS Noticias.
"Venimos bien en el trabajo que
desarrollamos en Salta. Estamos
creciendo con nuevos contratos
y en el incremento de nuevos
usuarios. En líneas generales no
tenemos inconvenientes en el

plano comercial. Sin embargo,
lo que nos provoca precaución
es la situación macroeconómica.
Principalmente, la cuestión in-
flacionaria y la disponibilidad de
dólares para las importaciones,
que en nuestros casos depende-
mos de equipos y productos
que vienen del exterior", explico
Herrera.
Esas variables macroeconómi-
cas, que impactan en costos y
subas de materiales y equipos,
Herrera precisó "qué se hace di-
fícil renegociar con el Estado y
privados los precios de los con-
tratos o cumplir con los precios
pactados. Varios incrementos
de precios se dan en productos
que están a precio dólar".
Respecto al consumo de oxíge-
no medicinal, precisó que "des-
pués de la pandemia se volvió a
los niveles de producción y con-
sumo previos‰. Por este contex-
to, Herrera señaló que el objeti-
vo es poner el acento en el ru-
bro industrial, principalmente
en la minería. La provincia de
Salta, en éste rubro, es una de
las mayores productoras del pa-
ís.
"Para esta diversificación conta-

Calle 97 (San Pedro) N°4979
(1653) Villa Ballester - Pcia. de Buenos Aires
Tel.: (5411) 32537923
metalurgicaerrece@hotmail.com 
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INVERSIÓN
Tiene más de 30 clientes, entre productores y distribuidores del Cono Sur.

SEI trabaja en
una evolución
de su software
de gestión

La empresa de la familia 
Paladini presentará un
nuevo sistema de 
logística a lo largo
del 2025.

ofreciendo desde hace años como 
�agship su sistema de gestión 
integral, BigBang. Nahuel, socio y 
project manager nos cuenta: “La 
idea que tenemos para el software 
de gestión actual, en 2025, es 
transformarlo.  En otras palabras, 
pasar de abarcar toda la gestión 
empresarial a enfocar el software 
en el área de logística y distribu-
ción de gas licuado. Para ello, será 
necesario utilizar herramientas 
modernas de geolocalización para 
orquestar la comercialización y la 
distribución de GLP, gases 
industriales y medicinales”.
Desde el año pasado,  SEI se 
encuentra trabajando en darle 
una nueva sintonía a la compañía. 
La idea es que el nuevo producto 
utilice herramientas open source 
(código abierto) testeadas y 
mantenidas por las grandes 
compañías de desarrollo de 
software de la industria.
A su vez, Nahuel agrega:  “la idea es 
integrar este producto con solucio-
nes e-commerce ya presentes en el 
mercado Argentino, como por 
ejemplo, Mercadopago, Modo, 
Todo pago, etc. Esto en función de 
que el cliente pueda autogestionar 
sus compras”.
Esta transformación está siendo 
testeada, en vivo, en dos distribui-
doras de YPF. Los clientes día a día 
realizan un feedback sobre el 
trabajo y la experiencia de usuario 
del nuevo producto, lo que permi-
te a SEI realizar los ajustes y correc-
ciones necesarios para obtener el 
mejor producto posible.
 “Para el mes de mayo pensamos 
hacer una presentación formal 
para clientes y no clientes, con el 
�n de que puedan ver las cualida-
des y bene�cios que tiene este 
nuevo software aplicado a su 
gestión logística”, dice Aldo, socio y 
fundador,  a modo de cierre.

S
EI es la empresa de 
software de gestión más 
antigua de la Argentina,

De izq a der.: Aldo, Nahuel y Lucía Paladini vienen 
trabajando en la nueva versión del software BigBand.
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mos con una planta que está en
funcionamiento y que está res-
pondiendo muy bien en mate-
ria de productividad", aseveró el
empresario.
Por último, no dejó de mencio-
nar que "el proyecto de Chubut
(la instalación de un planta de
producción de oxígeno medici-
nal) sigue firme y continuamos
evaluando el tipo de inversión a
realizar, si tomamos o no crédi-
tos para seguir avanzando, en-
tre otras cosas".

Los horizontes internacionales
En el plano de los negocios in-
ternacionales, Herrera adelantó
que dentro de 7 meses ya esta-
rá operando la planta de oxíge-
no que adquirió en España, en
la región De la Mancha.
"Ya tenemos conversaciones
avanzadas con los potenciales
clientes y estamos viendo de to-
mar algún tipo de préstamo pa-
ra financiar los primeros pasos
comerciales", dijo.
La estrategia en tierras ibéricas
tiene que ver también con la ex-
periencia preexistente en Salta,
por eso un grupo de ingenieros
de Salta ya trabajan junto al
personal de Oxitesa España pa-
ra la elaboración de todos los
sistemas e infraestructura hospi-
talaria que ofrecerán en este
mercado.
Por otro lado, en Perú, donde
desarrolla el negocio de la distri-
bución de co2 para la industria
de las bebidas gaseosas, enfati-
zó que „va a toda marcha‰ y
precisó que en estos momentos
„estamos vendiendo más de lo
que nuestros proveedores pue-
den abastecernos‰.
Por ésta situación, adelantó que
„ya estamos estudiando la in-
versión para instalar una propia
planta y que nos pueda permitir
dar un nuevo salto de creci-
miento en el mercado perua-
no".
También estamos vendiendo

oxígeno medicinal que en su
momento con la pandemia fue
muy vigorosa la demanda pero
que en este momento volvió a
una demanda normal.Como se
ve, y pese a los vaivenes, la si-
tuación para Oxitesa se expresa
con un horizonte de desarrollo.
„Estamos dando pasos más con-
trolados, porque las inversio-

nes, en estos momentos, son
más grandes y debemos ser cau-
tos y seguros‰, concluyó.   

Las grandes empresas con pandemia o con guerra, siempre con 
buenos resultados
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Observan una expansión local y también global.

ESAB sigue creciendo
en los Estados Unidos

centrales de gas, complemen-
tando nuestros negocios GCE
y Victor‰, explicaron desde
ESAB.
La firma Ohio Medical, que
posee una experiencia de más
de 100 años, tiene su unidad
de producción en Gurnee, Illi-
nois, y emplea aproximada-
mente a 100 personas. Estar
dentro del Jrupo ESAB le per-
mitirá „acelerar la expansión a
nivel mundial‰.

Mayor presencia en mercado
También con un comunicado
a la Bolsa de NY, ESAB Corpo-
ration informó la asociación
con la cadena de tiendas mi-
noristas Northern Tool +
Equipment, especializada en
herramientas y equipos de ca-
lidad. 
"ESAB está encantado de aso-
ciarse con un minorista de
confianza como Northern
Tool + Equipment en los EE.
UU. Esta asociación significa
que los soldadores y fabrican-

con la cadena de tiendas mi-
norista Northern Tool + Equip-
ment, la cual tiene 125 puntos
de venta.

Más oferta de productos
En un comunicado de prensa,
ESAB Corporation anunció la
compra de Ohio Medical, una
de las firmas líderes en regula-
dores de oxígeno y sistemas
centrales de gas, por un valor
de $127 millones dólares.
„Ohio Medical aumenta nues-
tro mercado servido en Améri-
ca del Norte para reguladores
de oxígeno médico y sistemas

tes de todos los niveles han
ampliado el acceso a nuestros
mejores productos en su cla-
se", dijo Shyam P. Kambeyan-
da, director ejecutivo de
ESAB.
Los productos de marcas se-
lectas de ESAB (ESAB, Victor
® Gas Equipment y Tweco ® )
están disponibles en toda la
cadena minorista de Northern
Tool + Equipment, que incluye
más de 125 tiendas en el me-
dio oeste y la costa este. Los
productos también estarán
disponibles en el portal de
ventas: northerntool.com, con
una cobertura a todo el país.

ESAB, quiere ser líder en tierras de gran competencia.
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INVERSIÓN
Conversamos con el ingeniero Osvaldo Milillo.

La ingeniería detrás del
"Booster" de Air Produtcs

Los equipos se exportan 
a 11 países de diferentes 
continentes.

E
n el portal de AirGas 
Noticias dimos a conocer 
las exportaciones de los

equipos "Booster", de llenado de 
cilindros, de la �rma Air Products 
en el 2025 y lo que ya viene 
acumulando en materia de 
comercio exterior.
Pero detrás de este presente en el 
frente internacional, los  Booster, 
de Air Produtcs y que tiene una 
gama de ocho medidas diferen-
tes de trabajo, hay un desarrollo 
ingenieril detrás.  
"El equipo lo empezamos a 
producir hace 12 años. Debido a 
la necesidad que teníamos de 
incorporarlos a los equipos de 
PSA (oxígeno y nitrógeno) que 
fabricamos. Por ese entonces 
nosotros importabamos el 

Booster, pero la �rma tenía un 
atraso muy grande en las 
entregas. Así que decidimos 
encarar nuestro propio proyecto 
de fabricación", recuerda el 
ingeniero Osvaldo Milillo, funda-
dor de la empresa. 
Fue un comienzo a "contrarreloj" 
y "y arrancamos con una frase 
con una intención: lo podemos 
hacer, le dije a mi hijo".
La buena voluntad y un cúmulo 
de intenciones es un capital 
importante, pero no es lo 
su�ciente para crear un nuevo 
equipo. "Ahí tuvimos que hacer 
adquisiciones importantes, desde  
máquinas, como un torno de 
control numérico o centro de 
mecanizado, hasta  herramental 
especí�co", enumera Milillo. 

El proceso fue llevar la idea al 
papel y el lápiz, para después 
aunar la idea y el objetivo del 
equipo con la parte de ingeniería, 
producción, herramientas y 
materiales. 
"Armamos los primeros cinco y 
los entregamos junto a los 
equipos PSA, que ya teníamos 
vendidos. Anduvieron muy bien  
los Booster, pero sabíamos que le 
teníamos que hacer algunas 
mejoras", recuerda.
Consultado sobre la evolución que 
hay entre el primer equipo y el 
último que se fabricó, Milillo 
sostiene: "la evolución es lo que 
sobresale y que se traduce en una 
mayor vida útil. Son longevos, puedo 
decir. Nosotros tenemos en funcio-
namiento equipos con 30.000 horas 
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Air Liquide apuró inversiones para ser líder como proveedor en el sector.

La demanda de CO2 del
litio, las perspectivas del
sector y Air Liquide

rgentina ocupa un lugar
de privilegio en el esce-
nario de la industria del

litio, mineral „estrella‰ que con-
tribuye a la transición energéti-
ca. Junto a Bolivia y Chile, tie-
nen las reservas más grandes
de litio del planeta. El país po-
see el 20% de los yacimientos
de litio del mundo, ubicados en
las provincias de Salta, Cata-
marca y Jujuy.
Y transformar ese litio en car-
bonato de litio, requiere de
procesos de adecuación y refi-
namiento para su uso final. En
ese proceso, el CO2 juega un
papel importante. Por esto, al-
gunas empresas ya picaron en
punta, como Air Liquide, para
convertirse en proveedores en
la misma región.
Con el potencial, Argentina po-
dría ser el primero segundo ex-
portador mundial de litio. Fer-
nanda ˘vila, secretaria de Mi-
nería de la Nación, precisó que
hoy la capacidad productiva
instalada de Argentina es de
37.500 toneladas. Cuando los

Argentina puede ser
el número dos en la
provisión mundial de
litio. Para eso
depende de
inversiones y de los
gases del aire.

A

proyectos en construcción es-
tén operativos en el año 2025
o 2026 podríamos pasar a es-
tar produciendo alrededor de
250.000 mil toneladas de car-
bonato de litio equivalente. O
sea, pasar de 37.500 a 250.000
toneladas‰.
A su vez, agregó: „En términos
de divisas es un cálculo algo di-
fícil de hacer porque los precios
son muy volátiles pero, a un
precio prudente, estaríamos
hablando de alrededor de
6.000 mil millones de dólares
en exportaciones de litio. Si te-
nemos en cuenta que hoy toda
la exportación minera de Ar-
gentina es 3.200 millones, en
2026 duplicaríamos ese núme-
ro solo con las exportaciones
de litio‰.
Para la funcionaria, estas pro-

yecciones van asociadas con un
crecimiento también en mate-
ria de desarrollo de proveedo-
res y empleo: cada proyecto to-
ma alrededor de 200 a 300
personas para la etapa operati-
va, en forma directa, luego hay
que considerar el empleo indi-
recto de proveedores de bienes
y servicios que llega a duplicar
o triplicar ese número.

Air Liquide
A mediados del 2020, Air Liqui-
de informó un acuerdo a largo
plazo para construir y operar la
primera unidad on-site de cap-
tura de dióxido de carbono
(CO2), unas 70.000 toneladas
anuales, en una planta petro-
química ubicada en la provincia
de Salta, que demandó una in-
versión de 8 millones de dóla-

res. Desde fines del 2021, la
planta, según la empresa fran-
cesa, ya está en marcha.  
El destino del CO2,  certifica-
ción de inocuidad alimentaria,
provee a las industrias de las
bebidas del NOA y, también,
en la fabricación de carbonato
de litio, lo cual finalmente es
utilizado en, por ejemplo, au-
tos eléctricos. Lo interesante es
que se reutilizarán 8.000 tone-
ladas indirectas de este gas, en
procesos que no volverán a la
atmósfera.
La ubicación estratégica de la
planta permitirá reducir el
transporte en 700.000 kilóme-
tros al año, aproximadamente,
„lo cual contribuirá a mejorar
la seguridad vial y reducir la
emisión de carbono de la logís-
tica‰, señaló Air Liquide.  

Un sector con demanda de distintos gases del aire.

Milillo: "estamos orgullosos de la ingeniería y tecnología que fuimos aplicando a este equipo a lo largo de los últimos 
12 años".
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mos con una planta que está en
funcionamiento y que está res-
pondiendo muy bien en mate-
ria de productividad", aseveró el
empresario.
Por último, no dejó de mencio-
nar que "el proyecto de Chubut
(la instalación de un planta de
producción de oxígeno medici-
nal) sigue firme y continuamos
evaluando el tipo de inversión a
realizar, si tomamos o no crédi-
tos para seguir avanzando, en-
tre otras cosas".

Los horizontes internacionales
En el plano de los negocios in-
ternacionales, Herrera adelantó
que dentro de 7 meses ya esta-
rá operando la planta de oxíge-
no que adquirió en España, en
la región De la Mancha.
"Ya tenemos conversaciones
avanzadas con los potenciales
clientes y estamos viendo de to-
mar algún tipo de préstamo pa-
ra financiar los primeros pasos
comerciales", dijo.
La estrategia en tierras ibéricas
tiene que ver también con la ex-
periencia preexistente en Salta,
por eso un grupo de ingenieros
de Salta ya trabajan junto al
personal de Oxitesa España pa-
ra la elaboración de todos los
sistemas e infraestructura hospi-
talaria que ofrecerán en este
mercado.
Por otro lado, en Perú, donde
desarrolla el negocio de la distri-
bución de co2 para la industria
de las bebidas gaseosas, enfati-
zó que „va a toda marcha‰ y
precisó que en estos momentos
„estamos vendiendo más de lo
que nuestros proveedores pue-
den abastecernos‰.
Por ésta situación, adelantó que
„ya estamos estudiando la in-
versión para instalar una propia
planta y que nos pueda permitir
dar un nuevo salto de creci-
miento en el mercado perua-
no".
También estamos vendiendo

oxígeno medicinal que en su
momento con la pandemia fue
muy vigorosa la demanda pero
que en este momento volvió a
una demanda normal.Como se
ve, y pese a los vaivenes, la si-
tuación para Oxitesa se expresa
con un horizonte de desarrollo.
„Estamos dando pasos más con-
trolados, porque las inversio-

nes, en estos momentos, son
más grandes y debemos ser cau-
tos y seguros‰, concluyó.   

Las grandes empresas con pandemia o con guerra, siempre con 
buenos resultados
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de servicio, cuando el promedio 
es entre 3000 y 5000 horas". 
Los equipos, que tienen una 
capacidad de llenado de 4 a 140 
cilindros por días, para cilindros 
de alta presión a 150 a 200 bar, 
muestran su diferencial en la 
ingeniería que se le aplicó el a 
los materiales y sistemas de 
producción, por ejemplo, en el 
sistema de cigüeñal, en las 
bielas y cojinetes, en los anillos 
de guía o en los anillos de 
pistón. "Para darte un ejemplo: 
nosotros desarrollamos un 
intercambiador de calor propio, 
con tecnología de punta en una 
empresa de Eslovenia, que se 
dedica especí�camente a este 
tipo de equipos. O los aceros 
suecos que utilizamos para 
determinadas piezas", precisa.
Los Booster de Air Produtcs se 
comercializan tanto en el 
mercado interno, como en los 
siguientes países: India, Turquía, 
Grecia, Alemania, Honduras, 
Ecuador, Colombia, Perú, Chile, 
Bolivia y Estados Unidos. 
Air Produtcs se inició a fabricar 
en 1992 compresores de oxíge-
no y gas, secadores �ltros y 
generadores de oxígeno y 
nitrógeno. En los últimos 12 
años, los Booster. Su planta está 
ubicada en la ciudad de Avella-
neda, donde una dotación de 10 
personas, produce los equipos y 
ofrecen servicio de manteni-
miento, para el mercado interno 
y terceros países.
  

SEI

Desde 2018 que la �rma Air 
Produtcs viene reportando sus 
Booster a diferentes países, de 
Europa y América.
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INVERSIÓN MERCADO

Fábrica brasileña de tanques criogénicos y de GLP.

Nitrotec exporta el 50%
de su producción

Los principales destinos 
son: Argentina,
Paraguay, Uruguay, 
Colombia y Chile.

17

que les permitirá lograr la ex-
pansión de nuevas fronteras
comerciales en distintos rinco-
nes del país y en otros países.
Entre ellas, se destacan: Cascia
Gases, Oxitesa y Avedis
En el caso de Cascia Gases en
el próximo mes de enero pon-
drá en marcha su nueva planta
criogénica, en la provincia de
Tucumán, lo que permitirá tri-
plicar su producción, en el es-
tablecimiento ubicado en la
ciudad de Lules.
Por si esto fuese poco ya tie-
nen firmado el contrato de
compra para una nueva planta
para ser ubicada en la provin-
cia de Córdoba, con el fin de
lograr el objetivo de una com-
pañía federal, con distintas
unidades productivas en los
principales polos productivos
del país. El avance fue motori-
zado por visión comercial, la
toma de créditos bancarios y
estrategias de producción.
La otra compañía que se debe-
ría destacar por su performan-
ce es Oxitesa. Se consolida con
su centro de distribución en
Perú (CO2, oxígeno y otros ga-
ses) y su a apuesta a España,
tras la adquisición de una plan-
ta de oxígeno. De esta forma,
la empresa fundada por el in-
geniero ˘lvaro Herrera, co-
menzó a recorrer un vuelo in-
ternacional y diversificado,
que incluye también oficinas
comerciales en Miami, para la
importación y exportación de
equipos, productos y acceso-
rios para el sector de los gases
industriales y el oxígeno medi-
cinal.
En este sentido no podemos
dejar de mencionar Avedis,
que transita la etapa final para
la instalación del equipo ASU
en su establecimiento ubicado

en la localidad de 2 de Abril,
en el sur del Gran Buenos Ai-
res. De esta forma, continuará
abasteciendo de manera con-
solidada diversos segmentos
del mercado.
En el caso de las empresas pro-
ductoras de CO2, no hay que
dejar de mencionar la buena

En el caso de las empresas mul-
tinacionales se observaron
cambios directivos. También
hay movimientos, que implica
cierre de depósitos, con el ob-
jetivo de un mayor control y
ajuste en lo que tienen que ver
con la logística, que en estos
últimos dos años presenta un
costo muy alto.
Párrafo aparte merece señalar-
se la objeción a la fusión en la
Argentina de Linde y Praxair,
que todavía no alcanzó la
aprobación por parte de Comi-
sión Nacional de Defensa de la
Competencia (CNDC). En el
mes de mayo hubo una reu-
nión entre el Organismo y eje-
cutivos de ambas empresas pa-
ra exponer sus argumentos.
Hasta el cierre de ésta edición,
todavía no hubo una Resolu-
ción final. Porque de aprobar-
se la fusión, así como está,
quedaría una sólo empresa
que tendría entre el 55 y el
58% del mercado interno.
El mostrador
En la edición 65 de AIRGAS
Noticias, del mes pasado de
mayo, se realizó una encuesta
con 56 distribuidores, los cua-
les están ubicados en las distin-
tas regiones  del país.
Entre las preguntas, estaba la
de las expectativas de venta
para este año. El resultado dio
que el 74% consideró que se-
rán „buenas‰, un 10% „muy
buenas‰ y solo un 16% „ma-
las‰. En esa encuesta, el 62%
de los distribuidores considero
que vendía entre más e igual
que a los tiempos de pre pan-
demia.
Esos datos coinciden sobre la
mayor demanda que existió en
las distintas ramas industriales,
que se verifica en que ya está
en uso el 71% de la capacidad

marcha que tienen las dos
principales firmas nacionales:
Gascarbo y Gas Chiantore. Su
marcha se puede ver en su ca-
pacidad de provisión, tanto en
el mercado interno como las
exportaciones a los todos los
países limítrofes con son: Uru-
guay, Paraguay, Brasil y Chile.

Los insumos y la energía, con valores a tener en cuenta.

Las nuevas plantas de producción, una apuesta de la industria nacional.

CÁMARA ARGENTINA DE AUDITORES (NUCLEA EMPRESAS ACREDITADAS POR
LA SECRETARÍA DE ENERGÍA PARA COMBUSTIBLES LÍQUIDOS Y GASEOSOS)

cada.com.ar
Día a día, garantizamos seguridad y calidad

  que bene�cian a los usuarios argentinos.
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ÐLTIMA P˘GINA

Air Liquide apuró inversiones para ser líder como proveedor en el sector.

La demanda de CO2 del
litio, las perspectivas del
sector y Air Liquide

rgentina ocupa un lugar
de privilegio en el esce-
nario de la industria del

litio, mineral „estrella‰ que con-
tribuye a la transición energéti-
ca. Junto a Bolivia y Chile, tie-
nen las reservas más grandes
de litio del planeta. El país po-
see el 20% de los yacimientos
de litio del mundo, ubicados en
las provincias de Salta, Cata-
marca y Jujuy.
Y transformar ese litio en car-
bonato de litio, requiere de
procesos de adecuación y refi-
namiento para su uso final. En
ese proceso, el CO2 juega un
papel importante. Por esto, al-
gunas empresas ya picaron en
punta, como Air Liquide, para
convertirse en proveedores en
la misma región.
Con el potencial, Argentina po-
dría ser el primero segundo ex-
portador mundial de litio. Fer-
nanda ˘vila, secretaria de Mi-
nería de la Nación, precisó que
hoy la capacidad productiva
instalada de Argentina es de
37.500 toneladas. Cuando los

Argentina puede ser
el número dos en la
provisión mundial de
litio. Para eso
depende de
inversiones y de los
gases del aire.

A

proyectos en construcción es-
tén operativos en el año 2025
o 2026 podríamos pasar a es-
tar produciendo alrededor de
250.000 mil toneladas de car-
bonato de litio equivalente. O
sea, pasar de 37.500 a 250.000
toneladas‰.
A su vez, agregó: „En términos
de divisas es un cálculo algo di-
fícil de hacer porque los precios
son muy volátiles pero, a un
precio prudente, estaríamos
hablando de alrededor de
6.000 mil millones de dólares
en exportaciones de litio. Si te-
nemos en cuenta que hoy toda
la exportación minera de Ar-
gentina es 3.200 millones, en
2026 duplicaríamos ese núme-
ro solo con las exportaciones
de litio‰.
Para la funcionaria, estas pro-

yecciones van asociadas con un
crecimiento también en mate-
ria de desarrollo de proveedo-
res y empleo: cada proyecto to-
ma alrededor de 200 a 300
personas para la etapa operati-
va, en forma directa, luego hay
que considerar el empleo indi-
recto de proveedores de bienes
y servicios que llega a duplicar
o triplicar ese número.

Air Liquide
A mediados del 2020, Air Liqui-
de informó un acuerdo a largo
plazo para construir y operar la
primera unidad on-site de cap-
tura de dióxido de carbono
(CO2), unas 70.000 toneladas
anuales, en una planta petro-
química ubicada en la provincia
de Salta, que demandó una in-
versión de 8 millones de dóla-

res. Desde fines del 2021, la
planta, según la empresa fran-
cesa, ya está en marcha.  
El destino del CO2,  certifica-
ción de inocuidad alimentaria,
provee a las industrias de las
bebidas del NOA y, también,
en la fabricación de carbonato
de litio, lo cual finalmente es
utilizado en, por ejemplo, au-
tos eléctricos. Lo interesante es
que se reutilizarán 8.000 tone-
ladas indirectas de este gas, en
procesos que no volverán a la
atmósfera.
La ubicación estratégica de la
planta permitirá reducir el
transporte en 700.000 kilóme-
tros al año, aproximadamente,
„lo cual contribuirá a mejorar
la seguridad vial y reducir la
emisión de carbono de la logís-
tica‰, señaló Air Liquide.  

Un sector con demanda de distintos gases del aire.

por Carlos Tadeu Salla y otros 
tres socios más, con mucha 
experiencia al mercado criogé-
nico. La planta tiene alrededor 
de 4.000 metros cuadrados 
cubiertos, sobre un terreno de 
20.000 m2, en la ciudad de 
Itatiba, cerca de Campinas, 
Estado de San Pablo, Brasil.

Con 22 años de historia, Nitrotec 
fábrica tanques con medidas 
estándar y a pedido de capacida-
des especí�cas. Hasta el momento 
lleva entregados más de 4000 
equipos, realizó más de 1000 
reformas y 500 obras realizadas, 
que por supuesto incluyen los 
tanques que yo fabrican.

informó que el 50% de lo que 
producen, lo exportan.
Los principales mercados, son: 
Argentina, principalmente, Paraguay, 
Uruguay, Colombia y Chile.
La empresa, fundada en el 2002 

L
a �rma Nitrotec, principal 
fabricante de tanques 
criogénicos del Brasil,

Nitrotec se consolida como un proveedor regional en el continente.
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La página del amoníaco.

ENSI producirá amoníaco
Será en la provincia
de Neuquén.

en infraestructura anexa.
La inversión fue explicada por 
Alexander Berwyn, y comentó 
que el amoniaco presenta una 
demanda local e internacional 
creciente. No solo se usa en la 
industria de fertilizantes, sino que 
está cobrando relevancia en el 
transporte de hidrógeno y como 

combustible alternativo.
La inversión extra se debe a que 
ENSI tiene su planta ubicada lejos 
de los puntos portuarios, lo cual 
representa una di�cultad para 
abastecer a mercados internacio-
nales, principalmente en Europa 
y Asia. Por eso, se piensa que la 
proximidad a Vaca Muerta, le 

facilitaría la producción y el 
transporte mediante ductos 
similares a los gasoductos.  
El amoníaco, de acuerdo a lo que 
señaló el directivo, tiene posibilida-
des de colocación en los fabrican-
tes de urea nacionales, como así 
también abastecer al mercado 
canadiense a partir del 2027.

18 meses, la Empresa Neuquina 
de Servicios de Ingeniería (ENSI) 
reactivará la producción de 
agua pesada y amoniaco.
ENSI, que es una empresa 
privada perteneciente al 
Gobierno de Argentina, para 
producir amoníaco cuenta con 
dos reactores de síntesis de 
amoniaco. Además de la 
inversión en la fase productiva, 
desde la empresa señalaron que 
se requieren inversiones adicio-
nales por 300 millones de dólares 

C
on una inversión inicial de 
30 millones de dólares y 
un tiempo estimado de

Desde Neuquén para el mercado interno y la exportación.
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La planta está ubicada en Lima.

Stefan Messer visitó la
planta Oxitesa Perú

El nieto del fundador 
de Messer Gases, hizo 
una visita protocolar y 
de amistad en esta 
pyme de capitales 
argentino peruano.

Messer, el jefe de operaciones de la planta, y Fernando Mesarina, socio del ingeniero Álvaro Herrera.

E
El nieto del fundador de 
Messer Gases, Stefan 
Messer visitó la planta 

Por su parte, hay que recordar 
que desde hace un lustro el 
ingeniero Herrera puso en 
marcha Oxitesa Perú, en la 
Ciudad de Lima, donde puso en 
marcha la producción y venta 
de CO2.
El producto lo retiran desde 
una industria cercana, y y desde 
allí se procesa y comercializan 
unas 100 toneladas al mes, de 
acuerdo a lo que se había 
informado para el año 2021. 
Pandemia del Covid-19 
mediante, crecieron en la venta 
y distribución de oxígeno 
medicinal como así también en 
la distribución de los gases 
industriales como el argón, 
mezclas, nitrógeno y acetileno, 
entre otros.

Oxitesa Perú hizo una visita 
protocolar y de “amistad” en esta 
pyme de capitales argentinos y 
peruanos.
Luego de dejar la dirección 
general y tras el re posiciona-
miento como �rma global a 
Messer Gases, Stefan Messer, 
tercera generación propietaria de 
la compañía alemana, ya tiene 
su�ciente tiempo para, entre 
otras cosas, visitar empresas y 
amigos colegas como lo es 
Fernando Mesarina, ex ejecutivo 
de Messer Perú.
Como se observa en la foto, 
Messer posa junto Mesarina, 
socio del ingeniero Álvaro Herre-

ra, y uno de los jefes de operacio-
nes de la planta.
Messer tiene 127 años de historia 
y en 2019 volvió al mercado de 
América Latina después de 14 
años de ausencia. Su regreso fue 
a partir del desprendimiento de 
activos de Praxair, tras su fusión 
con Linde. En el continente, está 
en: Estados Unidos, Brasil, 
Canadá, Colombia y Perú. Para 
Stefan volver a estos mercados 
“fue la decisión más importante 
de mi vida”, dijo en su momento, 
el nieto de Adolf Messer, funda-
dor de la empresa que está 
considerada como la mayor �rma 
familiar de gases industriales del 
mundo, con actividades en 
Europa, Asia, Norteamérica y 
Sudamérica.






