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Creció en un 25% la demanda de oxígeno medicinal en el sector público
Más público debido a la inmigración de pacientes del sector privado de la salud.

Argón: producción
e importación 

Galagar amplia su 
menú de productos

Gonella construye 
nueva planta industrial

Con una inversión de 3 millones de dólares, adquirió 
una usina de 6 MW, que estará en funcionamiento 
antes de fin de año, en la planta ubicada en el Parque 
Industrial de Lules, Tucumán.

Nace

desde el oxígeno
a la electricidad
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l industrial y comerciante
pyme argentino,a partir
de su trabajo diario es

merecedor de un "master" de
cómo lidiar con la inflación, de-

valuaciones,  remarcaciones e injustificadas
situaciones y, así y todo, continuar vivo.Así
podríamos decir que fue el año. Sin embar-
go, no fue un año tan malo respecto al volu-
men de ventas qué se dio en la distribución y
producción de gases del aire y el oxicorte.En
esta edición hacemos una evaluación por los
distintos momentos dónde paso el sector y
cuáles son los resultados y las expectativas
que tienen los propios jugadores del nego-
cio.La apuesta a potenciar el mercado inter-
no, la recuperación de los salarios y lograr
una estabilización macroeconómica,  parece-
rían ser los ejes que buscan dar estabilidad y
perspectiva en el 2023 a una economía, que
no lo encontró en el 2022. Es necesidad en-

contrar mayor previsibilidad a una economía
que necesitan anclar precios y domar a la in-
flación galopante, porque merece una ur-
gente solución. Y esa solución requiere el
compromiso de todos los actores de la eco-
nomía. Sin embargo lo que se percibe en es-
te rubro es que muchas veces los incremen-
tos se dan a partir de los insumos difundidos,
como se les llama  a las materias primas, que
por efectos de la guerra entre Rusia y Ucra-
nia y otro motivo sin especificar, tuvieron un
incremento en sus valores que afectó a toda
la cadena.Por último, es el deseo de todo el
equipo que compone AIRGAS Noticias que
tengan unad Felices Fiestas, que finalicen
bien este año y que tengan un mejor 2023.
A cargar las pilas y a seguir trabajando. Nos-
otros, con la edición papel nos vemos el año
que viene. Mientras tanto, seguí informán-
dote semana a semana en www.airgasnoti-
cias.com

Un año para reflexionar

E
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A dos bandas

Podríamos hablar de dos 
situaciones bien  diferentes. 
La macro economía y lo que 

provoca en la marcha del país, y la situación del 
sector de la producción y distribución de los 
gases del aire.
Lo que observamos es que hay una macroecono-
mía que realmente no permite dar indicios para 
que la demanda repunte, de acuerdo a lo desea-
do por las empresas y las inversiones que se 
realizaron, previamente, con el único �n de tener 
una buena perspectiva productiva y comercial.
Por el otro lado, si observamos que hay situacio-
nes particulares de empresas de los gases del 
aire que van tomando una dinámica que la 
llevan a una inversión continua.  
El claro ejemplo es lo que informamos desde 
nuestra nota tapa: Cascia Gases moldeó, desarrolló y 

creó una nueva unidad de negocios: Cascia 
Energy, que se dedicará a la producción de energía 
eléctrica, a partir de la adquisición de una usina de 
6MW. Autoabastecerse y volcar a la red, serán los 
objetivos de esta nueva iniciativa. 
Por otro lado, se asoma las exportaicones 
continuas de CO2 al mercado del Brasil, tanto de 
las empresas multinacionales como de las nacio-
nales. Tampoco hay que dejar de lado las buenas 
perfomances de las empresas que se internaciona-
lizaron como es Oxitesa, con sus negocios en el 
Perú, o Gases Sudamericanos, con una planta de 
producción en el Brasil.  
A partir de las diferentes iniciativas que toman las 
empresas nacionales, es lo que permite consolidarlas 
con el �n de mantener empresas activas e innovado-
ras. Un antídoto que les permite esquivar los emba-
tes que propone la macroeconomía del país.

6



77

15

DIRECCIÓN
Sánchez de Bustamante 1701, 1824 Lanús, 
Pcia. de Buenos Aires, Argentina.

TELÉFONOS
(+5411) 3220-2640/49
(+5411) 4204-6840 (+5411) 4205-4218
(+5411) 4205-4515 (+5411) 4205-4694

infocontact@kioshicompresion.com
WWW.KIOSHICOMPRESION.COM



Se incrementó la frecuencia de reposición del oxígeno medicinal.
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ACTUALIDAD

Las nuevas características que toma el consumo y el mercado.

Se disparó la demanda de oxígeno 
medicinal en el sector público

Tras la caída de las 
capitas en el sector 
privado, muchos 
pacientes se
volcaron al sistema 
público.

sector de la salud pública. El incremen-
to, coinciden diferentes operadores, 
oscila entre un 25 y un 30% más. 
La suba de la demanda, tanto sea 
en establecimientos nacionales, 
provinciales o municipales, tiene 
correlación con la caída de los 
a�liados al sistema prepago 
privado de salud, los cuales buscan 
ser atendidos en el segmento 
estatal, y con la consecuencia del 
incremento de la demanda. 
El incremento se da tanto en el 
oxigeno líquido como en el gaseo-
so. En el caso del líquido, no creció 
el parque de tanques estacionarios, 
si no en la rapidez de la reposición,     

E
n los últimos tres años se 
disparó la demanda de 
oxígeno medicinal en el

en lo que ya están instalados. En el 
caso de los tubos, hay una mayor 
asiduidad o rotación.
Respecto a la demanda en el sector 
medicinal privado, los operadores 
sostuvieron que es "lógica", debido 
a un consumo "controlado". Se 
hace un uso "justo y necesario", en 
los distintos tipos de insumos. 
Un operador con varias décadas de 
trabajo, explicó que en los últimos 
años, a partir del incremento de las 
cuotas de las medicinas prepagas 
privadas, el vuelco al sector 
público fue inevitable. 
De los últimos tres años, el último 
periodo el incremento fue  
exponencial.
Si bien aumentó la demanda de 
oxigeno medicinal, lo que persiste 

igual son los plazos de pagos que 
pueden oscilar entre los dos y 
ocho meses, según a que adminis-
tración se le venda: la municipal, la 
provincial o nacional.
Respecto al consumo en el sector 
privado. Con una sonrisa sarcásti-
ca coincidieron los operadores 
consultados para esta nota, que la 
demanda está igual o con menos 
volumen, debido a que los opera-
dores realizan un control más 
estricto del consumo de oxígeno, 
a diferencia de otros años. Ese 
control por los costos contrasta 
con el pago bajo a los médicos y 
prestadores de servicios, y los 
incrementos de entre un 2 y 3% 
mensual en la cuota del servicio 
de salud prepago.
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FÁBRICA DE MÁSCARAS PARA OXIGENOTERAPIA - CPAPS - VENTILACIÓN - FRASCOS

ADMINISTRACIÓN Y VENTAS

www.ago.com.ar

Cuyo 2245 - Martínez
Pcia. Buenos Aires 

4836-0611 / 2358

11 3270-1173

info@ago.com.ar

La provincia de Santa Cruz quiere darle producción a la planta de Pico Truncado.
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PRODUCCIÓN

la intendencia de Pico Trunca-
do, es avanzar hacia la fase 
industrial de la planta de Hidró-
geno de Pico Truncado. 
La planta que tiene una 
antigüedad de 20 años de 
trabajo, siempre estuvo en fase 
experimental, pero a ideas es 
lograr el �nanciamiento a través 
de un convenio que �rmó la 
Provincia y el Ministerio de 
Ciencia de Nación (hoy subse-
cretaría) para dar el salto 
productivo. Hasta el momento 
se ejecutó el 30% y las dos 
terceras partes restantes habrá 
que gestionarlas ante este 
actual Gobierno nacional.
“Inicialmente el concepto era de 

L
a voluntad política de la 
gobernación de Santa 
Cruz como así también de

una escuela-fábrica. La idea 
central es la producción de 
hidrógeno con subproductos 
como agua para consumo 
humano, agua destilada y un 
sector de cultivo. Al generar 
hidrógeno y oxígeno quedan 
residuos de vapor de agua que se 
utilizarán para un sistema de 
calefaccionado de invernaderos 

donde se producirán alimentos. 
Encaramos el armado de cuatro 
naves, si el clima nos deja estima-
mos que en un plazo máximo de 
45 días estarán montados para 
comenzar a producir verduras y 
algunas frutas”, señaló el director 
de Proyectos en Energía Conven-
cionales y Energías Renovables, 
de la provincia, Miguel Farías.

Actualmente, la planta tiene tres 
electrolizadores para producir 
hidrógeno y oxígeno, de los 
cuales dos son pequeños y que 
sirvieron para trabajar en esta 
etapa experimental. Para la fase 
industrial hay un electrolizador 
que el Municipio pidió que se 
construya en Suiza y que permiti-
rá dar el salto productivo.

igual son los plazos de pagos que 
pueden oscilar entre los dos y 
ocho meses, según a que adminis-
tración se le venda: la municipal, la 
provincial o nacional.
Respecto al consumo en el sector 
privado. Con una sonrisa sarcásti-
ca coincidieron los operadores 
consultados para esta nota, que la 
demanda está igual o con menos 
volumen, debido a que los opera-
dores realizan un control más 
estricto del consumo de oxígeno, 
a diferencia de otros años. Ese 
control por los costos contrasta 
con el pago bajo a los médicos y 
prestadores de servicios, y los 
incrementos de entre un 2 y 3% 
mensual en la cuota del servicio 
de salud prepago.

 

Hidrógeno patagónico en espera

Saltar a la fase industrial de producción, la planta podrá generar hidrógeno, oxígeno y agua destilada.



SOLUCIONES COMPLETAS 
PARA LOS SEGMENTOS DE

Industria 
100% brasileña

Con 22 años de historia, se 
especializa en la fabricación 
de tanques criogénicos 
para oxígeno y CO2, tanto 
estándar como a medida.

Lleva entregados más de 
4.000 equipos, 1000 reformados 
y 500 obras realizadas en el 
mercado brasileño, argentino 
y sudamericano.

Mayor proveedor de tanques 
criogénicos para Argentina.

Excelente servicio a clientes 
de primer nivel, en diferentes 
segmentos del mercado.

CO2 Y  
CRIOGENIA

nitrotec@nitrotec.com.br

www.nitrotec.com.br
+55 (11) 4894-8012
Rod. D. Pedro I, Km 94 
Barrio Mato Dentro, Itatiba 
San Pablo - Brasil - CEP 13.252-800
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MERCADO

Los equipos CPAPS 
son los de mayor 
uso: unos 800.000 
colocados; nuevo 
horizonte de trabajo.

las nuevas tecnologías. Y por 
su supuesto hay un incremen-
to, pero no es al ritmo que 
desearían los operadores del 
mercado.
Lo que surgió en los últimos 
años con fuerza y con una gran 
pujanza fueron los equipos de 
CPAPS, unas mascarillas de 
oxígeno para aquellos pacien-
tes que padecen apnea. Cono-
cido como terapias del sueño, 
estos equipos ya son utilizados 
por unos 800.000 argentinos. 
Es una tecnología que vino 
para quedarse y lo interesante 
es que la aplican de manera 
constante los médicos. Y, a su 
vez, comenzó a reemplazar a 
otros equipos, con lo cual el 
mercado se enfocó en su alqui-
ler, tanto para pacientes del 
sector público como privado.
Lo que se observa entonces, es 
que el número de pacientes 
con algún procedimiento de 
oxigenoterapia creció. Un dato 
más que importante para todo 
el sector. 
Los CPAPS, podría decirse, 
vinieron y cambió el mercado. 
Por qué este cambio, desde la 
pandemia del Covid 19 el uso de 
cilindros personales con oxíge-
no medicinal no creció. Por el 
contrario, decreció en su uso. 
Los médicos se volcaron por 
esta técnica.
De todas formas, los usos de 
oxigeno terapia implican la 
aceptación de los pacientes, lo 
cual muchas veces su aplicación se 
cae. Lo que si está ganada es la  

E
l mercado de la oxigenote-
rapia va cambiando, de 
acuerdo a las tendencias y

Los médicos se familiarizan con recetar las terapias del oxígeno.

Oxigenoterapia,
crecimientos y cambios 

en el mercado argentino
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Crecieron los pacientes argentinos con algún método de oxigenoterapia, pero aún estamos lejos de España, un país que sirve 
como referencia y objetivo para el sector local.

concientización de los médicos en 
el recetar este tipo de terapias. Y en 
este sentido, la pandemia del Covid 
19 dejó una tendencia positiva 
para los operadores del mercado. 
Si bien no se alcanza el millón de 
usuarios, ya comenzó a ser una  
cifra importante. La Argentina 
tiene mucho por crecer en este 
segmento. Como siempre, las 
comparaciones son odiosas, pero 
necesarias al �n. España, un país 
con similares características demo-
grá�cas, tiene más de tres millones 
de pacientes con distintos tipos 
métodos de oxígenoterapia. Es un 
punto donde la industria debe 
referenciar para   entender su 
horizonte de crecimiento.
En los últimos diez años, el sector 
creció y mucho. Habrá que ver 
cómo sigue la situación y que 
énfasis ponen las empresas para 
concientizar la mejor calidad de 
vida que se obtiene con estas 
terapias y cómo los médicos se 
familiarizan al recetarlas.



OXÍGENO PSA  
MEDICIÓN DE PARÁMETROS DE GASES

COMPRESORES DE AIRE 100% LIBRE DE ACEITE
BOMBAS DE VACIO

POLIDUCTOS Y ACCESORIOS
SISTEMAS ALTA PRESIÓN

RAMPA CILINDROS
TABLEROS CONTROL

INGENIERÍA EN GASES MEDICINALES DEL AIRE
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MERCADO

invertirá 3 millones de dólares 
en una usina de 6 MW para 
autoabastecer sus plantas y 
volcar excedentes al sistema 

El proyecto contempla la instala-
ción de una usina de 6 megava-
tios (MW) destinada a garantizar 
el suministro eléctrico de sus 
plantas criogénicas en el Parque 

eléctrico nacional.
Cascia Gases, empresa 100% 
nacional y referente en la 
producción de gases medicina-
les e industriales en el NOA, NEA 

y Centro del país, anunció la 
creación de Cascia Energy, su 
nueva unidad de negocios que 
marca su ingreso al sector 
energético.

L
a compañía tucumana, 
tercer productor de gases 
del aire en Argentina,

Cascia Gases creó Cascia Energy
y va por la generación eléctrica

Estará instalada en el predio del Parque Industrial de Lules, Tucumán.

Invirtió 3 millones 
de dólares con la 
adquisición de una 
usina de 6 MW.

Vista aérea de la planta de Cascia Gases, donde también funcionará la usina generadora de electricidad, a partir de la 
puesta en marcha de seis motores Cummins (de un mega cada uno) y alimentados con gas natural.
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de Lules (Tucumán) y a inyec-
tar el excedente al Sistema 
Argentino de Interconexión 
(SADI).
“El lanzamiento de Cascia 
Energy representa una 
decisión estratégica que no 
solo fortalece la competitivi-
dad empresarial, sino que 
también proyecta a Cascia 
como un actor clave en el 
futuro energético argentino”, 
a�rmó el licenciado Marcos 
Gustavo Salinas, CEO de 
Cascia Gases.

Infraestructura y obra 
energética 
Para concretar este plan, la 
compañía adquirió seis 
generadores Cummins de 1 
MW cada uno, que funciona-
rán con gas natural provisto 
por Naturgy NOA, a través de 
la construcción de un 
gasoducto exclusivo hacia el 
predio industrial.
En paralelo, se desarrollan las 
obras civiles y eléctricas con 
equipos propios y contratis-
tas especializados. Según el 
cronograma, la llegada de la 
usina -prevista para octubre- 
y la �nalización del gasoducto 
permitirán iniciar la genera-
ción antes de �n de año. La 
inversión total asciende a 3 
millones de dólares.

Relevancia estratégica 
Con presencia en 15 provin-

cias, una �ota de 23 cisternas 
móviles, 182 tanques �jos y su 
tradicional esquema de 
comercialización en cilindros, 
Cascia Gases, empresa 100% 
de capital nacional,  se consoli-
da como un proveedor estraté-
gico a nivel nacional.
La creación de Cascia Energy 
refuerza la solidez operativa 
de la compañía y marca un 
hito en su estrategia de 
innovación y crecimiento 
sostenido, consolidando a 
Cascia como el tercer produc-
tor de gases del aire en Argen-
tina y proyectándose como un 
actor con visión integral en el 
futuro energético del país.

ARGENTINA DE GASES S.A.

DIVISIÓN GASES DEL AIRE
DOS PLANTAS DE LLENADO

Los potentes motores Cummins que adquirió la Cascia Gases para dar un salto tecnológico y diversi�car la matriz de 
negocios.
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ACTUALIDAD REDES

METROGAS DEBE MÁS DE LA MITAD DEL MONTO. LE SIGUE CAMUZZI GAS.

Distribuidoras deben $46 mil
millones por gas importado

Es por el gas que
adquirieron en los
meses pico de
consumo a Enarsa.

Si se desgrana por distribuidoras,
Metrogas, que cubre el AMBA y es la
mayor distribuidora del país, es la que
acumula el mayor monto deudor: $
26.655 millones. El dato no escapa a la
sorpresa, teniendo en cuenta que la fir−
ma es parte del pool de empresas que
están bajo control accionario YPF.
En segundo lugar se encuentra Camuz−
zi Gas del Sur con $ 13.511 millones y
Camuzzi Gas Pampeana con $ 4.088
millones, lo que totaliza la distribuidora
manejada por Alejandro Macfairlane es
de $17.599 millones de pesos.
Entre las distribuidoras con deuda
menores o controlables, se encuentran:
Distribuidora Gas Cuyana, que asciende
a $ 1.033 millones, y Distribuidora Gas
del Centro con $ 957 millones. Por su
parte, Litoral Gas $ 228 millones y Gas−
nea adeuda $ 192 millones. 
Párrafo aparte merece destacarse que
la distribuidora Naturgy Gas y su contro−
lada Gasnor (que opera en el NOA) no
registran deudas.

Nacional Regulador del Gas (Enargas),
y que fue difundida en la exposición que
dio el Jefe de Gabinete, Agustín Rossi,
en el Congreso ante la Cámara de Dipu−
tados. 

Siete de las nueve distribuidoras de
gas por red, que operan las distintas

áreas de concesión, concentran una
deuda de $46.664 millones, por el gas
importado que adquirieron en los meses
pico a la empresa pública Enarsa.
Esto se debe a que, si bien las distribui−
doras adquieren el gas natural a los pro−
ductores, Enarsa es la que comercializa
el gas importado de Bolivia y el que lle−
ga al país por barco como Gas Natural
Licuado (GNL), y que se distribuye en
los meses de pico de consumo. 
La deuda de las distribuidoras por la
compra de gas a Enarsa (ex IEASA),
que asciende a $46.664 millones. El
dato surgió de la información del Ente

Una deuda que se originó en los últimos años epígrafe y que ahora se espera tener solución prontamen−
te. 

Algunos precios acordes, otros por las nubes respecto al exterior.

Cómo vienen los precios
de los insumos básicos

marcan si se está competitivo o 
no con el resto del mundo.
Airgas Noticias realizó una recorri-
da con empresarios y proveedo-
res, para saber los diferentes 
precios de las materias primas 
mencionadas, y se puede llegar a 
la siguiente conclusión: hoy a 
precio más estable y “lógico”, a 
diferencia de los años menciona-

dos, y, a su vez, hubo una baja 
considerable de los valores, 
motivado por la estabilidad del 
dólar y la caída de las ventas.
Por ejemplo, el latón de cobre, 
utilizado para las diversas válvulas 
y equipos de soldar, durante el 
primer semestre rondó los $8000 
el kilo. Pero de evaluación 
mediante del último mes y medio, 

se ubicó en los $10,000, un valor 
similar al que estaba el año pasado.
De todas formas, esos $10,000, 
son más baratos que los valores 
del 2023. Habrá que ver cómo se 
desenvuelve en los próximos 
meses donde se avizora un 
horizonte de inestabilidad 
�nanciera. Y el valor actual del 
cobre, se le puede obtener una 
mejora si los pagos son en efecti-
vo, por ejemplo.
En el caso del acero, utilizado para 
la fabricación de cilindros, es un 
caso para explicar. Hubo una baja 
sustancial debido a la caída de las 
barreras para importar. Y el 
mercado, ahora, aprecia una 
diferencia respecto a años 
anteriores de sus precios que 
oscilan entre un 40 y un 50%. Se 
acomodaron de manera similar a lo 
que se abona a nivel internacional.
Un dato comprueba esta situación: 
la �rma Siderca ya comenzó a 
importar acero chino, dejando atrás 
la producción local de ese tipo de 
materiales. Y acá está lo malo, junto 
al apagado del horno de Ternium, 
que es el cierre de la producción 
local y las empresas y trabajadores 
que giran alrededor de estas 
grandes industrias.
Sin embargo, todavía hay un metal 
que no se equiparó con los valores 
internacionales, y es el cobre. Una 
situación que persiste en el tiempo. 
Por ejemplo, el precio del kilo se 
abona el doble que en el resto del 
mundo. Si bien es el doble, bajó 
respecto al 2023, cuando el precio 
local triplicaba al internacional. Los 
motivos de tamaño a diferencia, 
son difíciles de saber como la 
misma fórmula de la Coca-Cola.
Entonces, un valor del dólar bajo, 
porque es sostenido arti�cialmen-
te, los precios de los productos 
argentinos terminan siendo caros, y 
comprometen la competitividad 
de las empresas nacionales respec-
to a los productos importados.

existen.
En este marco podemos hablar de 
la diferencia entre los precios 
internacionales de los principales 
insumos como puede ser el cobre 
el bronce o latón, y lo que pagan, 
a nivel local, los fabricantes de 
diversos productos.
Cómo marcamos en otras ocasio-
nes, los precios revistan diferen-
cias. Hoy, a diferencia del año 22 o 
el 23, los valores se estabilizaron. 
Y otros mantuvieron la diferencia. 
Estos insumos básicos, conocidos 
como commoditties, son elemen-
tales para la fabricación de 
equipos, productos y repuestos y 

L
a Argentina tiene esas 
rarezas que a veces resultan 
difíciles de explicar, pero

Analizamos los 
precios del cobre,
el latón y el acero, y 
la incidencia en los 
precios locales.

A diferencia del año 2022 o el 2023, algunos de los valores analizados se 
estabilizaron. Mientras que otros mantienen diferencias notables con los 
precios en el exterior.
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Consolida el mercado nacional e inaugura en España en siete meses.

ESCENARIO

Conversamos con
˘lvaro Herrera,
presidente y
fundador de la
firma, sobre la
marcha en
Argentina, España
y Perú.

Oxitesa crece local e internacionalmente

8

xitesa continúa la conso-
lidación de su trabajo
tanto en la provincia de

Salta como en los distintos ne-
gocios internacionales, concen-
trados en España y el Perú. Para
saber más de ésta actualidad, el
ingeniero ˘lvaro Herrera, presi-

O

La diversificación de los negocios, una constante de la firma salteña.

dente y fundador de la firma,
conversó con AIRGAS Noticias.
"Venimos bien en el trabajo que
desarrollamos en Salta. Estamos
creciendo con nuevos contratos
y en el incremento de nuevos
usuarios. En líneas generales no
tenemos inconvenientes en el

plano comercial. Sin embargo,
lo que nos provoca precaución
es la situación macroeconómica.
Principalmente, la cuestión in-
flacionaria y la disponibilidad de
dólares para las importaciones,
que en nuestros casos depende-
mos de equipos y productos
que vienen del exterior", explico
Herrera.
Esas variables macroeconómi-
cas, que impactan en costos y
subas de materiales y equipos,
Herrera precisó "qué se hace di-
fícil renegociar con el Estado y
privados los precios de los con-
tratos o cumplir con los precios
pactados. Varios incrementos
de precios se dan en productos
que están a precio dólar".
Respecto al consumo de oxíge-
no medicinal, precisó que "des-
pués de la pandemia se volvió a
los niveles de producción y con-
sumo previos‰. Por este contex-
to, Herrera señaló que el objeti-
vo es poner el acento en el ru-
bro industrial, principalmente
en la minería. La provincia de
Salta, en éste rubro, es una de
las mayores productoras del pa-
ís.
"Para esta diversificación conta-

18

    Reducir la presión de suminis-
tro de oxígeno.
  Controlar el �ujo de llenado 
hacia las botellas del avión.
    Permitir un proceso de llenado 
controlado, seguro y preciso.

  

Cabe recordar que la �rma 
Galagar es de origen español, y 
tiene presencia en países como 
Polonia, Francia e Italia, mientras 
que en América latina en México 
y Argentina.
 

Galagar ahora fabrica cuadros 
de regulación de oxígeno

L
a �rma Galagar, fabricante 
de soldadoras y acceso-
rios, amplió su portafolio

Galagar amplió su portafolio de productos al comenzar a producir “cuadros de regulación de oxígeno”.
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que les permitirá lograr la ex-
pansión de nuevas fronteras
comerciales en distintos rinco-
nes del país y en otros países.
Entre ellas, se destacan: Cascia
Gases, Oxitesa y Avedis
En el caso de Cascia Gases en
el próximo mes de enero pon-
drá en marcha su nueva planta
criogénica, en la provincia de
Tucumán, lo que permitirá tri-
plicar su producción, en el es-
tablecimiento ubicado en la
ciudad de Lules.
Por si esto fuese poco ya tie-
nen firmado el contrato de
compra para una nueva planta
para ser ubicada en la provin-
cia de Córdoba, con el fin de
lograr el objetivo de una com-
pañía federal, con distintas
unidades productivas en los
principales polos productivos
del país. El avance fue motori-
zado por visión comercial, la
toma de créditos bancarios y
estrategias de producción.
La otra compañía que se debe-
ría destacar por su performan-
ce es Oxitesa. Se consolida con
su centro de distribución en
Perú (CO2, oxígeno y otros ga-
ses) y su a apuesta a España,
tras la adquisición de una plan-
ta de oxígeno. De esta forma,
la empresa fundada por el in-
geniero ˘lvaro Herrera, co-
menzó a recorrer un vuelo in-
ternacional y diversificado,
que incluye también oficinas
comerciales en Miami, para la
importación y exportación de
equipos, productos y acceso-
rios para el sector de los gases
industriales y el oxígeno medi-
cinal.
En este sentido no podemos
dejar de mencionar Avedis,
que transita la etapa final para
la instalación del equipo ASU
en su establecimiento ubicado

en la localidad de 2 de Abril,
en el sur del Gran Buenos Ai-
res. De esta forma, continuará
abasteciendo de manera con-
solidada diversos segmentos
del mercado.
En el caso de las empresas pro-
ductoras de CO2, no hay que
dejar de mencionar la buena

En el caso de las empresas mul-
tinacionales se observaron
cambios directivos. También
hay movimientos, que implica
cierre de depósitos, con el ob-
jetivo de un mayor control y
ajuste en lo que tienen que ver
con la logística, que en estos
últimos dos años presenta un
costo muy alto.
Párrafo aparte merece señalar-
se la objeción a la fusión en la
Argentina de Linde y Praxair,
que todavía no alcanzó la
aprobación por parte de Comi-
sión Nacional de Defensa de la
Competencia (CNDC). En el
mes de mayo hubo una reu-
nión entre el Organismo y eje-
cutivos de ambas empresas pa-
ra exponer sus argumentos.
Hasta el cierre de ésta edición,
todavía no hubo una Resolu-
ción final. Porque de aprobar-
se la fusión, así como está,
quedaría una sólo empresa
que tendría entre el 55 y el
58% del mercado interno.
El mostrador
En la edición 65 de AIRGAS
Noticias, del mes pasado de
mayo, se realizó una encuesta
con 56 distribuidores, los cua-
les están ubicados en las distin-
tas regiones  del país.
Entre las preguntas, estaba la
de las expectativas de venta
para este año. El resultado dio
que el 74% consideró que se-
rán „buenas‰, un 10% „muy
buenas‰ y solo un 16% „ma-
las‰. En esa encuesta, el 62%
de los distribuidores considero
que vendía entre más e igual
que a los tiempos de pre pan-
demia.
Esos datos coinciden sobre la
mayor demanda que existió en
las distintas ramas industriales,
que se verifica en que ya está
en uso el 71% de la capacidad

marcha que tienen las dos
principales firmas nacionales:
Gascarbo y Gas Chiantore. Su
marcha se puede ver en su ca-
pacidad de provisión, tanto en
el mercado interno como las
exportaciones a los todos los
países limítrofes con son: Uru-
guay, Paraguay, Brasil y Chile.

Los insumos y la energía, con valores a tener en cuenta.

Las nuevas plantas de producción, una apuesta de la industria nacional.

A. Aberastain 239, Morón (1708) - Buenos Aires I Tel: (5411) 4696-0932 - Telefax: (5411) 4696-2577 I infosopletesliga@gmail.com - ligaventas1@gmail.com

INVERSION
EMPRESAS

A pedido de los habituales clientes.

de productos al comenzar a 
producir “cuadros de regulación 
de oxígeno”, para “el control y 
regulación de presión”, aplican-
do nuestra experiencia de casi 
un siglo en el sector.
“El equipo está fabricado en su 
totalidad por nuestro equipo” 
para ser utilizados en los secto-
res  industriales y medicinales.
“Este sistema se conecta a las 
líneas de suministro de oxígeno 
en tierra y permite recargar de 
forma segura y controlada las 
botellas de oxígeno a bordo de 
los aviones, evitando cualquier 
riesgo de sobre presurización”, 

informó la empresa en un 
comunicado de prensa.
Esta unidad de regulación suele 
estar montada en tierra o en 
equipos móviles (como carros de 
recarga) y su función principal es:

 
  

Es producción 
propia en su �lial 
local.
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xitesa continúa la conso-
lidación de su trabajo
tanto en la provincia de

Salta como en los distintos ne-
gocios internacionales, concen-
trados en España y el Perú. Para
saber más de ésta actualidad, el
ingeniero ˘lvaro Herrera, presi-

O

La diversificación de los negocios, una constante de la firma salteña.

dente y fundador de la firma,
conversó con AIRGAS Noticias.
"Venimos bien en el trabajo que
desarrollamos en Salta. Estamos
creciendo con nuevos contratos
y en el incremento de nuevos
usuarios. En líneas generales no
tenemos inconvenientes en el

plano comercial. Sin embargo,
lo que nos provoca precaución
es la situación macroeconómica.
Principalmente, la cuestión in-
flacionaria y la disponibilidad de
dólares para las importaciones,
que en nuestros casos depende-
mos de equipos y productos
que vienen del exterior", explico
Herrera.
Esas variables macroeconómi-
cas, que impactan en costos y
subas de materiales y equipos,
Herrera precisó "qué se hace di-
fícil renegociar con el Estado y
privados los precios de los con-
tratos o cumplir con los precios
pactados. Varios incrementos
de precios se dan en productos
que están a precio dólar".
Respecto al consumo de oxíge-
no medicinal, precisó que "des-
pués de la pandemia se volvió a
los niveles de producción y con-
sumo previos‰. Por este contex-
to, Herrera señaló que el objeti-
vo es poner el acento en el ru-
bro industrial, principalmente
en la minería. La provincia de
Salta, en éste rubro, es una de
las mayores productoras del pa-
ís.
"Para esta diversificación conta-

Calle 97 (San Pedro) N°4979
(1653) Villa Ballester - Pcia. de Buenos Aires
Tel.: (5411) 32537923
metalurgicaerrece@hotmail.com 
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9

mos con una planta que está en
funcionamiento y que está res-
pondiendo muy bien en mate-
ria de productividad", aseveró el
empresario.
Por último, no dejó de mencio-
nar que "el proyecto de Chubut
(la instalación de un planta de
producción de oxígeno medici-
nal) sigue firme y continuamos
evaluando el tipo de inversión a
realizar, si tomamos o no crédi-
tos para seguir avanzando, en-
tre otras cosas".

Los horizontes internacionales
En el plano de los negocios in-
ternacionales, Herrera adelantó
que dentro de 7 meses ya esta-
rá operando la planta de oxíge-
no que adquirió en España, en
la región De la Mancha.
"Ya tenemos conversaciones
avanzadas con los potenciales
clientes y estamos viendo de to-
mar algún tipo de préstamo pa-
ra financiar los primeros pasos
comerciales", dijo.
La estrategia en tierras ibéricas
tiene que ver también con la ex-
periencia preexistente en Salta,
por eso un grupo de ingenieros
de Salta ya trabajan junto al
personal de Oxitesa España pa-
ra la elaboración de todos los
sistemas e infraestructura hospi-
talaria que ofrecerán en este
mercado.
Por otro lado, en Perú, donde
desarrolla el negocio de la distri-
bución de co2 para la industria
de las bebidas gaseosas, enfati-
zó que „va a toda marcha‰ y
precisó que en estos momentos
„estamos vendiendo más de lo
que nuestros proveedores pue-
den abastecernos‰.
Por ésta situación, adelantó que
„ya estamos estudiando la in-
versión para instalar una propia
planta y que nos pueda permitir
dar un nuevo salto de creci-
miento en el mercado perua-
no".
También estamos vendiendo

oxígeno medicinal que en su
momento con la pandemia fue
muy vigorosa la demanda pero
que en este momento volvió a
una demanda normal.Como se
ve, y pese a los vaivenes, la si-
tuación para Oxitesa se expresa
con un horizonte de desarrollo.
„Estamos dando pasos más con-
trolados, porque las inversio-

nes, en estos momentos, son
más grandes y debemos ser cau-
tos y seguros‰, concluyó.   

Las grandes empresas con pandemia o con guerra, siempre con 
buenos resultados

Air Products suministra
hidrógeno a la NASA

M
ientras que la NASA ya 
dispone del mayor tanque 
criogénico de hidrógeno

del mundo para impulsar 
futuras misiones Artemis hacia 
la Luna, la productora Air 

Products anunció la �naliza 
ción del primer llenado de 
hidrógeno líquido.
La operación implicó más de 
50 cargas de remolque que 
sumaron más de 730,000 

galones, destinados a abaste-
cer el nuevo tanque de 90 pies 
de altura y 83 pies de diámetro, 
ubicado en el Centro Espacial 
Kennedy de la NASA, en Florida. 
La relación entre la NASA y Air 

Products se remonta a 1957, 
cuando la compañía comenzó 
a proveer hidrógeno y otros 
gases industriales para progra-
mas como Mercury, Apolo y el 
Transbordador Espacial. 

BREVES INTERNACIONALES

Air Liquide
adquirió
gigante

surcoreano
ir Liquide adquirió a la 
surcoreana DIG Airgas 
en una operación

en 2.850 millones de euros 
(3.300 millones de 
dólares), la cual tiene una 
importante presencia en 
el sector industrial de los 
semiconductores y 
baterías secundarias.
DIG Airgas, que era 
controlada por el fondo 
inversión local Macquarie, 
terminará de ceder los 
activos y la operatividad, 
recién en el primer semes-
tre del 2026, pues todavía 
la venta a está sujeta a 
aprobaciones regulatorias 
del Gobierno coreano. 
Desde Air Liquide, cuarto 
mayor operador del 
mercado mundial de 
gases industriales, asegu-
raron que “DIG Airgas 
tiene alrededor de 20 
proyectos asegurados en 
su cartera”, y esta adquisi-
ción fortalecerá la presen-
cia de Air Liquide en Corea 
del Sur, que ya tiene tres 
décadas de vigencia.

A
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Observan una expansión local y también global.

ESAB sigue creciendo
en los Estados Unidos

centrales de gas, complemen-
tando nuestros negocios GCE
y Victor‰, explicaron desde
ESAB.
La firma Ohio Medical, que
posee una experiencia de más
de 100 años, tiene su unidad
de producción en Gurnee, Illi-
nois, y emplea aproximada-
mente a 100 personas. Estar
dentro del Jrupo ESAB le per-
mitirá „acelerar la expansión a
nivel mundial‰.

Mayor presencia en mercado
También con un comunicado
a la Bolsa de NY, ESAB Corpo-
ration informó la asociación
con la cadena de tiendas mi-
noristas Northern Tool +
Equipment, especializada en
herramientas y equipos de ca-
lidad. 
"ESAB está encantado de aso-
ciarse con un minorista de
confianza como Northern
Tool + Equipment en los EE.
UU. Esta asociación significa
que los soldadores y fabrican-

con la cadena de tiendas mi-
norista Northern Tool + Equip-
ment, la cual tiene 125 puntos
de venta.

Más oferta de productos
En un comunicado de prensa,
ESAB Corporation anunció la
compra de Ohio Medical, una
de las firmas líderes en regula-
dores de oxígeno y sistemas
centrales de gas, por un valor
de $127 millones dólares.
„Ohio Medical aumenta nues-
tro mercado servido en Améri-
ca del Norte para reguladores
de oxígeno médico y sistemas

tes de todos los niveles han
ampliado el acceso a nuestros
mejores productos en su cla-
se", dijo Shyam P. Kambeyan-
da, director ejecutivo de
ESAB.
Los productos de marcas se-
lectas de ESAB (ESAB, Victor
® Gas Equipment y Tweco ® )
están disponibles en toda la
cadena minorista de Northern
Tool + Equipment, que incluye
más de 125 tiendas en el me-
dio oeste y la costa este. Los
productos también estarán
disponibles en el portal de
ventas: northerntool.com, con
una cobertura a todo el país.

ESAB, quiere ser líder en tierras de gran competencia.

13
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mos con una planta que está en
funcionamiento y que está res-
pondiendo muy bien en mate-
ria de productividad", aseveró el
empresario.
Por último, no dejó de mencio-
nar que "el proyecto de Chubut
(la instalación de un planta de
producción de oxígeno medici-
nal) sigue firme y continuamos
evaluando el tipo de inversión a
realizar, si tomamos o no crédi-
tos para seguir avanzando, en-
tre otras cosas".

Los horizontes internacionales
En el plano de los negocios in-
ternacionales, Herrera adelantó
que dentro de 7 meses ya esta-
rá operando la planta de oxíge-
no que adquirió en España, en
la región De la Mancha.
"Ya tenemos conversaciones
avanzadas con los potenciales
clientes y estamos viendo de to-
mar algún tipo de préstamo pa-
ra financiar los primeros pasos
comerciales", dijo.
La estrategia en tierras ibéricas
tiene que ver también con la ex-
periencia preexistente en Salta,
por eso un grupo de ingenieros
de Salta ya trabajan junto al
personal de Oxitesa España pa-
ra la elaboración de todos los
sistemas e infraestructura hospi-
talaria que ofrecerán en este
mercado.
Por otro lado, en Perú, donde
desarrolla el negocio de la distri-
bución de co2 para la industria
de las bebidas gaseosas, enfati-
zó que „va a toda marcha‰ y
precisó que en estos momentos
„estamos vendiendo más de lo
que nuestros proveedores pue-
den abastecernos‰.
Por ésta situación, adelantó que
„ya estamos estudiando la in-
versión para instalar una propia
planta y que nos pueda permitir
dar un nuevo salto de creci-
miento en el mercado perua-
no".
También estamos vendiendo

oxígeno medicinal que en su
momento con la pandemia fue
muy vigorosa la demanda pero
que en este momento volvió a
una demanda normal.Como se
ve, y pese a los vaivenes, la si-
tuación para Oxitesa se expresa
con un horizonte de desarrollo.
„Estamos dando pasos más con-
trolados, porque las inversio-

nes, en estos momentos, son
más grandes y debemos ser cau-
tos y seguros‰, concluyó.   

Las grandes empresas con pandemia o con guerra, siempre con 
buenos resultados

La �rma de la familia Gonella apuesta concentrar la producción en una nueva nave en la ciudad de Esperanza, a solo dos 
kilómetros, de su tradicional establecimiento.

Gonella construye nueva nave
industrial de 10.000 m2

INVERSIÓN
Estará terminada durante el primer semestre del año 2026.

A la nueva instalación, 
construida con fondos 
propios y en la ciudad 
de Esperanza, se 
mudarán todas las 
maquinarias de la 
planta de Gualeguaychú, 
Entre Ríos.

industrial de 10.000 metros 
cuadrados, que está ubicada en 
el Parque Industrial de 
Esperanza, Santa Fe. El objetivo 
es mudar ahí la actual planta 
que tenía la �rma en Guale-
guaychú, Entre Ríos, a 380 
kilómetros de distancia.
"La idea es, a partir del primer 
semestre  del 2026, que ya esté 
en funcionamiento, siendo 
esta obra lo que nosotros 
consideramos la primera etapa 
de un proyecto más amplio", 
explicó Nicolás Wagner, Geren-
te comercial de la empresa 
fabricante de tanques (GLP, 
CO2, NH3, ..etc), calderas y 
equipos diversos para la indus-
tria petrolera.
En este sentido, Wagner funda-
mentó la iniciativa al sostener 
que "queremos concentrar la 
producción en la misma 
ciudad, lo cual mejorará el 
costo operativo, habrá una 
sinergia y diálogo de produc-

L
a �rma Gonella avanza 
con todo ritmo la termina-
ción de su nueva planta

provee a todo el arco de 
fraccionadores y transportado-
ras nacionales de GLP, como así 
también a los ubicados en los 
países antes mencionados. 
Mientras que, entre las petrole-
ras presentes en las diversas 
cuencas hidrocarburíferas 
argentinas, se encuentran 
como clientes: YPF, PAE, 
Tra�gura, entre otras. Para 
fabricar y poner en marcha los 
equipos que comercializa, 
emplea alrededor de  300 
personas de manera directa, 
siendo profesionales, como 
técnicos y trabajadores 
altamente capacitados.
En este sentido, el ejecutivo 
comentó que desde hace 75 
años Gonella, además de 
especializarse en tanques, 
calderas y equipos petroleros, 
"sabe acomodarse a lo que 
demanda el mercado, y 
tenemos la �exibilidad para 
hacer nuevos productos o 
equipos que nos soliciten, 
como por ejemplo, fue la 
fabricación de torres eólicas".

ción y del área técnica, que 
antes se veía acotado o con 
otros tiempos debido a la 
distancia".
Ante la nueva nave industrial, 
Wagner aclaró que la tradicio-
nal y actual planta, ubicada 
sobre la avenida Aufranc N° 59, 
en Esperanza, "va a seguir 
funcionando como siempre".
La nueva planta que se 
construye tiene un plano 
similar a la de Gualeguaychú, 
aunque se introdujeron mejo-
ras de plano y arquitectura 
para un mejor trabajo. En esa 
gigantesca nave se emplazará 
toda la maquinaria de la planta 
entrerriana, además de la 
instalación de algún equipo 
nuevo que se incorpore.
"Queremos destacar que es una 
inversión con fondos propios, 
que seguimos apostando al 
mercado nacional, como así 
también a la exportación al 
Paraguay, Brasil, Chile, Bolivia y 
Uruguay" entre otros merca-
dos, resaltó Wagner.
Hay que recordar que Gonella 
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La producción local tiene sus dilemas el argón. Hoy con una demanda en retroceso, 
alcanza. Pero si aumenta la producción metalúrgica, ¿habrá cantidad su�ciente?

Argón: merma de producción, 
menos importación y mercado

La importación en 
el 2025 será menor 
al 2024.

un combo, que es digno de 
analizar de cara a lo que represen-
ta el sector de la producción y la 
distribución de los gases del aire.
Las principales aristas, son: menor 
producción nacional, una posible 
menor importación y la caída de la 
demanda, que hace un extraño 
comportamiento en la comerciali-
zación y que rati�ca menos ventas 
en los mostradores.
Vayamos por parte. Las importa-
ciones de argón en los primeros 8 
meses del año alcanzaron la cifra 
de un 1.486.000 dólares. El 
comportamiento de las compras 
mensuales indica que son un 7% 
menos que el año pasado. Si se 
mantiene este caudal, la importa-
ción sería entre un 5 y un 8% 
menos que en el 2024.
Como siempre, los tres países que 
aportaron el 80% del producto son 
Bélgica, Uruguay y China, en ese 
orden. Lo que se entiende es que 
los grandes compraron a sus 
matrices o proveedores habituales.
Como explicamos en ediciones 
pasadas, las luces se encendieron 
sobre si el mercado estaba abaste-
cido correctamente, en función de 
la caída de la producción del 
oxígeno en las principales acerías, 
que alcanzó hasta un 20% en el 
primer semestre, respecto al 
mismo periodo del año pasado.
Lo que indica los mostradores es 
que en este esquema, menos 
importación y menos producción 
nacional, el mercado sigue 
estando abastecido. Lo cual 
demuestra que la industria sigue 

L
a producción local, la 
importación y la demanda 
de argón está en medio de

en retroceso. Y esto explica el 
motivo por el cual las importacio-
nes no se dispararon.
Si la tendencia importadora se 
mantiene desde septiembre a �n de 
año, se podría decir que la importa-
ción sería menor. Pero si lograse 
aumentar en los últimos tres meses 
del año, por ahí alcanzaría la misma 
cantidad del año pasado.
Este análisis habla de la caída 
importante que tiene la demanda  

de argón entre los principales rubros, 
como ser el metalmecánico y el 
metalúrgico, habituales consumidores.

Hay que recordar que la importa-
ción del argón alcanzó en el 2024 
por un total de u$s 2.427.513.

Menos producción nacional, por apagado de hornos en las acerías.
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INVERSIÓN MERCADO

Los motivos técnicos de una elección acertada.

La diferencia entre gases puros 
y mezclas de gases

Cuál es la diferencia 
entre un gas puro y 
una mezcla de gases, 
para elegir el gas ideal 
para una aplicación 
determinada.

17

que les permitirá lograr la ex-
pansión de nuevas fronteras
comerciales en distintos rinco-
nes del país y en otros países.
Entre ellas, se destacan: Cascia
Gases, Oxitesa y Avedis
En el caso de Cascia Gases en
el próximo mes de enero pon-
drá en marcha su nueva planta
criogénica, en la provincia de
Tucumán, lo que permitirá tri-
plicar su producción, en el es-
tablecimiento ubicado en la
ciudad de Lules.
Por si esto fuese poco ya tie-
nen firmado el contrato de
compra para una nueva planta
para ser ubicada en la provin-
cia de Córdoba, con el fin de
lograr el objetivo de una com-
pañía federal, con distintas
unidades productivas en los
principales polos productivos
del país. El avance fue motori-
zado por visión comercial, la
toma de créditos bancarios y
estrategias de producción.
La otra compañía que se debe-
ría destacar por su performan-
ce es Oxitesa. Se consolida con
su centro de distribución en
Perú (CO2, oxígeno y otros ga-
ses) y su a apuesta a España,
tras la adquisición de una plan-
ta de oxígeno. De esta forma,
la empresa fundada por el in-
geniero ˘lvaro Herrera, co-
menzó a recorrer un vuelo in-
ternacional y diversificado,
que incluye también oficinas
comerciales en Miami, para la
importación y exportación de
equipos, productos y acceso-
rios para el sector de los gases
industriales y el oxígeno medi-
cinal.
En este sentido no podemos
dejar de mencionar Avedis,
que transita la etapa final para
la instalación del equipo ASU
en su establecimiento ubicado

en la localidad de 2 de Abril,
en el sur del Gran Buenos Ai-
res. De esta forma, continuará
abasteciendo de manera con-
solidada diversos segmentos
del mercado.
En el caso de las empresas pro-
ductoras de CO2, no hay que
dejar de mencionar la buena

En el caso de las empresas mul-
tinacionales se observaron
cambios directivos. También
hay movimientos, que implica
cierre de depósitos, con el ob-
jetivo de un mayor control y
ajuste en lo que tienen que ver
con la logística, que en estos
últimos dos años presenta un
costo muy alto.
Párrafo aparte merece señalar-
se la objeción a la fusión en la
Argentina de Linde y Praxair,
que todavía no alcanzó la
aprobación por parte de Comi-
sión Nacional de Defensa de la
Competencia (CNDC). En el
mes de mayo hubo una reu-
nión entre el Organismo y eje-
cutivos de ambas empresas pa-
ra exponer sus argumentos.
Hasta el cierre de ésta edición,
todavía no hubo una Resolu-
ción final. Porque de aprobar-
se la fusión, así como está,
quedaría una sólo empresa
que tendría entre el 55 y el
58% del mercado interno.
El mostrador
En la edición 65 de AIRGAS
Noticias, del mes pasado de
mayo, se realizó una encuesta
con 56 distribuidores, los cua-
les están ubicados en las distin-
tas regiones  del país.
Entre las preguntas, estaba la
de las expectativas de venta
para este año. El resultado dio
que el 74% consideró que se-
rán „buenas‰, un 10% „muy
buenas‰ y solo un 16% „ma-
las‰. En esa encuesta, el 62%
de los distribuidores considero
que vendía entre más e igual
que a los tiempos de pre pan-
demia.
Esos datos coinciden sobre la
mayor demanda que existió en
las distintas ramas industriales,
que se verifica en que ya está
en uso el 71% de la capacidad

marcha que tienen las dos
principales firmas nacionales:
Gascarbo y Gas Chiantore. Su
marcha se puede ver en su ca-
pacidad de provisión, tanto en
el mercado interno como las
exportaciones a los todos los
países limítrofes con son: Uru-
guay, Paraguay, Brasil y Chile.

Los insumos y la energía, con valores a tener en cuenta.

Las nuevas plantas de producción, una apuesta de la industria nacional.

CÁMARA ARGENTINA DE AUDITORES (NUCLEA EMPRESAS ACREDITADAS POR
LA SECRETARÍA DE ENERGÍA PARA COMBUSTIBLES LÍQUIDOS Y GASEOSOS)

cada.com.ar
Día a día, garantizamos seguridad y calidad

  que bene�cian a los usuarios argentinos.

con concentraciones mínimas de 
otras sustancias, denominadas 
impurezas, generalmente expre-
sadas en partes por millón (ppm) 
o partes por mil millones (ppb), 
según su concentración.
Una alta pureza es esencial para 
aplicaciones que exigen 
precisión y ausencia de interfe-
rencias, como análisis de labora-
torio, procesos de fabricación de 
semiconductores, procesos de 
soldaduras con especi�caciones 
nucleares y espaciales y control 
de calidad.

¿Qué es una mezcla de gases?
Una mezcla de gases, a diferencia 
de un gas puro, consiste en una 
combinación física de dos o más 

dos y la integridad operativa.
En este artículo, aprenderás sobre 
las características de los gases 
puros, formados por un solo 
elemento o compuesto químico, y 
las mezclas de gases, combinacio-
nes controladas de dos o más 
componentes gaseosos.

¿Qué son los gases puros?
En términos técnicos, un gas puro 
se re�ere a una sustancia gaseosa 
compuesta predominantemente 
por un solo componente quími-
co, ya sea un elemento (como el 
helio, He, o el nitrógeno, N2) o un 
compuesto (como el dióxido de 
carbono, CO2).
La característica básica de un gas 
puro es su alto grado de pureza, 

de investigación, es necesario 
aclarar las distinciones concep-
tuales, técnicas y prácticas entre 
gases puros y mezclas de gases.
Si bien ambos desempeñan un 
papel crucial en innumerables 
procesos, sus composiciones, 
propiedades y, en consecuencia, 
sus aplicaciones especí�cas, 
varían signi�cativamente.
Comprender estas diferencias es 
el primer paso para garantizar la 
e�ciencia, seguridad y precisión 
en los procesos que dependen de 
estas sustancias gaseosas, evitan-
do elecciones inapropiadas que 
puedan comprometer los resulta-

A
ntes de seleccionar un gas 
para cualquier aplicación 
industrial, de laboratorio o

Entender la diferencia tiene que ver con el conocimiento aplicado al servicio y a la comercialización e�ciente.
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¿Qué tan importante es 
comprender las diferencias 
entre gases puros y mezcla de 
gases?
La elección inadecuada de la 
pureza del gas o de la composi-
ción de la mezcla puede generar 
resultados de�cientes, daños en 
los equipos, riesgos de seguri-
dad e incluso comprometer la 
integridad de procesos críticos.
Además, el uso de una mezcla 
de gases de calibración con 
concentraciones incorrectas 
puede invalidar los análisis 
instrumentales y generar datos 
poco �ables.
Por el contrario, comprender las 
propiedades especí�cas de 
cada gas y su interacción 
dentro de una mezcla permite 
realizar una selección adecua-
da, optimizando los procesos y 
habilitando la innovación en 
múltiples aplicaciones.
En la industria alimentaria, 
elegir la mezcla de gases adecua- 

da para el envasado en atmósfera 
modi�cada (MAP) puede prolon-
gar la vida útil 
de los alimentos, manteniendo su 
calidad y frescura.
En los procesos de soldadura y 
corte, una elección correcta del 
gas de aplicación y/o su correcta 
composición de mezclas favorece 
el per�l del cordón de soldadura, 
penetración, salpicaduras y 
productividad.
En los laboratorios, las mezclas de 
gases de alta precisión son  

 vitales para calibrar los equipos 
analíticos, garantizando así la 
precisión de las mediciones.
Por lo tanto, un conocimiento 
profundo de las diferencias 
entre gases puros y mezclas 
permite seleccionar el gas o la 
combinación ideal para cada 
aplicación, maximizando la 
e�ciencia, la seguridad y los 
resultados deseados.

Texto seleccionado y fuente: Air 
Liquide

gases distintos, en la que cada 
componente conserva sus propie-
dades químicas individuales.
La composición de estas mezclas 
puede variar según la proporción 
de cada gas presente, que puede 
ser medida en ppm (partes por 
millón) y porcentaje volumétrico 
o molar.
Las mezclas gaseosas se preparan 
para satisfacer los requisitos 
especí�cos de diversas aplicacio-
nes, aprovechando las propieda-
des combinadas de sus compo-
nentes para optimizar procesos o 
crear atmósferas con característi-
cas particulares, como:
detección de fugas: mezcla con 
helio;
- calibración de instrumentos 
analíticos: mezclas de gases de 
referencia;
- envasado de alimentos: mezclas 
de nitrógeno y dióxido de carbono;
- procesos de soldadura y corte: 
mezclas de argón, dióxido de 
carbono, helio, nitrógeno, entre otros.

Comprender estas diferencias es el primer paso para garantizar la e�ciencia, 
seguridad y precisión en los procesos que dependen de estas sustancias gaseosas.
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ÚLTIMA PÁGINA

En la Argentina Reavell, de Gardner Denver, es representada por Ingeniería Mary.

Compresores Reavell en
la fragata La Fayette

Certi�caron el ahorro de 
energía, su bajo costo 
de mantenimiento y la 
vida útil en situaciones 
complejas.

D
esde Ingeniería Mary, 
acercaron una informa-
ción que permite observar

la calidad de los compresores 
Reavell en la fragata La Fayette, 
la cual surca los mares del 
mundo bajo la operación y 
mantenimiento de la OTAN.
La �rma indicó que los Compre-
sores 5417N Reavell lograron 
“diversos bene�cios para el 
cliente, pero especialmente en 
con�abilidad y bajo costo de 
mantenimiento”.
La gacetilla de prensa sostiene 
que los equipos de ingeniería y 
mantenimiento de la OTAN 
“encargan un estudio indepen-

diente de los costos del ciclo de 
vida útil de los HPAC”, y llegan a 
la conclusión que “las máquinas 
Reavell superan el desempeño 
de las máquinas de la competen-
cia en términos de con�abilidad 
y costos de mantenimiento a lo 
largo en un período de 10 años”.
Por eso, sostienen que “stá 
comprobado que los equipos 
Reavell proporcionan ahorros de 
costos signi�cativos a lo largo de 
un plazo de 10 años”. Y, a su vez, 
otras máquinas de la competen-
cia “fueron retiradas de servicio y 
reemplazadas por 5417N Reavell”.
Hay que recordar que la marca 
Reavell, de Gardner Denver, se 

especializa en la tecnología de 
compresión lubricada de alta 
presión. “Nuestros equipos de 
ingeniería marcan el ritmo y el 
estándar para los sistemas 
lubricados de alta compresión  
desde hace más de un siglo. 
Nuestra combinación de un 
linaje de clase mundial, tecnolo-
gía de última generación y un 
servicio de ventas y posventa de 
un excelente nivel profesional, 
hace que nuestras soluciones 
integrales de sistemas sean la 
primera opción para las opera-
ciones industriales, marinas, de 
ultramar y navales”, informó la 
empresa inglesa.

Productos de calidad internacional en la Argentina, de la mano de Ingeniería Mary.






